
EESTI KAUBANDUS-TÖÖSTUSKOJA

TEATAJA

NR 18 • 17. OKTOOBER 2012 • IGA LIIGE LOEB!

EESTI KAUBANDUS-TÖÖSTUSKOJA HÄÄLEKANDJA   •   ILMUB AASTAST 1925

23. OKTOOBRIL  

TOIMUB VISIOONISEMINAR

Loe lähemalt lk 19

TÄNA TEATAJAS:
Pärnumaa •

vastutustundlik ettevõtja —
AS Wendre ja Peter Hunt

Ettevõtjad tulevad •
koolidele appi

Kas Euroopa •
tunnistab oma vigu?





3

-  J U H T K I R I  -
KAUBANDUSKOJA TEATAJA NR 18 • 17. OKTOOBER 2012

egemist on sisuliselt ju juba
aastaid vanade ettepaneku -

tega, mida rahvusvahelised nõus-
tajad ja konsultandid on ikka ta -
vatsenud Eestile teha. Tekib pigem
tunne, et kui midagi muud soovi-
tada ei ole, siis, põhjusel, et midagi
tuleb ju öelda, võetakse riiulist taas
vanad ja tolmunud analüüsid,
puhutakse tolm maha ning sobib
jälle. Üllatusi pakuvad aga siiski et-
tepanekud, mille kohaselt mõne
toote aktsiisi tuleks tõsta mitmeid
kordi ning arvamus, et seepeale
tõuseb koheselt ka maksu laeku-
mine vastava kordaja võrra.

Iseenesest on arutelu maksusüs-
teemi olukorra ning tuleviku väl-
jakutsete üle loomulikult tervi ta -
tav. Kas või selles osas, kas ja
kuidas suudame hakkama saada
demograafiliste muutustega ja
milline roll selles võiks ja peaks
olema maksudel. Samas tuleb alati
arvestada sellega, kus me parajasti
elame, milline on meie rikkuse/
vaesuse aste ning milline on just
meie jaoks kohaseim viis ette -
võtluses loodud lisandväärtuse
ümberjagamiseks maksusüsteemi

kaudu. Paraku ongi erinevate ette -
panekute tegijatel sageli raskusi
just selle taustsüsteemi mõistmi -
sega. Sama võib kahtlemata öelda
ka varamaksu ettepaneku kohta.
See, kui rikastes Euroopa riikides
kehtivad varamaksud või kaalu-
takse nende sisseviimist, ei tä hen -
da, et need meile sobiksid. Tõe le
näkku vaadates on suur osa meie
„rikkusest” ju näilik ja põhineb suu -
resti laenudel. Ehk kui võtta varad
netosummades (vara miinus ko-
hustused), ei jää väga palju järele
ja maksubaas kuivab olematuks.

Majanduskriis on õpetanud sedagi,
et kui majandusel läheb kehvemi -
ni, kuivavad kokku ka riigieelarve
laekumised. See on tinginud oma -
korda arutelu sellest, kas eelarve-
laekumised tuleks muuta majan -
dustsüklitest sõltumatumaks —
majanduses läheb halvasti, kuid
makse laekub eelarvesse ikka sa -
mas koguses ja kulutusi on võima-
lik teha samuti samas mahus.
Väliseksperdid on aastaid soovi-
tanud selleks mitmeid muudatusi,
kuid siingi tekib lihtne küsimus.
Kas sõltumata majandusolukorrast

peab ikka ümberjagamiseks ja ku-
lutamiseks olema samapalju va-
hen deid? Oleme näinud, et riigi -
eelarve vähenemine on tegelikult
sundinud ka avalikus sektoris
tegema mitmeid asju efektiivse-
malt ning kulusid kärpima. Kas 
see oleks toimunud ka siis, kui mak-
 s utulud oleksid jäänud samaks?
Kahtlen.

Maksudega seotud arutelu heaks
ja edasiviivaks osaks on täna aga
maksupettustega võitlemisele kes -
kendunud diskussioon. Kauban-
duskoda tegi juba enam kui kaks
aastat tagasi nii Justiits- kui ka 
Rahandusministeeriumile ettepa -
neku vaadata üle maksupetturite
suhtes rakendatavad võimalikud
sanktsioonid, sh ärikeeldude ra -
kendamise võimalus. Tänaseks on
vähemalt idee laiema arutelu ob-
jektiks, kuigi otseseid eelnõusid
veel lauale ei ole pandud. Loodame,
et need siiski varsti valmivad, sest
ausa konkurentsi tagamisel män-
gib maksupettustega võitlemine
äärmisel olulist rolli ja siin ei ole
põhjendamatu otsustega viivita-
mine mõistlik. �

MAKSUD, MAKSUD, MAKSUD
Ettepanekute peale, et Eestis tuleks varamakse kehtestama hakata 

või tagada tervikuna maksulaekumiste suurem sõltumatus 

majandustsüklitest, ei oska enam imestada ega üllatuda. 

T

MAIT PALTS
Peadirektor

See, kui rikastes 
Euroopa riikides 
kehtivad 
varamaksud või 
kaalutakse nende
sisseviimist, 
ei tähenda, et 
need meile sobiksid.
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19. oktoober Korea sihtturuseminar

Kaubanduskojas (Toom-Kooli 17, Tallinn)
Kristy Tättar • Tel: 604 0093 • E-post: kristy@koda.ee

19. oktoober Infopäev „Ärivõimalused Venemaal” Tartus

Koostöös SA-ga Tartu Ärinõuandla
Konverentsiruumis ZAAL (Raekoja plats 10, Tartu)
Toomas Hansson • Tel: 744 2196 • E-post: tartu@koda.ee

23. oktoober Visiooniseminar 

„Tehnoloogia areng ja tuleviku töökoht”

Kaubanduskojas (Toom-Kooli 17, Tallinn)
Moonika Kukk • Tel: 604 0060 • E-post: moonika.kukk@koda.ee

29. oktoober Seminar „Suunanäitaja — pretensiooni esitamise 

õigus ja müügigarantii”

Kersti Võlu Koolituskeskuses (Kooli 7, Jõhvi)
Margus Ilmjärv • Tel: 337 4950 • E-post: margus@koda.ee

31. oktoober Seminar „Raamatupidamislikud hinnangud 

ja nende kajastamine”

Kaubanduskojas (Toom-Kooli 17, Tallinn)
Toomas Hansson 
Tel: 744 2196 • E-post: toomas.hansson@koda.ee

31. oktoober Seminar „Erisoodustustest ja välismaal töötamisest 

maksuameti pilgu läbi”

Tartu Ülikooli Pärnu Kolledžis (Ringi 35, Pärnu)
Kati Krass • Tel: 443 0989 • E-post: kati@koda.ee

1. november Koolitusseminar (välis)arendajatele 

„Tööstuse jätkusuutlik kavandamine“

Kaubanduskojas (Toom-Kooli 17, Tallinn)
Gerly Jostov • Tel: 604 0082 • E-post: gerly@koda.ee

1. november Finantskoolitus firma võtmeisikutele • II

Kaubanduskojas (Toom-Kooli 17, Tallinn)
Toomas Hansson • Tel: 744 2196 • E-post: tartu@koda.ee

5. november Infopäev „Euroopa Liidu väliskaubanduse 

sooduskordadest, sõlmitavatest uutest 

sooduslepingutest ja kauba päritolu tõendamisest”

Kaubanduskojas (Toom-Kooli 17, Tallinn)
Lidia Friedenthal • Tel: 604 0077 • E-post: trade@koda.ee

6. november Taani sihtturuseminar

Kaubanduskojas (Toom-Kooli 17, Tallinn)
Kristy Tättar • Tel: 604 0093 • E-post: kristy@koda.ee

6. november Seminar „Soome äripartnerina — koos oleme ainulaadsed”

Sokos Hotel Virus (Viru väljak 4, Tallinn)
Jane Juhanson • Tel: 604 0081 • E-post: jane@koda.ee

7. november Seminar „Erisoodustuste, dividendide ja ettevõtlusega 

mitteseotud kulude maksustamine”

Kaubanduskojas (Toom-Kooli 17, Tallinn)
Kati Krass • Tel: 443 0989 • E-post: kati@koda.ee

8. november Koolitus „Alusta eksporti internetis”

Kaubanduskojas (Toom-Kooli 17, Tallinn)
Jane Juhanson • Tel: 604 0081 • E-post: jane@koda.ee

TÄPSEM INFO KÕIGI ÜRITUSTE KOHTA 
AADRESSIL WWW.KODA.EE
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etkel puudub Eestis terviklik
ülevaade võrgurajatistest.

Samas on info võrkude paiknemise
kohta vajalik nii planeerimisel, pro-
jekteerimisel kui ka ehitamisel.
Seega oleks üheks võimalikuks la-
henduseks nn superandmebaasi
loomine, kust saaks reaalajas infot
Eestis paiknevate maa-aluste ja ka
maapealsete võrgurajatiste kohta.
Sellise süsteemi loomine ja ülalpi-
damine oleks aga ebamõistlikult
kallis. Seetõttu on ministeerium
töötanud välja alternatiivse kont -
septsiooni, mille kohaselt ei hakka
riik koguma andmeid võrguraja -
tiste kohta, vaid loob kommunikat-
sioonikeskkonna võrguvaldajate ja
infovajajate jaoks.

VRISi toimimise 

põhimõtted

Kui infovajaja (nt geodeet, ehitaja,
ametnik, projekteerija) soovib
konk reetse maa-ala kohta teada,
kas ja kus asuvad seal võrguraja-
tised, siis esitab ta VRISi kaudu
päringu. VRIS edastab seejärel
päringu kõikidele võrguvaldajatele
(Eesti Gaas, Elektrilevi, Starman,
Elion jne). Kui võrguvaldajal ei ole
päringualal rajatisi, siis ta vastab
eitavalt. Jaatava vastuse korral
edastab võrguvaldaja VRISi oma
võrgurajatiste asukohaandmed
päringualal. VRIS kogub kokku eri -

nevatelt võrguvaldajatelt saadud
vastused, moodustab nendest
päringuala rajatiste ruumiandmete
koondpildi ning teeb tulemused
päringu esitajale kättesaadavaks.

Vastutus VRISile esitatud võrgu -
objektide andmete õigsuse ees
jääb info andjatele ehk võrguette -
võtetele, sest nendele kuuluvad
võrgurajatised ning eelduslikult
peaks omanikel olema kõige parem
ülevaade oma vara olemasolust ja
asukohast. Eelnev aga ei tähenda,
et võrguettevõtja peaks alati edas-
tama ülitäpsed andmed oma raja -
tiste kohta. 

Kui võrguettevõttel puuduvad täp -
sed andmed, siis peaks ta oma vas-
tuses selle ka välja tooma. Vahel
(näiteks planeeringute tegemi -
seks) ei ole ka infovajajal vaja väga
täpseid andmeid võrgurajatiste
kohta. Samas võib teatud juhtudel
tekkida põhjendatud vajadus täp -
semate andmete järele ning kui
võrguettevõttel neid ei ole, siis võib
kohustada võrguvaldajat andmeid
täpsustama.      

VRISi kasulikkus

Ministeeriumi hinnangul on VRIS
eeldatavasti kasulik kõikidele osa-
pooltele. Infovajajatel on võimalus
saada ühe päringuga terviklik üle-

vaade huvipakkuval maa-alal paik -
nevatest võrgurajatistest. Võrgu-
 valdajatel säilib kontroll oma and-
mete üle ning nad teavad, kellele,
mis andmeid, mis otstarbel ning
millise territooriumi kohta on antud.
Riigi jaoks on uue IT-raken duse loo -
mine suhteliselt odav ning samuti ei
eelda süsteemi käigus hoidmine
märkimisväärseid kulu sid. Ettevõt-
ted (eelkõige IT-firmad) saavad
väik sematele võrguette võtetele
pakkuda võrgurajatiste ruumiand-
mete majutusteenust. Kas VRIS on
ka reaalselt kasulik igale nimetatud
osapoolele, seda näitab juba aeg.

Toimiv IT-rakendus 

veel puudub

Plaanide kohaselt soovitakse VRIS
kasutusele võtta 2013. aasta jook-
sul ehitusregistri e-teenuste moo -
duli lisana. Hetkel on ministee riu -
mil olemas VRISi kontseptsioon,
mida on tutvustatud võrguvalda-
jate esindajatele, ametnikele ja
teistele asjast huvitatud isikutele.
Toimiva IT-rakenduse loomiseks
oleks kindlasti vaja seda kontsept-
siooni täiendada. Esialgsete arute-
lude järel võib öelda, et kõige suu -
rem lahendamata küsimus on seo-
tud andmete täpsusega ehk kui
täpselt peavad võrguvaldajad and-
meid esitama oma võrguobjektide
kohta.�

LOOMISEL ON

VÕRGURAJATISTE 
INFOSÜSTEEM

O L U L I N E :

Majandus- ja Kommunikatsiooniministeeriumis on valminud Võrgurajatiste

Infosüsteemi (VRIS) kontseptsioon, mille realiseerimisel muutuks info 

hankimine võrgurajatiste kohta efektiivsemaks. See aga ei tähenda, et VRIS

hakkaks kajastama reaalajas kõiki tehnovõrke, vaid tegemist oleks info-

vajajate päringute ning võrguvaldajate vastuste vahendamise süsteemiga.

H
• VRIS on infovajajate

päringute ja 

võrguvaldajate 

vastuste vahen-

damise süsteem.

• VRIS ei kogu ega

hakka kajastama

Eestis paiknevate 

võrgurajatiste 

andmeid.

• Võrguettevõte

edastab VRISi vahen-

dusel infovajajale

andmed oma 

võrgurajatiste kohta

ning vastutab nende

õigsuse eest.

• Plaanide kohaselt

saab VRISi kasutama

hakata 2013. aastal.

Võrgurajatiste 

Infosüsteemi 

kontseptsiooniga saab

põhjalikumalt tutvuda

Majandus- ja Kommu-

nikatsiooniministeeriumi

avalikul veebilehel: 

http://avalik.mkm.ee/

failid/VRIS/. 

MARKO UDRAS
Poliitikakujundamise 
ja õigusosakonna jurist
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KOIDU MÖLDERSON
Poliitikakujundamise 
ja õigusosakonna jurist

astutustundliku laenamise
põhimõte tarbija krediidi-

võimelisuse hindamiseks lisati
võla õigusseadusesse juba 2011.
aastal, mis tulenes 2008. aasta tar-
bijakrediidi direktiivist. Vaatamata
aga sellele, et 2011. aastal jõustus
regulatsioon, kus on öeldud, et kre -
diidiandja on tarbijakrediidi osas
kohustatud järgima vastutustund-
liku laenamise põhimõtet ning
omandama teabe, mis võimaldab
hinnata tarbija krediidivõimelisust,
on leitud, et laenu andjad ei kont -
rolli piisava põhjalikkusega tarbi-
jate võimekust laen tagasi maksta
ning tarbijad teevad oma laenu
võtmise otsuseid läbimõtlematult. 

Eelnõuga soovitakse täpsustada
krediidivõimelisuse mõistet — kre -
dii di võimelisus on teave tarbija
kohta, mis võimaldab hinnata, kas
tarbija on võimeline krediidi lepin-
gus sätestatud tingimustel tagasi
maksma. Eelnõuga laiendatakse ka
krediidivõimelisuse hindamise alu-
seid — mh peab krediidiandja ar -
vesse võtma ja hindama tarbija
varalist seisundit, regulaarset sis-
se tulekut, teisi varalisi kohustusi,
varasemate maksekohustuste täit-

mist ja rahaliste kohustuste võima -
liku suurenemise mõju. Vastav
põh jalikkuse aste sõltub aga konk -
reet sest tarbijast, võetava laenu
suurusest.

Kuna moraalselt tundlike ning hea
tava vastaste reklaamide esitamist
(näitena on toodud reklaamid „Lae -
nuaeg on jälle käes”, Jõuluaeg — 
laenuaeg”) ei peeta korrektseteks,
siis on eelnõuga finantsteenuste
reklaa mimist oluliselt täpsustatud. 

Kehtivas seaduses on sätestatud,
et finantsteenuste reklaam peab
sisaldama üleskutset tutvuda fi-
nantsteenuse tingimustega ning
vajadusel konsulteerimist asja -
tundjaga. Samuti tuleb ära näidata
krediidikulukuse määr. Eelnõus

öeldakse, et lisaks kehtivas sea du -
ses sätestatule tohib finants tee -
nuste reklaam edaspidi sisaldada
üksnes krediidiandja nime, tööae-
gasid, veeblehe aadressi, töötajate
nimesid ja kontaktandmeid ning
pakutavate toodete nimekirja. Kui
selline finantsteenuste reklaam
üles pannakse, peab see olema
neutraalne, teavitamisele suuna -
tud, ei tohi jätta muljet, et laenu
võtmine on lihtne ja riskivaba ning
oluline finantsteave peab olema
märgatavas ja arusaadavas kirja -
tüübis ja suuruses.

Muudatused plaanitakse jõustada
uue aasta algusest ning reklaa mi -
seaduse regulatsioon jõustub rek -
laamide suhtes, mis on teostatud
või avalikustatud enne uue regu-
latsiooni jõustumist, nende ava-
likustamise tähtaja möödumisel,
kuid mitte hiljem kui 01.03.2013. �

VASTUTUSTUNDLIKULT 
LAENAMA

O L U L I N E :

Justiitsministeerium on koostöös Rahandusministeeriumi, 

Majandus- ja kommunikatsiooniministeeriumi ning Tarbijakaitseametiga

töötanud välja võlaõigusseaduse ja reklaamiseaduse muudatused 

sooviga kiirlaenude pakkujaid ning võtjaid vastutustundlikumale 

laenamisele ärgitada nõnda, et laenu pakkujad hindaksid põhjalikumalt 

tarbija krediidivõimelisust ning et toote reklaamid ei jätaks muljet, 

et tegemist on riskivaba lahendusega finantsprobleemidele.

V
Krediidiandja arvestama 

ja hindama tarbija:

• varalist seisundit, 

• regulaarset 

sissetulekut, 

• teisi varalisi 

kohustusi, 

• varasemate 

maksekohustuste 

täitmist, 

• rahaliste kohustuste

võimaliku 

suurenemise mõju.

Täpsemalt on võimalik eel-

nõuga tutvuda Koja kodulehel

www.koda.ee ning oodatud

on kõik ettepanekud ja kom-

mentaarid eelnõu osas e-posti

aadressile koidu@koda.ee.

Kuna moraalselt 
tundlike ning hea tava
vastaste reklaamide
esitamist ei peeta 
korrektseteks, siis on
eelnõuga finantstee-
nuste reklaa mimist
oluliselt täpsustatud. 
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elles valdkonnas on nn kurja
juureks Euroopa Parlamendi

ja nõukogu 4. aprilli 2001. aasta di-
rektiiv 2001/20/EÜ liikmesriikide
õigusnormide ühtlustamise kohta,
mis käsitlevad hea kliinilise tava
rakendamist inimtervishoius kasu-
tatavate ravimite kliinilistes uurin -
gutes. Kliinilised uuringud on mää -
ratletud kui inimestega läbiviida -
vad ravimiuuringud, mille puhul
kasutatakse ravimeid muul viisil
kui normaalsete kliiniliste tavade
kohaselt uurimisprotokolli alusel.
Neid viiakse läbi mitmes eri vald-
konnas. Eelkõige ravimite turule
toomisel, aga ka juba käibelolevate
ravimite suhtes. Müügiloa taotlu -
sed ja meditsiiniajakirjade pub-
likatsioonid põhinevad kliiniliste
katsete käigus saadud andmetel. 

Seetõttu moodustavad kliinilised
katsed lahutamatu osa kliinilistest
teadusuuringutest, mis omakorda
on olulised ravimite väljatöötami -
seks ja arstiabi kvaliteedi paran-
damiseks. Kliiniliste katseteta ei
oleks uusi ravimeid, olemasolevate
ravimite täiustamist ega medika-
mentoosse ravi tõenduspõhist aren-
damist.

Euroopa Liidus/Euroopa Majan-
dus piirkonnas taotletakse luba ligi -
kaudu 4400 kliinilise katse jaoks
aastas. Ravimitööstuse rahasta -
tuna ligikaudu 60%, ülejäänud
40% spondeerivad muud sidus-
rühmad, näiteks teadusringkonnad.
Ligikaudu 24% kõigist kliini listest
katsetest, mille jaoks taot lusi esi-
tatakse, on rahvusvahelised — st
kliinilised katsed, mida kavatse-
takse teha vähemalt kahes liik -
mesriigis. Keskmiselt tehakse kõik
kliinilised katsed, milles osalevaid
isikuid on rohkem kui 40, mitmes
liikmesriigis. Ainult ühes riigis teh -
tavad kliinilised katsed on väi kese -
mahulised ja nende tege mi seks
värvatakse vähe osalejaid. Eelni -
me tatud direktiiv seda valdkonda
re guleeribki. Selle tulemusel on
parandatud ELi kliiniliste katsete
ohutust ja eetilisust, samuti nende
andmete tõepärasust. Kuid samas
on kliiniliste uuringute direktiiv
väidetavalt enimkritiseeritud ELi
õigusakt farmaatsia toodete vald-
konnas. Kriitilisi avaldusi on teinud
kõik sidusrühmad — nii patsiendid,
tööstus kui ka aka dee milised ring -
konnad. Kättesaadavatest andme-
test ilmneb, et krii tikal on alust. 

Nimelt vähenes kliiniliste katsete
tegemiseks esitatud taotluste arv
ajavahemikul 2007–2011 (pärast 
liikmesriikide poolt direktiivi oma
õigusesse ülevõtmist) 25% võrra.

Kliiniliste katsete tegemine on
muu tunud kulukamaks. Pärast
seda, kui direktiivi 2001/20/EÜ
rakendama hakati, on vajadus klii -
nilise katse loamenetlusega tege -
levate spondeerivate ettevõtete
töötajate järele kahekordistunud
(107%); väikeste ettevõtete puhul
on vajaduse suurenemine isegi
märkimisväärsem. Mitteärilisel ees-
märgil tegutsevate sponsorite
jaoks (st peamiselt teadusringkon-
nad) on direktiivis 2001/20/EÜ
sätestatud haldusnõuded tõstnud
halduskulusid 98%. Lisaks on
spon sorettevõtete kindlustusta-
sud direktiivi 2001/20/EÜ jõustu-
mise järel tõusnud 800%. 

Kliinilise katse alustamisel tekki -
nud keskmine viivitus on suure-
nenud 90% — 152 päevani.

Ilmselt oleks mõnevõrra ülepin -
gutatud väita, et kliinilisi katseid on
hakatud vähem tegema ainu üksi

KAS EUROOPA (KOMISJON)
TUNNISTAB OMA VIGU?
Viimasel ajal kostab üha sagedamini sõnum, et me „vajame rohkem 

Euroopat“. Targu jäetakse täpsustamata, mida see „rohkem Euroopat” 

täpselt tähendab. Suure tõenäosusega kaasneb aga „rohkema Euroopaga”

rohkem reguleeritust. See omakorda üha suuremat hulka regulatsioone 

ja enamat bürokraatiat, mis aga lämmatab ettevõtlust ka siis, kui direktiivid

jm regulatsioonid on koostatud parimate kavatsustega. Üheks täiesti 

selgeks näiteks, kuidas Euroopa Komisjoni (EK) õigusaktid on mõjunud 

ettevõtlust ja majandusarengut otseselt pärssivalt, puudutab meditsiini-

valdkonda — täpsemalt kliiniliste uuringute reguleerimist.

S

Ülereguleerituse
tunnistamine võtab
aastaid aega ja
nõuab tugevat
survet. Ja tehtud vea
hind on väga kõrge —
turupositsioon on
kaotatud ja 
valdkonna
konkurentsivõime
vähenenud.

REET TEDER
Kaubanduskoja esindaja Euroopa
Majandus- ja Sotsiaalkomitees
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EUROOPA LIIT
KOOSTAS
OHUTUTE 
LÕHNA- JA 
MAITSEAINETE
LOETELU

Euroopa Komisjon on vastu võt-
nud kaks õigusakti, mis muuda -
vad toidus esinevate lõhna- ja
maitseainete kasutamise ohutu-
maks ja läbipaistvamaks. Nüüd-
sest tohib toiduainete tootmisel
kasutada ainult nimetatud loe -
telus esitatud lõhna- ja maitse -
aineid. Uus loetelu sisaldab roh -
kem kui 2100 lubatud lõhna- ja
maitseainet. Turule jääb ring lus -
se veel 400 lõhna- ja maitseainet,
kuni EFSA jõuab hindamisega
lõpule. Neid aineid on pikka aega
kasutatud ja teised teadusasu-
tused on nende kasutamist pida -
nud turvaliseks.

AVALDATI UUS
STRATEEGIA PILV-
ANDMETÖÖTLUSE
EELISTE 
KASUTAMISEKS
ETTEVÕTLUSES 
JA VALITSUS-
SEKTORIS 

Euroopa Komisjoni 27. septembril
avaldatud strateegias „Pilvandme-
töötluse võimaluste kasutamine
Euroopas” on ette nähtud meet -
med, mille abil luua Euroopas
2020. aastaks 2,5 miljonit uut
töö kohta ja lisada ELi SKP-le aas-
tas 160 miljardit eurot (ligikaudu
1%). Strateegia üldeesmärk on 
kiirendada ja suurendada pilv -

andmetöötluse kasutamist kõik-
jal majanduses.

Pilvandmetöötlus tähendab and-
mete (tekstifailid, pildid, videod)
ja tarkvara säilitamist kaugemal -
olevas arvutis, millega kasutajad
võivad oma valitud seadmete
kaudu saada Interneti teel ühen-
duse. See tehnoloogia on kiirem,
odavam, paindlikum ja võib olla
ka turvalisem kui kohapealsed 
IT-lahendused. Paljudes levinud
teenustes nagu Facebook, Spo-
tify ja veebipõhine e-post kasu-
tatakse pilvandmetöötluse teh -
noloogiat, kuid tõeline majandus-
lik kasu tuleb siis, kui pilvand-
metöötlust hakkavad laialdaselt
kasutama ettevõtjad ja avalik
sektor. 

Strateegia mõned põhilised meet -
med on järgmised: 
• murda läbi tehniliste standar -

dite džunglist, nii et pilvand-
metöötluse kasutajatele ta ga-
takse koostalitlusvõime ning
andmete porditavus ja pööra -
tavus; aastaks 2013 peavad
olema kindlaks määratud va-
jalikud standardid;

• toetada kogu ELis usaldus -
väärsete pilveteenuseosuta-
jate sertifitseerimist; 

• arendada pilvandmetöötluse
lepingute, kaasa arvatud tee -
nustaseme lepingute jaoks
välja turvalised ja õiglased
näidislepingutingimused;

• näha ette Euroopa pilvandme -
töötluspartnerlus liikmesrii ki -
de ja ettevõtjatega, et kasu -
tada avaliku sektori ostujõudu
(20% IT-kulutustest) Euroopa
pilvandmetöötlusturu kujun-
da miseks, anda Euroopa pilve -
teenusepakkujatele võima lusi
kasvuks, et need saaksid kon -

kurentsivõimeliseks ja aitak-
sid pakkuda odavamat ja pare-
mat e-valitsust. 

Euroopa Komisjoni asepresident
Neelie Kroes sõnas: „Pilvandme -
töötlus muudab kogu meie ma-
janduse nägu. Ilma ELi meet me -
teta takerdume me iga riigi välja -
kujunenud süsteemidesse ja jää -
me ilma majanduskasust, mis
ulatub miljarditesse eurodesse.
Peame saavutama kriitilise massi
ja kehtestama ühtsed eeskirjad
kogu Euroopas. Seepärast peame
pilvandmetöötlusega seotud või-
malikele ohtudele julgesti vastu
astuma.”

KÕRGHARIDUSE
TULEVIKKU ASU-
TAKSE ARUTAMA
KA EUROOPA
TASANDIL

Euroopa Komisjon käivitas äsja
kõr  getasemelise töörühma kõrg -
hariduse ajakohastamiseks. 

Töö rühma loomist põhjendavad
Euroo pa Komisjoni hariduse, kul-
tuuri, mitmekeelsuse ja noorte
volinik Androulla Vassiliou ning
Iirimaa endine president ja töö -
rühma eesistuja Mary McAleese.

Kõrgetasemeline töörühm ana -
lüüsib eri riikide ja asutuste
tegevust ja püüab tuvastada
edutegurid, osutada võimalikele
puudujääkidele ja soovitada in-
no vaatilisi lähenemisviise, mil-
lega saaks süsteemselt tun nus -
tada, arendada ja hoida tipptaset
Euroopa ülikoolides ja rakendus -
kõrgkoolides, nii et need saaksid
täita oma rolli parimal viisil.

EUROOPA UUDISEDdirektiivi 2001/20/EÜ tõttu. Kõne -
alune direktiiv on aga nii mõnelgi
viisil otseselt mõjutanud kliiniliste
katsete kulukust ja teos tatavust,
mis on omakorda põhjustanud klii -
niliste katsete vähene mise ELis.
Eriti kahetsusväärne on kaotus
just teadusuuringutes. Lisaks on
direktiivi 2001/20/EÜ regulatiiv -
sed nõuded võimenda nud muid
põhjuseid (näiteks palga kulusid ja
vajadust teha värbamis eesmär -
kide saavutamise nimel rahvusva-
helisi uuringuid) ja sellest tule ne -
valt on kasvanud ka kulud.

Põhjuseid aga, miks pidasin vajali -
kuks seda teemat Teataja veer-
gudel kajastada, on tegelikult kaks.
Esi mene neist on toodud artikli
pealkirjas — Kas EK tunnistab oma
vigu? Tuleb välja, et vastus selle on
jah. Ülaltoodud arvandmed ja tõde-
mus: „Näib, et direktiivi 2001/20/
EÜ sätted on kliiniliste katsete te -
gemist Euroopas pärssinud. Seega
peab ko misjon midagi ette võtma.”
pärine vad seletuskirjast uuele 
klii  niliste katsete tegemist regu -
lee rivale mää ruse ettepanekule,
mil lega Komisjon kavatseb vald-
konda lihtsustada ja parandada.
Aga selle vea (st ülere guleerituse)
tunnistamine võtab aas taid aega
ja nõuab tugevat sur vet. Ja tehtud
vea hind on väga kõrge — turu-
positsioon on kaota tud ja vald-
konna konku rentsi võime vä hene -
nud.

Teiseks — praegu kardavad osade
ELi riikide pangandusringkonnad,
et uute kavandatavate finants -
valdkonna nõuete karmistami se -
ga, kontrolli ja järelevalve suuren -
damisega jm nõuetega saavutab
Euroopa Komisjon soovitule vastu -
pidise tulemuse. Põhjustades pan -
kadelt ettevõte tele laenamise jät -
kuvat vähenemist ja tuues kaasa
täiendava ma janduse jahtumise.
Ehk siis lähe neva ülereguleerituse
hind panganduses saab olema
väga kõrge. �
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OHUTUMAD,
TÕHUSAMAD JA
INNOVATIIVSEMAD
MEDITSIINI-
SEADMED

Euroopa Komisjon tegi 26. sep-
tembril ettepaneku võtta vastu
kaks määrust, mille abil tagada
meditsiini- ja diagnostikaseadmete
ohutus ja vastavus Euroopa koda-
nike vajadustele. Uute ees kirjade-
ga tahetakse saavutada olukord,
kus ohututest, tõhusa test ja inno-
vatiivsetest meditsiiniseadmetest
saavad kasu nii patsiendid ja tarbi-
jad kui ka tervis hoiusektori tööta-
jad. Medit siiniseadmete sektor on
äärmiselt innovatiivne eriti Euroo-
pas ja selle turuosa väärtus on hin-
nanguliselt 95 miljardit eurot.

Kes saavad sellest kasu?
• Patsiendid ja tarbijad — sest kõik

seadmed peavad läbima ohu-
tuse ja toimivuse hinda mise,
enne kui neid Euroopa turul
müüa tohib. Kontrollitoi minguid
on otsustavalt tu gevdatud,
kuid endiselt on võimalik kii-
resti hankida innovatiivseid ja
kulutasuvaid seadmeid Euroo-
pa patsientide ja tarbijate jaoks. 

• Tervishoiusektori töötajad —
sest neid teavitatakse paremini
eelistest ja jääkriskidest ja üld-
isest riskide-eeliste suhtest, 
aidates seeläbi neil meditsii ni -
seadmeid kõige tõhusamal vii -
sil patsientide raviks ja hooldu -
seks kasutada.

• Tootjad — sest eeskirjad on sel-
gemad ja ELi riikide vaheline
kauplemine muutub tänu võrd-
sematele tingimustele lihtsa -
maks ning kõrvale jäetakse
need, kes ei täida eeskirju. Uued
eeskirjad toetavad patsiendi

kasu silmas pidavat innovat-
siooni ja pööravad erilist tä he -
lepanu paljude selles sektoris
tegutsevate väikeste ja kesk -
mise suurusega tootjate eriva-
jadustele.

Läbivaadatud reguleeriv raamistik
meditsiiniseadmete valdkonnas
hõlmab järgmisi ettepanekuid:
• Ettepanek meditsiiniseadmeid

käsitleva määruse kohta (asen -
damaks direktiivi 90/385/EMÜ
aktiivseid siirdatavaid meditsii -
niseadmeid käsitlevate liikmes-
riikide õigusnormide ühtlusta -
mise kohta ja direktiivi 93/42/
EMÜ meditsiiniseadmete kohta);

• Ettepanek in vitro diagnostika -
meditsiiniseadmete kohta (asen -
damaks direktiivi 98/79/EÜ
me ditsiiniliste in vitro diagnos-
tikavahendite kohta).

EUROOPA LIIDU
UUS STRATEEGIA
TOETAB KULTUURI-
JA LOOMESEKTORI
KASVU JA
TÖÖHÕIVET

Euroopa Komisjon tutvustas 26.
septembril strateegiat ELi kultuuri-
ja loomesektori kogu potentsiaali
realiseerimiseks tööhõive ja ma-
janduskasvu suurendamisel. Ees -
märk on suurendada arhitektuuri,
kunstkäsitöö, kultuuripärandi, di -
saini, festivalide, filmi ja televisioo -
ni, muusika, kujutava ja lavakunsti,
arhiivide ja raamatukogude, kirjas-
tamise ja raadio valdkonna konku -
rentsivõimet ja ekspordipotent -
siaali ning maksimeerida nende
töö ülekandumist teistesse vald-
kondadesse, nagu innovatsioon,

IKT ja linnakeskkonna taaselusta-
mine. Strateegia keskendub oskus -
te arendamisele, rahastamise kät -
tesaadavusele, uute ärimudelite
edendamisele, publiku arendami -
sele, rahvusvahelistele turgudele
ja tihedamatele seostele teiste sek-
toritega. Strateegia on visandatud
dokumendis pealkirjaga „Kultuuri-
ja loomesektori edendamine ELi
majanduskasvu ja töökohtade
heaks” ning selles kavandatakse
rida poliitilisi algatusi ja edenda -
takse tänapäevasemat õiguskesk -
konda. Ühtlasi tahab komisjon
õhu tada kindlamate partnerlus-
suhete loomist eri valdkondade
poliitikas, eeskätt kultuuri, hari -
duse, tööstuse, majanduse, turis -
mi, linna- ja regionaalarengu ning
territoriaalse planeerimise alal. Et
neid sektoreid rohkem toetada, ka-
vatseb ta võtta kasutusele ka ELi
rahalised vahendid, eriti kavan-
datava 1,8 miljardi euro suuruse
programmi „Loov Euroopa” aasta -
teks 2014–2020 ning Ühtekuulu-
vusfondi.

NANO-
MATERJALIDE
OHUTUS VAJAB
UURIMIST

Komisjon võttis 26. septembril vas -
tu nanomaterjalidega seotud ohte
käsitleva teatise, milles on esitatud
ka komisjoni plaanid ELi õiguse
täiustamiseks selliselt, et oleks ta -
gatud nanomaterjalide ohutu ka-
sutamine. Teatises on rõhutatud,
et nanomaterjalid on oma laadilt ja
tüübilt väga mitmekesised ning
meil on üha enam teavet nano-
materjalide ohtlike omaduste koh -
ta, mida on raske üldistada ja mis
nõuavad erilist riskihinnangut.

See pärast ei saa kõiki nanomater-
jale ühe nimetaja alla viia, vaid ris -
kihindamine peaks olema
juhtumi põhine.

REACH on parim võimalus nano-
materjalide haldamiseks. Komisjon
on kokkuvõttes arvamusel, et
REACH-määrus on kõige parem
võimalik raamistik nanomaterja li -
dest tingitud riskide ohjamiseks,
kui need materjalid esinevad aine -
te või segudena, kusjuures prakti -
ka on näidanud, et selles raamis -
tikus on vaja seoses nanomaterja -
lidega kehtestada spetsiifilisemaid
nõudeid. Komisjon kavandab muu-
datusi mõnes REACH-määruse
lisas ja julgustab Kemikaaliametit
jätkama registreerimissuuniste
väljatöötamist 2013. aasta järgseks
perioodiks.

(Allikas: Euroopa Komisjoni esindus Eestis)

Loe lähemalt Koja kodulehelt

www.koda.ee/uudised/

euroopa-uudised-2.
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elleks, et ettevõtlike inimes -
te kasvatamisele kaasa aida -

ta ja teha ära rohkem kui iga meie
võrgustiku partner üksinda on
võimeline, koguneme oma noore
võrgustiku esimesele töösemina -
rile 15. novembril Kaubandus kot -
ta. Eesmärk on leida koos reaal -
seid võimalusi väärt ideede pare-
maks rakendamiseks.

Võrgustiku partneritel on tege-
likult väga palju häid näiteid
koolide ja ettevõtete koostööst, et
õppetööd lastele huvitavamaks ja
päris elule lähedasemaks teha.
Tänasest Teatajast saab lugeda
lähemalt Sampo Panga poolt välja

töötatud uuest õppematerjalist
põhikooli matemaatika õpetaja -
tele, mis kuuldavasti on õpetajate
poolt väga hästi vastu võetud.

Õppematerjale on teinud ka teised
ettevõtted. Tavaliselt tullakse
õpe tajatele appi seal, kus enda
teadmised kõige paremad. Pangad
panustavad finantsharidusse, IT-
firmad näiteks internetiturvali -
susesse, tehnoloogiaettevõtted
teevad erinevaid projekte inse -
neri hariduse populariseerimiseks. 

Ettevõtjad viivad koos koolidega
läbi konkursse ja võistlusi, pane -
vad välja auhindu ja stipendiume. 

Muidugi pakutakse ka praktika -
kohti ja tegeletakse noorte juhen-
damisega. Mõned on sisse sead -
nud õppeklassid, kus saab läbi viia
koolitunde. Põltsamaa Felix laseb
lapsed isegi oma laborisse katseid
tegema nagu päris laborandid. Nii
õpetajad kui ka lapsed on inspi -
ree rivate keemiatundidega väga
rahul. 

Kõik sellised kohtumised „päris
eluga” aitavad lastel luua seoseid
erinevate nähtuste vahel, paku-
vad võimalusi tegutsemiseks ja
oma ideede teostamiseks. Need
viimased asjad ongi aluseks ette -
võtlike inimeste kasvatamisel. �

ETTEVÕTJAD TULEVAD 

KOOLIDELE APPI

Ü L E V A A D E :

Kuidas kasvatada ettevõtliku eluhoiakuga inimesi? Selliseid inimesi, 

kellele meeldib oma peaga mõelda, kes on loomingulised, otsivad 

probleemidele lahendusi ja julgevad samas ka vastutada. 

Selliseid inimesi võiks olla tuleviku Eestis rohkem, arvavad 

„Unistused ellu!” koostöövõrgustikuga ühinenud ettevõtjad.

S
Võrgustiku partnerite 

toetustegevused:

Pikaajaline programm 34

Vabatahtlik mentorlus 31

Õppekäik ettevõttesse 29

Konkurss 25

Koolituste läbiviimine 18

Tunnustamine 17

Koostöö koolidega 16

Praktikakohad 15

Noorte juhendamine 11

Stipendium 6

Hetkel partnereid 

kokku 58

Kõiki tänuväärseid 

ettevõtjate algatusi saate

uurida meie veebilehel

www.unistusedellu.ee,

kus on oma toetus-

tegevuste ja projektide

tutvustusega hetkel 

üleval 58 võrgustiku 

partnerit. Ootame oma

võrgustikku uusi tegusaid

liikmeid ja tere tulemast

kaasa mõtlema 

15. novembri seminaril!

UUDISEID VÕRGUSTIKU ALGATAJATELT:

Tänavu tegutseb Eesti Energia noorteprogramm ENTRUM Viljandimaal, Pärnumaal, Saaremaal ja Hiiumaal,

pakkudes ligi 500le 14-19-aastasele noorele võimalust õppida seitsme kuu jooksul ettevõtlikku eluhoiakut ja

saada esimest kogemust oma idee teostamises. Ettevõtlikkuse teekonnal hoiavad noortel kätt pulsil juba tegut-

sevad ettevõtjad ning Eesti tuntud ettevõtlikkuse kehastused: restoraniomanik Anni Arro, olümpiahõbeda võitja

Heiki Nabi, laulja Teele Viira, Click&Grow lillepoti autor Mattias Lepp ja näitleja Marko Matvere. ENTRUMi kol-

mas hooaeg avatakse 17. oktoobril 2012 Pärnu Kontserdimajas. Pärast avapauku hakkavad õppesessioonid toi-

muma kord kuus ja tipnevad 23. märtsil 2013 toimuva ettevõtlikkusprojektide konkursiga „Olen ettevõtlik“.

ENTRUM 2012/2013 õppeaasta tegevuskavaga tutvu lähemalt aadressil www.entrum.ee

Selle aasta 14. augustil avati stardirahastu Prototron, mille eesmärk on toetada innovaatiliste ideede kujun-

damist esimeseks valmistooteks ehk prototüübiks. Rahastu asutasid Swedbank, Tallinna Teaduspark Tehnopol

ja Tallinna Tehnikaülikool. Swedbank toetab rahastut kolmel esimesel tegutsemisaastal kokku 120 000 euroga.

MERLE TIIGISOON
Ettevõtlusõppe 
projektijuht
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elleks, et täna ja ka homme
arukaid valikuid teha, peavad

lapsed ja noored mõistma rahaas-
jade korraldamise põhimõtteid
ning rahateemasid puudutavate
otsuste tagajärgi. Uuringutest sel-
gub, et tänapäeva noortel puudu-
vad oskused isiklike rahaasjadega
seotud otsuste lan getamiseks.
Samal ajal tunneb mär kimisväärne
osa lapsevanematest, et nende
enda teadmised on puudulikud
ning nad pole see tõttu piisavalt
pädevad, et lastele finantskirja -
oskust õpetada. Kuidas tagada
olukord, et lapsed ja noored saak-
sid oma rahaasjadega tulevikus
paremini hakkama?

Uus interaktiivne 

e-õppekeskkond 

Sampo Panga eestvedamisel on
värskelt valminud interaktiivne e-
õppekeskkond „Valitse oma raha”.
Tegemist on reklaamivaba ja ta su -
ta abimaterjaliga põhikooli mate -
maatikatundide elulähedasemaks
ning mängulisemaks muutmiseks. 

E-õppekeskkonnas „Valitse oma
raha” on võimalik 10-13-aastastel
lahendada ülesandeid, mis on seo-
tud eelarve koostamisega, hindade
võrdlemisega, valuutade konver-
teerimisega, laenamisega ning
oma taskuraha teenimise ja kulu-

tamise erinevate võimalustega. 14-
16-aastased saavad seal kalku -
leerida üürimisega seotud kulusid,
pidada arvestust oma säästude ja
pangaintresside üle ning omanda -
da algteadmisi aktsiatest ja väärt-
paberitest.

Interaktiivne võimalus testida
oma teadmisi nii matemaatikas
kui rahaga seotud ettevõtmistes
lööb n-ö kaks kärbest korraga —
tõuseb nii õpilaste arvutamise kui
finants teadmiste tase. Lisaks te -
kib noor tes arusaamine, et mate -
maatilised teadmised ja oskused
annavad praktikas käegakatsu-
tavaid tulemusi. Pidev nutikate 

lahenduste leidmine ongi täna -
päe val edu valem. 

E-õppekeskkonnaga saab lähemalt
tutvuda aadressil www.valitse
omaraha.ee. Lisaks on noortele
loodud eraldi veebisait „Tee ideed
teoks”, mille abil saab ellu viia oma
isiklikke ja päriselus teostamist va-
javaid projekte (vt lähemalt: www.
valitseomaraha.ee/ideedteoks).
Ning õpetajad leiavad kasulikke
abimaterjale finantskirjaoskuse
õpetamiseks koolitundides veebi-
saidilt: www.finantskirjaoskus.ee.

Tere tulemast „Valitse oma raha”
põnevasse maailma! �

FINANTSKIRJAOSKUS 
EELDAB LADUSAT ARVUTAMIST

Tänapäeval seisavad meie lapsed ja noored silmitsi paljude rahaliste 

väljakutsetega, mida tarbimisel põhinev ühiskond nende teele heidab. 

Uued tooted ja teenused ning uued makseviisid ja turunduskampaaniad

muudavad finantsotsuste langetamise üha keerukamaks.

S

KRISTIINE REBANE
Sampo Panga brändijuht

Raadio Kuku ja Kaubanduskoja koostöös valmiv saade „Majandusruum” toob kuulajani majanduse 
aktuaalsed teemad ning kõike huvitavat, mis Eesti majanduses hetkel toimub. Saatejuht on Vallo Toomet.
Saate kordus laupäeva õhtul kell 22.00 ja teisipäeval kell kell 21.30 ning saated järelkuulatavad internetist.

Kaubanduskoda koostöös Raadio Kukuga 
kutsub kuulama saadet

MAJANDUSRUUM
igal laupäeval kell 15.00. 
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andor Liive võttis muutuste
teema kokku lühidalt: juhtub

see, et elektrimüügi jaeturg avaneb
ja igaüks saab endale sobiva elek-
trienergia müüja valida. Suurklien-
tidele avanes elektriturg juba 2010.
aastal ja see läks lihtsalt. Ettevõtjad
suhtusid sellesse väga mõistvalt,
sest nende jaoks on hindade kõiku-
mine täiesti normaalne protsess ja
ollakse harjunud turul ostma ning
müüma. Eraklientide seas on mär-
gata pisut rohkem teadmatust ja
ärevust, sest nende jaoks on jae-
turu avanemine uus asi.

Kui enamiku toodete puhul on
kvaliteet toote valikul mõjuv argu-
ment, siis elektrienergia puhul
kvaliteedist üldiselt ei räägita ehk

kvaliteedil vahet pole. Küll aga võib
see võrguteenuse ja klienditeenin-
duse koha pealt otsustavaks saada. 

Elektrihinna kujunemise aluseks
on majanduse baasloogika. Mida
kõrgem on hind, seda suurem on
pakkumine ja mida odavam on
hind, seda suurem on nõudlus.
Avatud turul muudab hinna uju-
vaks elektribörs, kus kujuneb elek-
tri hulgihind. Börsil tehakse ostu-
ja müüginoteeringute pakkumised
päev varem. Nii kujuneb elektri
börsihind ostu- ja müügipakku-
miste kokkupuutekohas ning hin-
napakkumised tehakse iga tunni
jaoks. Elektrienergia nõudluse 
suurim mõjutaja on majandus.
Mida kiiremini majandus kasvab,
seda enam kasvab ka nõudlus
elektri järele. Meie piirkonnas on
oluline mõjutaja ka õhutempera-
tuur, külma talve korral on elektri-
hind kallim ja tarbimine suurem.
Kokkuvõttes on turuhind muutlik
ja iga ettevõtja peab endalt küsima,
kas soovitakse hinnakindlust või
maksta börsihinda.

Suurettevõtte individuaalne pak -
kumine tehakse tüüpkoormus-
graafiku põhjal, seega mõjutab
elektrienergia hinda kõige rohkem

tarbimisgraafik. Eraisikutele on
Eesti Energia välja töötanud kolm
paketti: 1) kindel-, 2) kombineeri-
tud- ja 3) muutuv pakett. Esimese
puhul fikseeritakse kindel hind
elektrienergia eest, teise puhul
maksab klient hinda, mis on 50%
fikseeritud ja 50% sõltuv börsihin-
nast ja kolmanda paketi valikul 
kehtib ainult börsihind. Suuräridele
pakutakse sarnase põhimõttega
ostustrateegiad, milleks on: 1) kon-
servatiivne-, 2) kaalutud- ja 3) pro-
gressiivne ostustrateegia. Silmas
tuleb pidada, et elektriarve koos-
neb kolmest osast (proportsioonid
võivad küll erineda): 1/3 moodus-
tavad maksud, 1/3 elektrienergia ja
1/3 võrgutasu. Hinnamuutus puu-
dutab vaid elektrienergia osa. 

Seda, kui palju Eesti Energia
toodab elektrit, mõjutab börsiturg,
mitte Eesti lokaalne turg, elektri
tootmine ja jaemüük on seega kaks
ise asja. Isegi kui kaotatakse jae-
turg, ei pruugi tootmise maht
väheneda. Samas on jaemüügi
marginaal nii õhuke, et suurt tun-
glemist sellel turul oodata ei ole.
Näiteks Fortum ei kavatsegi ilmselt
turule tulla, neile on kasumlikum
ainult toota ja lasta seda börsil va-
hendada. �

ÄRIHOMMIKUSÖÖK PÄRNUS —

SANDOR LIIVEGA
4. oktoobril toimus Pärnus traditsiooniline ärihommikusöök, kus 30 kohaliku

ettevõtja ja avaliku sektori esindajaga kohtus AS-i Eesti Energia juhatuse 

esimees Sandor Liive. Kohtumine toimus põneval ajal, mil elektriturg ja 

-hind on paljude inimeste ja ettevõtete jaoks aktuaalne teema. 

S

KATI KRASS
Kaubanduskoja 
Pärnu esinduse projektijuht
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onverentsi esimese loengu
pidas Arne Strand, kes kirjel-

das väga ülevaatlikult olulisimaid
aspekte, mida rahvusvahelistel
turgudel peab silmas pidama. Ta
toonitas planeerimise tähtsust
väitega „If you don’t plan you plan
to fail“ (kui sa ei planeeri, teed
plaa ne läbikukkumiseks). Arne
Strand rõhutas motiveerimise
olulisust meeskonnas ning arves-
tamist kultuuride eripäraga.

Venemaa turust rääkis Toomas
Kästik, kes on Ettevõtluse Arenda -
mise Sihtasutuse esindaja Peter-
buris. Ta toonitas, et Venemaa ei
ole ühetimõistetav. Peamine äri
toimub küll Moskva ja Peterburi
ümber kuid ka mujal on võimalusi.
Venelastega äritegemise osas on
palju räägitud napsuvõtmisest. Ka
selles osas sai Toomas Kästikult
hea soovituse. Napsuvõtmine on
küll „kohustuslik”, kuid selle juures
antud lubadusi ei pea alati tõsiselt
võtma, sest tegemist on pigem
toreda koosviibimisega, mitte äri -
koosolekuga.

Helena Randoja Lasita Aknast jul-
gustas ettevõtjaid Venemaa turul
oma nišši leidma. Tema sõnul on
vene kliendid väljapaistva toote

eest valmis tasuma kõrget hinda.
Tuleb arvestada vene inimeste
mait se eripäradega just disaini -
lahendusi silmas pidades — neile
meeldivad mõnevõrra kirjumad ja
säravamad asjad.

Eksporditehingud tuleb korralikult
kindlustada — nii finantsiliselt kui
juriidiliselt. Partiid on suured ja
vahel võib ka ühe partii eest raha
saamata jäämine viia ettevõtte
pankrotti. Juristina tõi Silja Elu -
nurm praktilise näite, kuidas su -
hestub riikidepõhine õigus rahvus-
vahelise õigusega. Konkreetse vä -
listamise klausli väljajätmine lepin -
gust võib lõppeda sellega, et lepin -
gu suhtes vaidluse tekkimisel peab
asju klaarima partneri asukoha -
maa kohtus, kuigi võis eeldada
vastupidist. Ka ei ole mõtet minna
kohtusse partneriga, kellelt ei ole
midagi võtta. See võib lõppeda nii,
et lisaks partneri poolt tekitatud
kahjudele kannate ka kohtukulud.
Seega ka enne kohtusse minekut
peab oma äripartneri tausta hästi
teadma, st viima läbi põhjaliku
taustauuringu, mille inglise keel -
seks vasteks on due diligence. 

Ühe välisturule sisenemise võima -
lusena nimetas ta juba olemas -

oleva ettevõtte üleostmist. Selle
juures rõhutati, et koos ettevõt-
tega tuleb osta ka kõik selle et-
tevõtte juurde kuuluvad õigused.
Näiteks jättes ostulepingus sätes-
tamata, et koos muude füüsiliste
varadega lähevad üle õigused ka
kliendi baasile, võib juhtuda, et
kliendi baasi ei antagi üle. Ilma
kliendi baasita pole ettevõttel aga
mingit väärtust.

Meelis Tambla andis ülevaate Kre-
dex Krediidikindlustuse Aktsia -
seltsi teenustest ning tõi ülevaate
erinevate riikide maksekäitumise
kohta. Kui Eestis on tavapärane
20päevane maksetähtaeg, siis Itaa -
lias on selleks 120 päeva. Saksa maal
on jällegi hakanud levima tava, kui
arve tasutakse ära enne makse -
tähtaega, võib taot leda/nõuda ar-
vest nt 3% hinnaalandust.

Üldiselt märkis Meelis Tambla, et
Euroopas on maksehäirete osakaal
taas tõusmas, mis ei ole just kõige
positiivsem signaal.

EBRD Balti riikide turu juht Matti
Hyyrynen tutvustas EBRD finants -
teenuseid. EBRD toetab laenudega
oma liikmesriikide investeeringuid
sellistes riikides nagu Ukraina,

Gruusia, Kasahstan. Tavaliselt on
EBRD osakaal laenuportfellist
mak simaalselt 35%. Ülejäänud osa
tuleb omafinantseerida või leida
lisavahendeid kommertspan ka -
delt, investoritelt jne.

Suurbritannia riskiinvestor John
Longhurst rääkis maailma muutu-
mise paradigmadest ja sellest, mis
motiveeris teda riskiinvestoriks
hakkama. Maailmas palju ränna -
nud Antti Veränen tõi palju prakti -
lisi näiteid sellest, kuidas inimesed
tajuvad asju erinevalt kasvõi selle -
pärast, et nad räägivad erinevaid
keeli.

Milleks selliseid konverentse vaja
on? Esiteks on konverentsi käigus
võimalik leida uusi (ka välismai-
seid) kontakte ning seejuures on
võimalik kohtuda nendega isikli -
kult. Lisaks kontaktidele saab palju
uut informatsiooni ning konve -
rentsil osalemine võmaldab tulla
korraks välja igapäevasest siginast-
saginast ning vaadata oma tege-
vust konstruktiivsemal moel ja
jagada mõtteid teiste ettevõtjate -
ga. Konverentsi käigus sai veelgi
selgemaks, et inimesed on meie
kõige olulisem vara ning konku -
rentsi võime kõige olulisem faktor. �

CHECK-IN – 
TARTUS RÄÄGITI EKSPORDIST

14.–15. septembril toimus Tartus rahvusvahelistumise konverents Check-IN,

mille korraldas Eesti Ettevõtlike Noorte Koda (JCI Eesti) koostöös Eesti 

Kaubandus-Tööstuskojaga. Konverentsil osales üle kolmesaja ettevõtja 

erinevatest valdkondadest. Kuna üritus toimus erinevate paralleelsete 

paneelidena, sai iga osaleja vastavalt teemadele valida ise omale sobiva päeva-

kava. Järgnevalt toon ülevaate nende paneelide sisust, millel ise osalesin.

K

PETER GORNISCHEFF
Teenuste direktor



14

-  T A G A S I V A A D E  -
KAUBANDUSKOJA TEATAJA NR 18 • 17. OKTOOBER 2012

is on MIT?

MIT asutati 1861. aastal Massa-
chusettis, USAs. MIT puhul on
tegemist maailma absoluutsesse
tippu kuuluva ülikooliga, millega
konkureerivad nt Harvard, Yale jne.
MIT on iseäranis tuntud oma in-
seneriteaduse alase tegevuse
poolest. Siinkohal tuleb rõhutada,
et ülikoolis on olemas ka väga
kõrgel tasemel humanitaartea dus -
te suund. Kindlasti annab ülikooli
tasemest tunnistust ka tõik, et seal
on hariduse saanud 77 Nobeli 
preemia laureaati, kellest kaheksa
seal praegu ka töötab. Enamik USA 
astronaute on oma hariduse saa -
nud just sellest ülikoolist. Ülikool
koondab enda alla väga suurel hul-
gal vastava valdkonna tipp teadlasi
ning hetkel on seal üle 1000 pro-
fessori ning enam kui 3000 tead-
last. Üliõpilasi on umbes 11 000. 

Millest konverentsil 

räägiti?

Konverents ise oli äärmiselt huvi-
tav ja samuti peab esinejate kohta
märkima seda, et tegemist oli
vaieldamatute oma ala asjatund-
jate ja tipptegijatega. Esinejate hul-
gas oli muuhulgas NASAga koos -

tööd tegevaid teadlasi. Lisaks tead-
lastele esinesid globaalse haardega
suurkorporatsioonide tippjuhid.

Konverentsil räägiti ja ühtlasi tut -
vustati mitmeid uusi teadussaavu-
tusi ja tulevikusuundumusi.

Väga huvitav ettekanne puudutas
näiteks robootikat. Videomaterjali
vahendusel tutvustati ka uut ro-
boti prototüüpi. Selge suund on ro-
botite arendamisel võetud sellele,
et robotid oleksid võimelised va-
hetult inimestega koos töötama.
Sealjuures pööratakse erilist rõhku
sellele, et robotile oleks võimalik
vajalikke tööliigutusi ja –võtteid
väga kiiresti ja lihtsalt õpetada. 
Sellega seoses tutvustati roboti 
prototüüpi, mis ei vaja eraldi pro -
grammeerimist ega aeganõudvat
seadistamist – piisab sisuliselt vaid
töövõtte ettenäitamisest. Muuhul-
gas pööratakse suurt tähelepanu
robotite arendamisele, mida saaks
kasutada kirurgias.

Huvitav ettekanne tehti ka mater-
jalitehnoloogia valdkonnas. Näi -
teks arendatakse välja materjale ja
nanotehnoloogilisi pinnakatteid,
mis tagaksid üliekstreemsetes tin -
gimustes vastavalt, kas parema

nakkumise veega (nt jahutamise
eesmärgil) või vastupidi (nt lennu -
kite puhul). Nii on jõutud tulemus -
te ja lahendusteni, mis hakkavad
tulevikus rakendust leidma ilmselt
lennukitööstuses ja mujal, kus töö-
tavate mehhanismide töökorras
olek on elulise tähendusega.

Lisaks eeltoodule räägiti tekkinud
ja tekkivatest probleemidest ning
lahendusest seoses üha suurema
urbaniseerumise ning majandus -
tegevusest tuleneva mõjuga. Mõis -
tagi oli siin oluline rõhk taaskasu -
tusel ning nutikatel ja energia -
säästlikel lahendustel. Lihtsusta -
tult öeldes on insenerid üha enam
ja enam silmitsi küsimusega, kui -
das toota üha väiksemate ressurs -
sidega rohkem asju. Mööda ei
mindud ka elukeskkonna parema
korraldamise teemast, millega seo -
ses räägiti alates arhitektuurilis-
test lahendustest kuni elektriauto -
deni välja. 

MITi pakutav 

koostööprogramm

Eelnevale lisaks tutvustati koos -
töövõimalusi MITga. Nimelt on MIT
eestvedamisel ellu kutsutud koos -
tööprogramm, mille põhieesmär -

MAAILMAKUULUS ÜLIKOOL
RÄÄKIS TOOTMIS-
TEHNOLOOGIA TULEVIKUST 
JA TUTVUSTAS KOOSTÖÖVÕIMALUSI

Hiljuti toimus Brüsselis Massachusetts Institute of Technology (MIT) poolt

korraldatud väga kõrgetasemeline konverents, mille eemärgiks oli tutvustada

uusimaid innovaatilisi arenguid ja saavutusi tootmistehnoloogiates ning

sealjuures ei mindud mööda ka tulevikuväljakutsetest. Alljärgnevalt 

ülevaatlikult sellest, millest konverentsil räägiti ja ühtlasi tutvustame 

ka koostööprogrammi, mida MIT enda poolt ettevõtjatele pakub.

M

MART KÄGU
Poliitikakujundamise 
ja õigusosakonna jurist

Koostööprogrammis
osalejal avaneb 
võimalus teha 
koostööd oma ala
absoluutsete
tippteadlastega.
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uhinda väärib ettevõte, kes
ei mõtle mitte ainult oma ka-

suminumbritele vaid väärtustab
oma tegevuse ja eeskujuga enda
ümber olevat ühiskonda. Kodu -
tekstiilide tootja AS Wendre on pea
20 aasta jooksul olnud stabiilse
arengu, kaasaegse tehnoloogia ja
töökorralduse ning kõrge juhtimis -
kultuuriga ettevõte. Tänu õigetele
investeerimisotsustele on Wendre
olnud mitmed aastad suurimaks
äriühingust tööandjaks Pärnumaal.
Peaaegu kogu ettevõte toodang
eksporditakse. 2010. aastal anti
Wendrele EASi poolt korraldatud
üleriigilisel ettevõtluskonkursil
auhind „Parim eksportöör 2010”. 

Hetegevusprojektis, mille raames
ettevõte kingib järgmise kolme
aasta jooksul igale Eestis sündivale
lapsele tekist ja padjast koosneva
komplekti, on tähelepanuväärne
aktsioon kogu maailma mastaa-
bis. Sel ajal sünnib Eestis umbes 
45 000 last ning investeeringu
kogumaht on üle 500 000 euro. 

Tegemist on eraisiku ühe suurima
annetusega Eesti ajaloos.

Alates 2011. aastast annab AS
Wendre välja omanimelist Pärnu
kultuuripreemiat, väärtustades
sellega Pärnu kultuurielu edenda -
miseks panustanud inimesi. �

PÄRNUMAA VASTUTUSTUNDLIK ETTEVÕTJA —

AS WENDRE 
JA PETER HUNT
Pärnumaa ettevõtluskonkurss 2012 raames andis Eesti Kaubandus-Tööstuskoda 

kolmandat korda välja auhinna „Pärnumaa vastutustundlik ettevõtja“. 

2012. aastal pälvis selle AS Wendre ja Peter Hunt.

Vahur Roosaar, AS Wendre tegevuht auhinda vastu võtmas.
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Kui teil tekib täiendavaid

küsimusi antud koostöö-

programmi kohta, siis võite

leida täpsemat infot aadressil

http://ilp.mit.edu või kirju-

tada aadressil mart@koda.ee. 

giks on teadussaavutuste raken -
damine ettevõtluses. Teisiti öeldes
rakendatakse ülikooli teadussaa -
vu tused ja lahenduste leidmise
võimekus ettevõtlustegevuse
vank ri ette. Ametlikult on koost-
ööprogramm tuntud MIT Industrial
Liaison Program nime all. Hetkel on
programmis ligi 200 ettevõtet.
Tõsi, tegemist on eelkõige glo baal -
set haaret omavate ettevõtetega,
kellele on uusimate teadussaavu-
tuste kasutamine tootmistegevu -
ses tihti isegi elulise tähendusega.
Teisalt peab rõhutama seda, et koos-
tööprogrammis osalemine nõuab
suuri rahalisi investeeringuid, mis
reaalselt võimetekohane eelkõige
väga suurtele ettevõtetele. Viima ti-
öeldust tulenevalt peab möönma,
et väikeettevõtetel avaneb reaalne
võimalus osa saada vastavast koos -
tööprogrammist eelkõige juhul, kui
suudetakse koondada jõud ühise
eesmärgi nimel.

Koostööprogrammis osalejal ava -
neb võimalus teha koostööd oma
ala absoluutsete tippteadlastega,
saada infot uuematest arengutest
ja saavutustest ettevõtjat huvita-
vates valdkondades. Lisaks sellele
on koostööprogrammis osalejale
tagatud võimalus võtta tasuta osa
MIT konverentsidest. Siinkohal
tuleb rõhutada, et reeglina on need
väga suure osavõtumaksuga. Üht-
lasi tagatakse koostööprogrammis
osalejale juurdepääs erinevatele
andmebaasidele (teadustööd, on-
line info uusimate arengute kohta,
konverentside videosalvestused
koos slaidide jm infoga jne). �

Wendre kingib
järgmise kolme
aasta jooksul igale
Eestis sündivale
lapsele tekist ja 
padjast koosneva
komplekti. Projekti
maksumus on üle
500 000 euro.
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abaühendustesse kogune -
nud tegusad inimesed on

tugeva missioonitunde ning sot -
siaalse närviga ning oma vald-
konna spetsialistid.  Reeglina asu-
vad organisatsioone juhtima just
needsamad valdkonnainimesed,
kes on saavutanud oma tegevu -
sega tunnustuse ning  eestvedaja
staatuse. 

Teekond võimekast eest vedajast
tugevaks juhiks on vaba konna 
inimese jaoks aga pikk ja käänu -
derohke protsess, mille jooksul al-
gaja juht vajab toetust ning juhen-
damist.  

Heateo Sihtasutus on oma ees -
märgiks võtnud vabasektori juh -
tide arendamise, tuues nendeni
erasektori tippjuhtide ja -spetsia -
listide oskused ja teadmised. Sel -
leks vahendame vabatahtlikke
nõustajaid, koolitajaid, mentoreid;
spetsialiste, teoreetikuid ja prak-
tikuid. 

Meie eesmärk on pakkuda toetust
valdkondades ja võtme tegevustes,
mis tagaksid organi satsiooni elu-
jõulisuse, kuid milles vabaühen-
dused meeskonnasise selt ei oma
piisavalt kompetentse. Millistes
valdkondades me kõige enam era -
sektori spetsialiste kaa same?

Strateegiaprotsessid

Strateegia-alased kompetentsid on
vabaühendustes sageli kõige nõr -
gemaks kohaks, mistõttu vaja tak -
se oma kõrvale tugeva ärisektori
kogemusega juhi eeskuju. Heateo
Sihtasutus  vahendab erasektori
strateegiaspetsialiste viima läbi
strateegiapäevi, andma eraviisilisi
konsultatsioone või osalema eks -
perdina organisatsioonide nõu ko -
gude töös.

Juhtimine

Strateegiline, operatiivne,  igapäe-
vane juhtimine, inimeste juhtimine
jne. Vabaühenduste tegevjuhid on
tihtipeale tugeva missioonitun-
dega valdkonnaspetsialistid, kes
peavad  juhirolli sattudes hakkama
omandama või tugevdama erasek-
tori jaoks elementaarseid juhtimis -
kompetentse. Heategu kasutab
juhtimisoskuste tõstmiseks era -
sektori esindajaid kaasavaid meet-
meid: konsultatsioonid, mentorlus,
arenguprogrammid jne.

Finantsid

Vabaühenduse põhimureks on
enamjaolt stabiilse rahastusmudeli
leidmine ja finantside juhtimine.
Oleme aastate jooksul vahendanud

organisatsioonidesse vabatahtli -
keks konsultantideks mitmeid era -
sektori finantsjuhte ja -eksperte,
aitamaks muuta organisatsioonide
tegevusmudeleid jätkusuutliku-
maks. 

Personalijuhtimine

Enamjaolt tegutseb kodanike ühen -
dustes tavapärase personaalia
ase mel arvukalt vabatahtlikke, kel -
le koordineerimine sarnaneb tava -
töötajaskonna omale. Erasektori
personalijuhid aitavad vabaühen-
dustel mõelda vabatahtlikest kui
eritingimustel töötajatest, aidates
neid juhtida senisest targemalt. 

Kommunikatsioon ja turundus

Kommunikatsioonistrateegiate
puhul oleme võtnud eesmärgiks
teha läbi pro bono toetuse koos -
tööd erinevate kommunikatsiooni -
büroodega, kelle teenuste sisse -
ostmiseks puudub vabaühendus-
tel ressursse. Vabatahtlikke turun-
dusinimesi püüame aga leida stra -
teegiliselt tugeva turundusega 
suurettevõtete ridadest.

Juriidika

Oleme sõlminud pro bono koostöö -
leppe Eesti Advokatuuriga ning

nelja aasta jooksul on Advokatuuri
liikmesbürood nõustanud pea kõiki
meie poolt toetatud organisatsioo -
ne. Juriidilised teenused kipuvad
tavaolukorras vabaühendustele
üle jõu käima ja „oma jõududega
hakkama saamine” toob meie ko-
gemuste põhjal organisatsioonile
kaasa palju lisaprobleeme elemen-
taarsetes tööülesannetes (töö -
lepingute vormistamine, seaduste
tõlgendamine jpm). 

Miks erasektori tippspetsialistid
seda kõike vabatahtlikuna teevad?
Kõige tihemini mainitakse erialas -
te kompetentside panustamist
ühiskonna heaolusse. Tunnet, et
oma kogemusi ja oskusi saab kasu-
tada tavapärasest väärtusliku-
malt. Lisaks väärtustatakse isik -
likku väljakutset võõras keskkon-
nas (kodanikuühiskonnas) ja mis-
sioontundega inimeste seas. Sek-
to ritevaheline koostöö arendab
alati mõlemat poolt, andes aimu
valdkondlikust eripärast tingitud
väljakutsetest, eesmärkidest, te -
gutsemisvõimalustest, erinevast
töökultuurist jne. Vabatahtlikud
omandavad oskuseid tegutseda ta -
vapärasemast „pehmemates” vald-
kondades, saades kogemuse te -
gutseda püstitatud eesmärgi nimel
minimaalse eelarve ja vabatahtliku
meeskonnaga. �

VABAÜHENDUSTE JUHID 
VAJAVAD ERASEKTORI TUGE 
Ühe tugeva mittetulundusühingu või sihtasutuse juhtimine ei tohiks 

oma eesmärkide ja tegevuste poolest erineda  osaühingu juhtimisest. 

Küll aga võivad olla „tavapäratud” organisatsiooni tegevusvaldkond 

(nt vanemliku hoolitsuseta lapsed, peresuhete parandamine, eestlaste 

tervisekäitumine, hariduse edendamine  jne) ning kaasalööjad. 

V

AGNE TAMM
Heateo Sihtasutus
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Suunanäitaja — 
pretensiooni esitamise õigus ja müügigarantii 
29. oktoober  Kersti Võlu Koolituskeskuses (Kooli 7, Jõhvi) 
13. november Narva Kutseõppekeskuses (Kreenholmi 45, Narva)

Tarbijakaitseameti ja Eesti Kaubandus-Tööstuskoja Jõhvi esinduse koostöös korraldavat info -
päeva juhib Hanna Turetski, Tarbijakaitseameti tarbijapoliitika ja avalike suhete osakonna
juhataja. Koolitus toimub eesti ja vene keeles (sünkroontõlkega). Üritusest osavõtu tasu on
10 eurot (lisandub käibemaks), mis sisaldab kohvipause, lõunat ja jaotusmaterjale kas eesti
või vene keeles.Osalejaks registreerumine Koja kodulehel www.koda.ee. Ürituse materjalid
pannakse üles aadressile: www.tarbijakaitseamet.ee/suunanaitaja. 

Päevakava:

9.00 Kogunemine
9.30 Tervitussõnad: Margus Ilmjärv, Eesti Kaubandus-Tööstuskoja Jõhvi esinduse juhataja

Teema: garantii vs pretensiooni esitamise õigus

9.40 Kokkuvõte teostatud kontrollostudest Eesti kauplustes 

(Anne Reinkort, Tarbijakaitseamet)
10.10 Mis vahe on garantiil ja pretensiooni esitamise õigusel? 

(Anneli Nagel, Tarbijakaitseamet)

10.50 Kohvipaus

Teema: tööstuskaubad

11.05 Kaebuse esitamine – poolte õigused ja kohustused (sh teenus) 

Kaebuse esitamine; ostu tõendamine; vea tõendamine;
esmakordne- ja korduv tootmisdefekt.
(Anneli Nagel, Tarbijakaitseamet)

12.30 Kaebuste lahendamine tarbijakaebuste komisjonis 

Tarbija kaebuste komisjoni pädevus; tarbijakaebuste komisjoni koosseis;
tarbijakaebuste komisjoni töökord.
(Kai Amos, Tarbijakaebuste komisjoni esinaine)

13.05 Lõuna ja kohvipaus

Teema: e-kaubandus ja ülepiirilised ostud

13.35 Ülepiirilised ostud 

Tarbija õigused teistest Euroopa Liidu riikidest ostude sooritamisel. 
Tarbija õigused teiste riikide e-poodidest ostmisel. 
Piiriüleste ostudega seotud kaebuste  lahendamine.
(Kristina Vaksmaa, Euroopa Liidu tarbija nõustamiskeskuse juhataja)

14.20 Poolte õigused ja kohustused e-poest ostes 

14-päevane tagastamisõigus; raha tagastamine; postikulud.
(Kadi Raudsepp, Tarbijakaitseamet)

15.20 Voucher id — mida silmas pidada vouchereid pakkudes ning vahendades? 

(Kadi Raudsepp, Tarbijakaitseamet).

15.55 Päeva kokkuvõte

Infopäev

Euroopa Liidu
väliskaubanduse
sooduskordadest,
sõlmitavatest uutest
sooduslepingutest 
ja kauba päritolu
tõendamisest
5. novembril 
Kaubanduskojas (Toom-Kooli 17)

Päevakava:

10.00 Euroopa Liidu poolt sõlmitavatest

uutest lepingutest

(Kristi Karelsohn, Välisministeeriumi
Väliskaubanduspoliitika ja 
rahvusvaheliste majandus-
organisatsioonide büroo direktor)

10.30 Kaupade ekspordil ja impordil Euroopa

Liidus kehtivad sooduskorrad

• Kauba päritoluga seonduvad ühe-, 
kahe- ja mitmepoolsed 
sooduskorrad ja päritolureeglid

• Kauba päritolu kumulatsioon
• Päritolutõendid (EUR1, EUR-Med, 

vorm A, arve- ja päritolu-
deklaratsioonid) ja päritolutõendite 
(järel)kontroll 

• Uued suunad päritolu tõendamisel 
(uus GSP, REX andmebaas jne)

(Aimi Pihel,  Maksu- ja Tolliameti  
tariifide talitus peaspetsialist)

12.00 Kohvipaus

12.15 Kaubanduskaitsemeetmed

• Dumpingu- ja tasakaalustustollimaks
(Anne-Lii Lillbok, Maksu- ja Tolliameti
tariifide talituse peaspetsialist)

13.00 Mitte-sooduspäritolu sertifikaatidest

(Lidia Friedenthal, Kaubanduskoja
vanemnõunik)

Osalustasu Koja liikmele 15 eurot, mitteliikmele
30 eurot. Hindadele lisandub käibemaks.

Lisainfo ja registreerimine: 
MARGUS ILMJÄRV
Tel: 502 3699 • E-post: margus@koda.ee

Lisainfo ja registreerimine: 
LIDIA FRIEDENTHAL
Tel: 604 0077 • E-post: trade@koda.ee
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Toidumess
SISAB 2013
25.-27. veebruaril 2013 Lissabonis

SISAB PORTUGAL 2013 on rahvusvaheline toidumess, mida pee-
takse suurimaks iga-aastaseks Portugali toiduainetetööstusest 
huvitatud spetsialistide kohtumis -paigaks. 2013. aastal toimuvale
messile oodatakse osalema ligi 600 Portugali peamist toidu-
ainetetööstuse ettevõtet, et anda parim ülevaade selle riigi toode-
test. Mess on mõeldud ainult professio naalidele ja sisse saab
eelnevare gist reerimise alusel.

Messikorraldajad pakuvad Eesti Kaubandus-Tööstuskoja vahen-
dusel messi kü las tamiseks 25.-27. veebruariks 2013. aastal ette-
valmistatud programmi alusel järgmisi pakette:

• Pakett A maksab 800 eurot ja si saldab:

• 3-päeva pääset messile; 
• 3 ööd majutamisega 5-tärni hotelli üheses toas; 
• 3 lõuna- ja 2 õhtusööki. 
• Ostes paketi enne 30.09.2012 on hinnaks 600 eurot, 

kuni 31.12.2012 680 eurot ja kuni 31.01.2013 720 eurot. 
• Pakett ei sisalda lennupiletit Lissaboni ja tagasi.

• Pakett B maksab 600 eurot ja sisal dab:

• 3-päeva sissepääset messile; 
• 3 ööd majutamisega 4-tärni hotelli üheses toas; 
• 3 lõuna- ja 2 õhtusööki. Ostes paketi enne 30.09.2012 

on hinnaks 450 eurot, kuni 31.12.2012 510 eurot 
ja kuni 31.01.2013  540 eurot. 

• Pakett ei sisalda lennupiletit Lissaboni ja tagasi.

• Eripakkumine kuni 31. oktoobrini  2012:

• 3-päeva pilet messile; 
• 3 ööd majutamisega 3-tärni hotelli üheses toas 

(sisaldab hommikusööki); 
• 3 lõuna- ja 2 õhtusööki. Pakett ei sisalda lennupiletit 

Lissa boni ja tagasi. 
• Paketi väärtus 400 eurot, registreerudes ja ostes paketi enne

31.10.2012 on paketi maksumuseks 200 eurot.  

Osalemiseks palutakse täita ankeet, mille leiab Koja kodulehelt
rubriigist „Koolitused ja üritused” ja mis tuleb saata e-posti aadres-
sile kristy@koda.ee.

Seminar

Mis on uut 
Taani veepuhastuse 
ja keskkonnatehnoloogia
valdkonnas?
6. novembril Kaubanduskojas

Eesti Kaubandus-Tööstuskoda korraldab koostöös EASi ja mitmete nii
Eesti kui Taani spetsialistide ja ettevõtjate kaasabil teisipäeval, 6. no-
vembril algusega kell 9.00 Eesti Kaubandus-Tööstuskojas (Toom-Kooli
17, Tallinn) Eesti keskkonnatehnoloogia ettevõtetele praktilise seminari
„Mis on uut Taani veepuhastuse ja keskkonnatehnoloogia valdkonnas?”

Seminari eesmärk on tutvustada Taani veepuhastus- ja teisi keskkon-
natehnoloogiaid, anda ülevaade Taani majandusest, ärikultuurist ning 
selgitada võimalusi koostööks. Nõu annavad Taani spetsialistid, ettevõt-
jad ning kogemusi jagavad Taani turul juba tegutsevad Eesti firmad.

Programm: 

• Tervitussõnad:
Mait Palts, peadirektor, Eesti Kaubandus-Tööstuskoda;
Søren Kjelstrup, Taani Suursaadik Tallinnas*

• Taani majanduse lühiülevaade: peamised ärivaldkonnad, 
majandusnäitajad, ekspordi ja impordi andmed jne

• Eesti ja Taani firmade koostöö
• Veepuhastus, sellega seotud ja teiste tänapäevaste keskkonna-

tehnoloogiate tutvustus, arengutrendid ja tuleviku väljakutsed,
sektoris tegutsevate ettevõtete/organisatsioonide ülevaade, 
turule sisenemise võimalused, kontaktide leidmise võimalused*
(Jesper Goodley Dannisøe, Danish Water Forum)

• Taani ärikultuur ja selle eripärad. Millised on kultuurilised 
erinevused, mida tasub teada enne ärikontaktide 
loomisega alustamist? Äritegevuse erisused.

• Taanlaste praktilised kogemused Eestis
• Praktilised näited, Eesti ettevõtete kogemuste jagamine

Tärniga märgitud ettekanded on inglise keeles.
Korraldajal on õigus teha programmis muudatusi.
Osalustasu on 15 eurot (hinnale lisandub käibemaks).

Taani sihtturuseminari korraldamist kaasrahastab 
Euroopa Sotsiaalfond.

Lisainfo:
KRISTY TÄTTAR
Tel: 604 0093 
E-post: kristy@koda.ee

Lisainfo:
KRISTY TÄTTAR
Tel: 604 0093 
E-post: kristy@koda.ee
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Mis iseloomustab meie töökohti 
ja tehnoloogiat tulevikus?
Tule ja saa teada visiooniseminaril

Tehnoloogia areng 
ja tuleviku töökoht
23. oktoobril Kaubanduskojas (Toom-Kooli 17, Tallinn)

Seminari kava:

9.00 Hommikukohv

9.30 Tehnoloogia tulevik (Rasmus Reimo, Microsoft  Eesti)
Räägime 5-10 aasta perspektiivis meid enim mõjutavatest
tehnoloogia arengutest. Vaatame tehnoloogia  erinevaid aren-
gustsenaariumeid, analüüsime, kuidas muutub selle käigus
tehnoloogia kasutajakogemus ning arutleme, kuidas muutub
meie kui inimeste roll tehnoloogia kasutamisel tulevikus.

10.15 Revolutsiooniliselt uus arvutitöökoha kasutuskogemus

(Andres Sirel, Microsoft  Eesti)
Windows 8 on suurim kasutuskogemuse uuendus arvu-
titöökohal pärast Windows 95 tulekut. Teeme demode käi-
gus tutvust Windows 8, järgmise põlvkonna ärirakenduste
ja -teenustega ning räägime uutest põhimõtetest, mida 
IT-otsuste tegijatel on kasulik teada.

11.00 Kohvipaus

11.15 Future of Workplace Computing. Tuleviku töökoht 

(Glen Koskela, Fujitsu Nordic — ettekanne on inglise keeles)
Sotsiaalsete võrgustike, mobiilsidevahendite, pilveraken -
duste ning avaliku andmesalvestuse  arengutredid muu-
davad pöördumatult  meie arvutiga töötamise harjumust.
Igaühele sobiv tööarvuti kaotab oma äriotstarvet.  Sellest
ning veel palju  enamast räägib Fujitsu Nordicu tehnoloogia
strateegia direktor ja visionäär Glen Koskela. 

12.00 IT-juhtimise tulevik

(Elvis Tilgar ja Kaupo Grünberg, Fujitsu Eesti)
IT-juhtimise roll ettevõttes täna ja homme.

12.20 IT-riskide ja -kulude haldus 

(Elvis Tilgar ja Kaupo Grünberg, Fujitsu Eesti)
Eesti kesksuurte ettevõtete näitel.

12.45 Lõpetame ja vastame küsimustele

Seminari osalustasu Kaubanduskoja liikmele 30 eurot ja mitteliik-
mele 60 eurot. Hindadele lisandub käibemaks.

Tulge kuulama ja olge arengutega kursis!

Lisainfo ja registreerimine:
MOONIKA KUKK
Tel: 604 0060 • E-post: moonika.kukk@koda.ee

Lisainfo:

VALDAR LIIVE, Enterprise Estonia Helsinki 
E-post: valdar.liive@eas.ee

PILVI PÕDRAMÄGI, Soome suursaatkond 
E-post: pilvi.podramagi@formin.fi 

JANE JUHANSON, Eesti Kaubandus-Tööstuskoda 
E-post: jane.juhanson@koda.ee 

Seminar

Soome äripartnerina — 
koos oleme ainulaadsed
6. novembril Sokos Hotel Virus 

6. novembril korraldavad EAS Helsingi esindus, Soome suursaatkond ja
Eesti Kaubandus-Tööstuskoda Sokos Hotel Virus (Viru väljak 4, Tallinn)
seminari „Soome äripartnerina — koos oleme ainulaadsed”. Programmi
moderaator on Valdar Liive (Enterprise Estonia Helsinki). Seminari külalisi
tervitavad Soome-Eesti Kaubanduskoja juhatuse esimees Sami Seppänen
ja Eesti Kaubandus-Tööstuskoja juhatuse esimees Toomas Luman.

Sissejuhatuseks jagavad Soome praktikud Jorma Puttonen ja Juhani
Kuokkanen (Global Research) ja Juhani Merinen (Smart Internationaliza-
tion Oy) häid näpunäiteid Soome turul tegutsemise kohta. Eesti ettevõt-
jatest teevad seminaril ettekanded oma praktilisest kogemusest Soome
turul Taavi Einaste (Nortal AS), Artur Meeksa (Penosil Eesti OÜ), Janek
Pohla (Tahe Kayaks OÜ) ja Alvar Sass (Radius Machining OÜ). 

Ettekannete teemad:

• E-Health & export to other countries*
• Conducting International Market Research*
• Never leave home without it, Smart preparations 

for successful export trade*
• Eesti ja Soome maksusüsteemide erinevused
• Ehitustoodete ekspordist Soome turule
• Radius Machining OÜ ekspordikogemused Soome turul
• Soome — kas esimene eksporditurg Eesti ettevõttele?
• Invest in Finland  

* Ettekanne on inglise keeles.

Seminari jätkuks tervitavad Soome suursaadik Aleksi Härkonen ja Eesti
Majandus- ja Kommunikatsiooniminister Juhan Parts kõiki osalejaid
Sokos Hotel Viru restorani Merineitsi banketisaalis.

Seminari osalustasu on 30 eurot, millele lisandub käibemaks. Regist -
reerumise tähtaeg on 31. oktoober. Registreerumine ja info  programmi
kohta Kaubanduskoja kodulehel: www.koda.ee.
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Koolitusseminar (välis)arendajatele

Tööstuse jätkusuutlik kavandamine
1. novembril Kaubanduskojas

Eesti Kaubandus-Tööstuskoda koostöös ettevõttega Hendrikson & Ko ning advokaadibürooga SORAINEN
korraldavad 1. novembril Kaubanduskojas (Toom-Kooli 17, Tallinn) (välis)arendajatele suunatud kooli-
tusseminari „Tööstuse jätkusuutlik kavandamine”.

Tootmise või ehitamise planeerimine peaks algama „kodutööst“: ettevõtmise võimalike asukohtade hoo-
likast kaardistamisest. Pealiskaudsed otsused võivad arendaja ja kohaliku kogukonna jaoks tähendada
keerulisi valikuid, arendajale aga kaotatud aega ja raha. Missugune on optimaalne arendamisprotsess, 
millal alustada planeeringutega ja millal on vajalik korraldada mõjude hindamine? Missugused muud
keskkonnakorralduslikud protseduurid võivad olla vajalikud enne ehitusega alustamist (näiteks keskkonna-
kompleksloa taotlemine)?

Mastaapse projekti puhul peaks kindlasti kaaluma mitmeid võimalikke asukohti, analüüsides eri paikade
majanduslikke ja tehnilisi võimalusi ning hinnates keskkonnamõjusid. Asukohtade valikul tuleb arvestada
ressursside kättesaadavuse, taristu olemasolu ning sotsiaal-majanduslikke aspektidega nagu näiteks
tööjõu olemasolu. Konkreetse keskkonna piiranguid tuleks tõlgendada võimalikult laiemas tähenduses
ning arvestada ka riigi keskkonnapoliitikaga. Taoline põhjalik analüüs annab lisaks kehtivatele piirangutele
ka hea ülevaate võimalustest äritegevuse arendamiseks. Alles pärast põhjalikku eeltööd on mõttekas alus-
tada läbirääkimisi kohalike omavalitsustega.

Anname ülevaate ka asjakohastest seadustest. Mitmed tootmise rajamise või laiendamise seisukohalt
olulised seadused on hiljuti muutunud või peagi muutumas, mis saab olema teisiti võrreldes senisega?

Päevakava:  

9.45    Tervituskohv

10.00 Kaubanduskoja sissejuhatus

10.20 Välisinvestori Korduma Kippuvad Küsimused investeeringuotsuse kaalumisel, 

võimalikud ohud ja tekkida võivad probleemid

(Urmas Volens, advokaadibüroo SORAINEN vandeadvokaat)

11.00 Keskkonna- ja planeeringuaspektidest lähtuvad valikud

(Juhan Ruut, Hendrikson&Ko juhtiv ekspert)
Erinevad arendusprojektid vajavad erinevaid planeeringulisi ja keskkonnakorralduslike 
lahendusi. Ettekandes tutvustatakse üldisi põhimõtteid, mida silmas pidada ruumi- 
ja ressursimahukate tegevuste kavandamisel. Antakse ülevaade geoinfosüsteemidest 
kui tõhusast vahendist võrdlevate analüüside tegemisel. Konkreetsete projektide kaudu 
näidatakse, kuidas on äriidee tekkimisest jõutud tootmistegevuse käivitamiseni, 
või vastupidi — miks selleni ei jõutud.

12.00 Arutelu: arendajate endi kogemused
Mis läks hästi või halvasti, mida tahaks võimaluse korral teisiti teha?

Koolituse hind on Kaubanduskoja liikmele 15 eurot, mitteliikmele 30 eurot, lisandub käibemaks.

Lisainfo ja registreerimine:
TRIIN UDRIS
Tel: 604 0090 
E-post: triin@koda.ee

Rahvusvaheline
mess ja kontakt-
kohtumiste 
üritus

Tech 
Industry
2012 
29.–30. novembril Riias

Messil Tech Industry on esindatud
tööstuse, tootmise, masinaehi-
tuse, metallitöötluse, automaa -
tika, elektroonika, elektrotehnika
ja tööriistadega tegelevad ette -
võtted. Osalema oodatakse üle 
25 000 isiku ja 200 ettevõtte 21 
riigist (sh Balti riikidest, Skandi-
naaviast, Saksamaalt, Valgevenest,
Ukrainast, Itaaliast, Poolast ja mu-
jalt). Messi raames toimuvad ka
mit med loengud ja seminarid ning
osaleda saab ka kontaktkohtu-
miste üritusel eelnevalt valitud
ettevõtetega. 

Kuna Kaubanduskoda korraldab
kontaktkohtumise üritust koos-
töös Enterprise Europe Networki
Läti partneritega, on messipääse
ja kontaktkohtumiste üritusel osa-
lemine kõigile tasuta. 

Lisainfo ja registreerimine:
GERLY JOSTOV
Tel: 604 0082 • E-post: gerly.jostov@koda.ee
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Neljapäeval, 8. novembril toimub Eesti Kaubandus-Tööstuskojas
(Toom-Kooli 17, Tallinn) koolitus teemal „Alusta eksporti internetis”.
Koolituse lektoriks on WSI Online juhtivpartner Armin Tüll.

Armin Tüll ühendab koolitajana kaht olulist omadust: praktilised 
oskused ja teoreetilised teadmised. Armini igapäevaseks tegevuseks
on ettevõtete internetiturundusalane strateegiline nõustamine. Töö
kõrvalt panustab ta noore põlvkonna harimisse, olles TLÜ interneti -
turunduse lektor. Internetiturunduse spetsiifikat on Armin õppinud
vald konna tippudelt Kanadast, Inglismaalt, Hollandist ja mujalt. Koos
WSI tiimiga on ta konsulteeritud enam kui 800 ettevõtet ja 1500 inimest.

Koolituse eesmärk on tutvustada väikese ja keskmise suurusega 
ettevõtetele alternatiivset võimalust välisturule sisenemiseks ehk 
võimalust alustada eksporti internetis. Kogu koolitus on üles ehitatud
praktilis-teoreetilises vormis.

Osalejatel palume võtta kaasa sülearvuti. Lektor annab igale osalejale
digitaalsed jaotusmaterjalid läbitud teemade kohta.

Koolituse maksumus on Koja liikmele 60 eurot ja mitteliikmele 120 eurot,
millele lisandub käibemaks. Hinnas sisalduvad hommikukohv, lõuna-
paus ja koolitusmaterjalid. Registreerumise tähtaeg on 2. november. 

Tagasiside ettevõtjatelt: 

„ Olles selles vallas ise üsna võhik, julgen kindlalt soovitada 

koolitust ka ettevõtte juhtidele. Peale koolitust oled 

võimeline eristama, kes Sulle suudab parimat pakkuda. 

Tekib arusaam, kuidas eristada terasid sõkaldest 

ja kas teenusepakkuja on oma hinda väärt või mitte.” 

(Andrus Mäeots, Veho Eesti AS)

„ Soovitan igale väike- või suurettevõtte turundustöötajale 

kindlasti koolitusel osalemist, kuna tänapäeval tuleb järjest 

uusi ja uusi kanaleid, kus ennast ja enda ettevõtet turundada.

Iga koolitus annab nippe, mis meile tundub, et me teame, 

aga tegelikult saame ikka ja alati midagi uut lisaks teada. 

Sain mitmeid vajalikke tööriistu, mida oma alustava ettevõtte

reklaamimisel sain rakendada.”

(Jana Rikberg, Jutegoods OÜ)

Koolituse programm:

8.45–9.00 Registreerimine ja hommikukohv

9.00–12.15 Professionaalne veebilahendus

• Kodulehe esmamulje ja sõnumi selgus – 
funktsionaalne disain

• Kodulehe külastajad „müügitunnelis” – 
külastaja suunamine ostuni

• Kodulehe külastajate määratlus – 
sihtgruppidele suunatud veebisisu

• Käitumisharjumused internetis ja kodulehel
• Call to Action — külastajate tegevusele suunamine
• Conversion Rate ehk müükide suurendamine

kodulehelt
• Praktilised näpunäited oma veebikeskkonna

parandamiseks

12.15–13.00 Lõunapaus

13.00–14.15 Kodulehe optimeerimine otsingumootorile (SEO)

• Otsingumootoriturunduse põhitõed
• Võimalused oma kodulehe positsiooni 

parandamiseks
• Black hat SEO ehk otsingumootorite petmine
• Kodulehekülje sisu tähtsus otsingumootoritele
• Millistele märksõnadele tuleks oma 

kodulehekülg seadistada

14.15–15.15 Google AdWords

• Märksõnade analüüs
• Klikipõhise reklaami loogika
• Kampaania strateegia väljatöötamine 
• Kampaania seadistamine
• Kuluefektiivse kampaania juhtimine
• Kampaania edukuse mõõtmine
• Google Insights for Search

15.15—16.30 Analüütika

• Kodulehe analüütika ABC
• Google Analytics võimalused
• Tähtsaimad suhtarvud ja nende jälgimine
• Kuidas teha statistika põhjal õigeid järeldusi 
• Kuidas testida kasutaja harjumisi kodulehel

16.30—17.00 Koolituse kokkuvõte ja arutelu

Koolitus väikese ja keskmise 
suurusega ettevõtetele

Alusta eksporti 
internetis 
8. novembril Kaubanduskojas

Lisainfo ja registreerimine: 
JANE JUHANSON
Tel: 604 0081 • E-post: jane@koda.ee
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AS FUJITSU SERVICES

AS Fujitsu Services pakub kõikidele Kauban-
duskoja liikmetele võimalust proovida/kasutada
veebipõhist personalitarkvara Persona V3 30
päeva jooksul TASUTA (kokkuleppel ka pikemalt)! 

Persona V3 on kaasaegne tarkvara, mis on per-
sonalijuhi parim sõber. Selle abil saad koondada et-
tevõtte personaliandmed ühte kindlasse kohta,
saad arvutada puhkuseid, planeerida koolitusi ja
arenguvestluseid ning hoida silma peal ettevõtte
arengul. Lühitutvustus saate vaadata aadressil
http://youtu.be/UMW_12a_Ug0.

Lisaks personalimoodulile on võimalik proovida
ka veebipõhist tööajaplaneerimise tarkvara —
Persona Plannerit, mis annab Sulle võimaluse
muuta  töötajate tööaja planeerimise ja regist -
reerimise protsessi täpsemaks, ülevaatlikumaks
ning kiiremaks. Lühitutvust saate vaadata aad -
ressil http://youtu.be/1E2zJiSJy1o.

Lisainfo:

Kaidi Neeme 
E-post: Kaidi.Neeme@ee.fujitsu.com
Veeb: https://persona.fujitsu.ee

RADIS OÜ

Radis pakub koostööpartnerite jõulukingitusteks
firmalogoga vineerist kuumaaluseid ja lõikelau-
dasid, kaunistuseks on neil ka etno-muster.

Ettevõtte laste jõulukingitusteks pakume värvi -
lisi erikujulisi kriiditahvleid, mis on sobivaks kin-
gituseks erinevas vanuses lastele, olgu ta poiss
või tüdruk. 

Lisainfo:

Mauri Abner
Tel: 550 5228
E-post: mauri@radis.ee 
Veeb: radis.ee

PAKKUMISED 
LIIKMELT LIIKMELE:

Lisainfo: 
KAIDI TALSEN
Tel: 604 0085 • E-post: kaidi@koda.ee

Tekstiil, rõivad, jalanõud

• Norras hangitakse politsei vormirõivaid.
Tähtaeg 03.12.2012. Kood 5408

• Rootsis hangitakse kutserõivaid. 
Tähtaeg 07.12.2012. Kood 5409

• Suurbritannias hangitakse kaitsvaid sokke
või sukktooteid. 
Tähtaeg 22.11.2012. Kood 5410

• Saksamaal hangitakse tänavakingi. 
Tähtaeg 19.11.2012. Kood 5411

• Taanis hangitakse tekstiillõnga ja -niiti. 
Tähtaeg 22.11.2012. Kood 5412

Mööbel, sisustus ja tarvikud

• Norras hangitakse mööblit. 
Tähtaeg 21.11.2012. Kood 5413

• Saksamaal hangitakse kontorimööblit. 
Tähtaeg 15.11.2012. Kood 5414

Metall, masinad ja seadmed 

• Rootsis hangitakse lifte. 
Tähtaeg 09.11.2012. Kood 5415

• Soomes hangitakse veemõõtjaid. 
Tähtaeg 19.11.2012. Kood 5416

• Norras hangitaks treipinke. 
Tähtaeg 12.11.2012. Kood 5417

Puit, ehitus, ehitusmaterjalid 

• Saksamaal hangitaks betoonitooteid. 
Tähtaeg 04.12.2012. Kood 5418

• Lätis hangitakse liiva, kruusa, purustatud
kive ja killustikku. 
Tähtaeg 27.11.2012. Kood 5419

Muu

• Norras hangitakse tänavavalgusteid. 
Tähtaeg 12.11.2012. Kood 5420

• Iirimaal hangitakse kütuseid. 
Tähtaeg 16.11.2012. Kood 5421

• Iirimaal hangitakse sõnaraamatuid. 
Tähtaeg 09.11.2012. Kood 5422

• Rootsis hangitakse määrdeaineid. 
Tähtaeg 14.11.2012. Kood 5423

• Saksamaal hangitakse suulise tõlke 
teenuseid. 
Tähtaeg 05.11.2012. Kood 5424

• Rootsis hangitakse nahahooldustooteid. 
Tähtaeg 13.11.2012. Kood 5425

• Suurbritannias hangitakse 
meditsiinilisi tarbekaupu. 
Tähtaeg 17.12.2012. Kood 5426

• Taanis hangitakse puitkütuseid. 
Tähtaeg 13.11.2012. Kood 5427

• Rootsis hangitakse käsikärusid. 
Tähtaeg 12.11.2012. Kood 5428

Kaubanduskoda pakub hanketemaatikast 
huvitatuile ka hangete teavitamise teenust.

Küsi lisainfot! 

RIIGIHANKETEATED:

KOOSTÖÖPAKKUMISED:
• Norra jalgpallivarustusega tegelev ettevõte

otsib oma kauba edasimüüjat. 
Kood: 2012-10-02-024

• Belgia toiduainetööstuse vallas tegutsev
mahetootja pakub end agendiks Belgia turul. 
Kood: 2012-09-25-027

• Suurbritannia infrapuna ja CO2 laseroptika
(kaitseprillid) tootja otsib toodete edasi -
müüjaid, agente, samuti pakub tehnilist
konsultatsiooni. 
Kood: 2012-09-25-016

• Poola ettevõte pakub ettevõtetele teenu-
seid läbi oma veebiplatvormi kaubavahe -
tuskoostöö parandamiseks. 
Kood: 2012-09-25-003

• Austria tasapinnalise ja kumera turvaklaasi
(ühekordne, lamineeritud, isoleeritud) toot -
ja otsib oma toodete edasimüüjaid. 
Kood: 2012-09-24-003

• Soome ettevõte on loonud veebipõhise tee -
nuseportaali laevaehituse sektoris tegut-
sevatele ettevõtetele, otsib selles vallas
turundusega tegelevaid müügiesindajaid. 
Kood: 2012-09-13-001

• Itaalia logistikaettevõte pakub oma teenu-
seid sh kauba ladustamisvõimalust, on hu-
vitatud ka ühisettevõtlusest. 
Kood: 2012-07-20-042

Koostööpakkumiste põhjalikumad kirjeldused 
on nähtavad  Koja kodulehel

www.koda.ee/koostoopakkumised

Lisainfo:  
KADRI RIST
Tel: 604 0091  
E-post: kadri.rist@koda.ee

Lisainfo:  
TRIIN UDRIS
Tel: 604 0090  
E-post: triin.udris@koda.ee
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KAUBANDUSKODA
Eesti Kaubandus-Tööstuskoda • Toom-Kooli 17, 10130 Tallinn 
Tel: 604 0060 • Faks: 604 0061 • E-post: koda@koda.ee • www.koda.ee

Teenuste osakond Tel: 604 0077 • konsultatsioon • päritolusertifikaadid • ATA-Carnet • tollikonsultatsioonid

Tel: 604 0080 • äridelegatsioonid • messid • kontaktpäevad 

Tel: 604 0090 • koostööpakkumised

Poliitikakujundamise ja õigusosakond Tel: 604 0060 • konsultatsioon • majanduspoliitiline tegevus

Turundus- ja liikmesuhete osakond Tel: 604 0089 • liikmeks astumine • Tel: 604 0086 • liikmesuhted

Tel: 604 0088 • avalikud suhted

Teataja toimetus • toimetaja Kaidi Talsen • Tel: 604 0085 • E-post: kaidi@koda.ee

Raamatupidamine Tel: 604 0067

Kaubanduskoja Tartu esindus Pikk 14, 51013 Tartu • Tel: 744 2196  

Kaubanduskoja Pärnu esindus Rüütli 39, 80011 Pärnu • Tel: 443 0989

Kaubanduskoja Kuressaare esindus Tallinna 16, 93811 Kuressaare • Tel:  452 4757

Kaubanduskoja Jõhvi esindus Pargi 27-203, 41537 Jõhvi • Tel: 337 4950

TALLINN JA HARJUMAA
ARMARIUM OÜ www.armarium.ee 517 5334 Korpusmööbli, pehmemööbli, treppide valmistamine. 

Mööbli paigaldamine. Viimistlustööd hoonetes ja laevades. Santehnilised tööd.

DOKUMENDIABI OÜ 5667 6699 Asjaajamis- ja konsultatsiooniteenused toidu käitlemise ettevõtetele. 
Toiduhügieeni jm koolituste korraldamine.

DECORETER OÜ www.alpaka.ee 516 4044 Alpakanahast ja -villast toodete valmistamine ja müük. Ärikonsultatsioonid.

HR FACTORY OÜ www.hrfactory.com 627 9056 Personaliteenuste osutamine.

TAKTIKALISE LASKMISE www.tlk.ee 5688 0888 Relvade ja laskemoona müük ja parandamine. Lasketiiru pidamine. 
KESKUS OÜ Relvakoolitus. Laskespordiürituste korraldamine ja laskeürituste korraldamine.

CMI-SOLUTIONS OÜ www.cmi-s.eu Konsultatsioon, turundus, investeerimine.

KRISTINA SUVALOVA 5648 7893 Advokaatide ja advokaadibüroode tegevus.
ADVOKAADIBÜROO OÜ

LART&D OÜ 5345 0293 Interjööride disain, eksklusiivse mööbli ja aksessuaaride ost-müük.

ATRIMET OÜ www.atrimet.eu Metalltoodete stantsimine, pressimine, keevitamine, treimine ja painutamine.

PRO-MARKETING & ITOOLS OÜ www.promarketing.ee 772 6277 Äri- ja maksunõustamine.

METALLSEIN OÜ 680 6699 Metallide hulgimüük.

ENGINEERING TECHNOLOGY OÜ www.etech.ee 5894 6173 Insenertehniline konsultatsioon, seadmete teaduslik arendus.

GUARDTIME AS www.guardtime.com 655 5097 Andmeterviklusega seotud e-teenuste pakkumine. Tarkvaraarendus, infrastruktuuri 
arendus ja haldus. Infosüsteemide projekteerimine, arendus ja haldus.

TYCHE INDUSTRIES OÜ 5629 2241 Insenertehnilised konsultatsioonid.

TOMBAK OÜ www.postkaardid.ee 5342 7728 Postkaartide kirjastamine.

LÄÄNE-VIRUMAA
ADVERTISING ESTONIA OÜ www.advest.ee 511 0472 Messide korraldamine.

RAPLAMAA
METSAPERE METSAD OÜ 503 7938 Metsa varumine, puidukaubandus. 

Söödakultuuri- ja heintaimekasvatus jm üheaastaste põllukultuuride kasvatus.

TARTUMAA
ROPKA VÄRVIKODA OÜ www.ropkaauto.ee 733 1497 Autode keretööd, värvitööd ja kahjukäsitlus.




