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Alekdander Wldndvere

Arihoone

Kui d@rihoone asetseb maontee voéi tdna-

vate ristlemiskohal, on kasulik kaupluse
fassaadi pikendada kahele poole ja vdlis-
uks asetada ehitise nurka. Seega v&ib ka
drihoone vdlimuse kergemini muuta tervik-
likumaks kui asetades maja kogu fassaadi
ainult iihte suunda, sest maja elamisosa
méjub siis juba iseenesest maja kiilgeehiti-
sena, nagu ndeme jdargnevast joonisest:

Kui maja otsast pahemale jatkub korval-
ehitis, kuhu vdib asetada, ndaiteks, laoruumi
ja vodib-olla ka driabiliste eluruumi jne.,
siis paistab maja seda ulkem ja tervik-
likum.
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Kuna asulate parimate drikeskuste krun-
did on juba ménikord kitsapoolsed ja kal-
lid osta ja kuna ehituskulud tulevad suhte-
liselt odavamad enam kortereid pedalistikku
ehitades, sest sellega vajatakse vcéthem
katust ja osalt ka véhem seinu, siis vord-
lemisi palju maakaupmehi on viimasel ajal
ehittnud kahekordseid d&rihoo-
neid, asetades elukorteri kas tdielikult vai
suurelt osalt teisele korrale. Nende ehitus-
viiside selgituseks esitame siinkohal ainult
ehitiste vdliskiilje kohta jargnevad joonised.
(Tuleb markida, et ei need ega ka kirjel-
duses teised joonised pole mddratud mingi-
sugusteks eeskujudeks isegi oma proport-
sioonide poolest, vaid nad on ainult abiks
teksti selgitamisel.)

Joonisel nr. 2 esitatud juhtumil sobib
kontoriks elukorteri-korra esimene tuba.

Kui vana &@rihoone kaupluseruumi
ja voib-olla teisigi ruume tuleb laien-
dada, siis véib seda teha, nagu eelpool
moééda’ minnes tdhendasime, kas ehitades
elukorteri voi véhemalt osa sellest podnin-
gukorrale, kuhu méned koupmehed on



vanaaegsetes korgetes majades saanud
omale oige toredad eluruumid, ja maha
16hkudes ning timber tdstes seinu vdi, 16p-
peks, ka ehitades tdiesti uue kaupluseruumi
vana hoone jatkuks, millega iihtlasi saavu-
tatakse ka lisaruumi kas ladude vdi elukor-
teri joaoks.

Laoruumid

Looruumid peaksid olema otseses iithen-
duses kauplusega voi vahemalt selle 1Ghe-
dal, nonda et neid kaupu, mida ihel voi
teisel pohjusel ei saa iildse voi isegi mitte
kasimiitigiks killlaldasel madral kaupluses
hoida, aga millede toomine tarbe korral
kaugetest eraldi asuvatest ladudest
oleks liilg aegaviitev, vdiks neis ladudes

voi

kergelt  kdttesaadavalt ja  riknematult
pidada.

Kuigi kaugemal on olemas tarvilised
aidad ja teised laoruumid, tuleb siiski

pidada mocdapadsmatuks vahetult kaup -
luse taga (vdi kérval) asetsevat
kaubaladu seesuguse ,kdsilac” hoid-
miseks, mida kas ruumipuudusel voi
kauba riknemise téttu v&i puhtuse méttes ei
saa kaupluses hoida, et siit ostja ja miiiija
aja kokkuhoidmiseks vajaduse korral rutu-
liselt monda kaupa tuua. Isegi niisuguste
alade kauplustes, kus eelnimetatud pdhjus-
tel ei ole tarvis erilist , kasiladu”, on ikkagi
vajalik  sellise kauplusetaguse ruumi ole-
masolu, mida véib kasutada véhemalt méne
vastsaabunud kauba véljapakkimiseks jo
miiiigikorda seadmiseks. Segakaupluses,
kus kauplusega ithenduses ei ole mingi-
suguseid laoruume, peaks seesuguseid
tagaruume olema mitu, et talvel eri tempe-
ratuuri ndudvaid ja alati teineteist rikkuvaid
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kaupu lahus hoida. Kuigi voib ju vdhesel
médral ja lihikest aega koos hoida selleks
ebasobivat kaupa, siis, nditeks, suuremal
hulgal toiduaineid ja riideid ei voi pikemat
aega ithes ja samas laoruumis hoida, sest
see mdjub lohakalt ja peale selle jatavad
toiduained riidele 16hna juurde, mis kiill
otsekohe ei riku riiet, killl aga muudab
riide  tarvitajale  vastumeelseks,  Kuigi
sobiks, nditeks, hoida heeringaid ja klaas-
kaupa koos, ilma et nad iiksteist kahjus-
taksid, siis isegi vastavate mddruste puu-
dumisel ei sobi heeringaid koos hoida
ménesuquste teiste toidu- ja maitseaineteqga
(jahu, vdi, kohv, tubak jne.).

Eelmainitud pohjustel ongi
kaupmeestel kauplustetaguseid
vihemalt kaks ja veel enamgi, millistest
itht kasutatakse kaupade valjapakkimiseks
ja hindamiseks. Méned on ehitanud suurima
ladudest nii ruumikaks, et vdivad seal
hoida, ndgiteks, kogu oma kaubatagavara,
nii et ei ole vaja erilist ladu.
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Kauplusetagusesse lattu peaks ka hoovi
poolt viima uks, et kaupa saaks sinna toi-
metada ilma suure vaevata ja et ei oleks
vaja kauplust segamini ajada, kaupu kaup-
luseruumist 1ébi vedades. Siit laost, mis ei
pruugi sugugi olla nii kdrge kui kauplus,
v&i kusagilt kaupluseruumi kérval asuvast
vaheruumist tuleb juhtida ka trepid keld-
risse, kui seesugune on olemas.

Kaupluse taga asuvad laoruumid ei saa
sliski tdita keldrite aset, kus vdib hoida
niiskemat Shku vajavaid kaupu ja kus saab
ka suvel temperatuuri madalamal hoida.
Ka keldriruume peaks olema mitu: iiks voi
kaks kaupade jaoks, peale selle veel oma
isikliku majapidamise keldriruum. Kui aga
kaupluse taga on olemas head soojad lao-



ruumid, siis jatkub koloniaalkaubaga ja
toiduainetega kauplevale drile paarist keld-
riruumist. Kui keldreid juba endisest ajast
teisal olemas ei ole, siis katsutakse niitidis-
ajal neid ehitada drihoone alla, otsesesse
ithendusse kauplusega, et oleks véimalik
sealt kaupa kiirelt kdtte saada. Siis voib
ka stdrase kauba, nagu heeringad ja sil-
gud, pidada tdiesti keldris ja néiteks rasvad
ja muud juba ménes keldrikoridori nurgas.

Keldrit saab ehitada ka halva maapinna
juures, kui maapind on sedavord kallak, et
teda saab korralikult torutada. Pdranda
alle tuleb ponna paks kord kruusa ja selle
ning poéranda vahele isoleerpigi, mida tuleb
panna ka vdlisseintele.

Ka keldrisse peaks viima vdlisuks, kuna
muidu kaupade sinna toimetamine on
tillikas.

Eraldatud kaubaait

Kuigi mitmed maakaupmehed t66 ker-
gendamiseks on viimasel ajal katsunud ase-
tada vajalikud laoruumid otselihendusse
kaupluseruumiga, siis need, kes peavad
suuremat ladu, vajavad siiski veel eralda-
tud koaubaditu.

Aidahoone ildtiiibiks sobib jargnev:

vilja ja seemnete jaocks avar ruum, mille
teisel korral v&ib hoida ka muud kiillmas
sdilivat koupa;

raua, oknoklaaside ja 6lide jaoks ruum
v6i ehk 8lide jooks ka eriruum, niisama ka
soola ja lubja jaoks (mida rauast tingimata
tuleb lahus hoida) — kummalegi eriruum.
Igal ruumil on oma vdlisuks ehituse seina
mooda péranda kdrgusel jooksvale lavale,
kuhu on mugav maha laadida kaubakoor-
maid. ‘

Ehitise alla vbib ehitada keldrid, kui
neid ei saa tihel vdi teisel pdhjusel asetada
kaupluse-maja dalla. Aida jatkuks vdib ehi-
tada muid tarvilikke vdlishooneid, nditeks
taiesti eraldatud hoiuruumi kunstvaetise
jaoks, mida muide v3&ib kiill hoida ka liht-
sas laudkuuris.
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Kui seesugused lao-cidad véi ka ainult
nende pérandad on tehtud puust ja kui
neis hoitakse ka rottidele kdlbavat kcaupa,
siis tuleb seinte ja pdrandate ithendus-
kohad tingimata seestpoolt tdielikult plekiga
katta. — Olilao pérandad peaks tuleohu
vdltimiseks olema tsemendist valatud.

Kergesti siittivate ainete, nagu pstroo-
leumi ja bensiini, tagavarade laod, mis jagu-
nevad hoitavate ainete koguse jdrgi suur-
teks, keskmisteks ja vdikesteks, peavad
olema eraldi ehitatud. Neid ladusid vaib
avada: suuri ja keskmisi linna ddres ja
maal, esimesi mitte ligemal 15 siilda elu-
majadest, teisi aga mitte ligemal 10 siilda;
vaikesi — horedasti asustatud linnaosades
ja maal, mitte ligemal 7 siilda elumajadest.

Mcaksvate seaduste pdhjal kuulub ker-
gesti siittivate ainete hoidmine jo miilik
avaliku jarelevalve alla. Uldiselt néutakse
petrooleumi ja bensiini hoiuks ladudes v3dl-
vitud kiviruume. Iga ladu enne avcamist
ning sellesse kergesti siittivate ainete pai-
gutamist peab olema jdrele vaadatud koha-
liku politsei poolt.

Konforiruum

Mingisugqunegi kontoriruum, kas
voi kéige pisem ja véhendudlikumgi, peaks
loomulikult ka jaekaupmehel kaupluse kdr-
val olema kirjavahetuse, raamatupidamise,
arvutamise ja teiste ¢ri juhtimisega seoses
olevate toimingute sooritamiseks ja seesu-
guste klientide vastuvGtmiseks, nagu ndi-
teks drireisijad, kellega on tarvis rahulikult
juttu ajaoda. Kui kontoriruumi saab suu-
rema ehitada, siis voib ju osale seintest ase-
tada riiulitele puhtamat kaupa. Kontori
aken peaks olema samas suunas kus kaup-
luse vdalisuks, et kaupmees seal t6otades
saaks mooda minnes valvata eriti just kaup-
lusse tulijaid, et tarbe korral ise kauplusse
neile vastu minna. Palju nalja siinnitanud
kontori ja kaupluse vahelise ukse , piilumis-
aqugu” asemel voib ukse iilemise osa teha
klaasist.
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K/m. Vennad Tauts vdlisvaade Térvas
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Kaubamaja sisustuse nditeid
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kauplusi

E. Liiger'i koloniaalkaupluse vaateaken Tallinnas

Naide
Ed. Liiger'i kaupluse sisustusest

Naide
Ed. Liiger'i kaupluse sisustusest
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Réitumine odtjaskonnaga=—

Ostjate tundmine

Olles niiiid méarkinud tarvet kauba tund-
miseks, tuleme teise olulise osa juure —
ostjate tundmine. See el ole vihem
tahtis, kuid raskemini omemdatav.

Siinkohal olgu margitud, et sse kiisimus,
nagu enamik miligitehnikasse puutuvaid
kiisimusi, on kiillaltki abstrakine jo see-
pdrast saavad siin esitatavad seisukohad
olla ikkagi ainult iildisteks juhis-
teks. Lugejad mdistavad, et osutuks iile-
jou kdivaks anda ttpseid juhiseid, mille
jarele voiks toimida igas olukorras ja igal
juhul. See jadb ikkagi iga iksiku mitgi-
tehingut sooritaja instinkti asjoks — antud
juhised aitavad talle ainult nédidata teed.

Olles juba wvdrrelnud eespool ostu-
miliigi tehinqut lchinquga jo miiiijat vée-
juhiga, kes peab tundma oma vastast, olgu
veel kord tostetud esile ndue, et miiija
peab voimalikult kiirelt mddrama kindlaks,
mis laadi inimesega on tal ostja isikus tege-
mist, et siis end kohe kohandada ost
jale ja sellele vastavalt temaga kéituda.
Iga iiksiku ostja individuaalne
teenimine ja temaga isikupé@ra-

ADOLF LAHE

selt kditumine avardab vdéga
suurelt miiiigi véimalusi Mehaa-
niline, cutomaatne teenimine, kuigi ka koi-
giti viisakas, ei saavuta neid tagajdrgi. On
rida inimesi, keda sellane teenimine ei
rahulda, kellele aga meeldib, kui ollakse
huvitatud nende perekonnast, kui neid méne
sdnaga meelitatakse, kui nendega radgi-
takse poliitikast, spordist jne. jne. Oige
miiiija on see, kes nendele soovidele vas-
tavalt ka ostjatega kditub.

Jalgiksime niitid moningaid tiilipilise-
maid ostjate tiilipe ja kd&itumist nendega.
Tekib kiisimus, mille jdrgi voiks iiht tiiiipi
teisest eraldada? Kodigepealt valimuse
jo siis kditumise jarele. Vdalismaade
vastavas kirjanduses kdsitletakse tavaliselt
pikalt jo poéhjalikult inimeste mddramist
tilipidesse inimese ndo, kate, jalgade,
iildise kuju jdrele. Nditeks vaidetakse, et
paksud, kondilised inimesed on tavaliselt
heasiidamlikud, flegmaatsed; laiade &lga-
dega, vaikeste kdte ja jalgadega inimesed
on tihti otsusevoimelised teguinimesed, jne.
jne. Samuti on inimese hdadle, kone, liiqu-
tuste jarele voimalik teha kindlaks kuulu-
vust {ihte voi teise tiilipi.

Nahakauplus Jaan Kurg vélisvaade Tartus



Siinkohal ei ole siiski mé&tet nende tihti
vaga vaieldavate ja ebomddraste omaduste
jarele inimesi liigitama hakata, see on siiski
rohkem. teoreetiline.

Tegelik 166 ja elu Opetab ise inimesi
tundma, Oskus, tche jo terav tchelepanu,
— need on alused inimeste tundmadppimi-
seks. Iseloom ja harjumus ilmestavad ini-
mesi nende asukoha jargi. Maainimene on
erinev linnaelanikust. Linnaelanik ootab
enamuses kiiret teenimist, ei vaja pikka
selgitust. Maainimene on aga hoopis teine
tliip. Teda tuleb teenida rohulikult. Tihti-
peale ostusoovi avaldamisele eelneb pikk
vestlus igasugu asjadest ja siis alles alus-
tatakse ostutehingut. Maainimesele ei ole
ostutoiming mingisugune kiirtehing, vaid
kaalutlemine, arutlemine, valimine, vaatle-
mine jne. Seda tuleb arvestada.

Inimest voib kéige kergemini tunda te-
ma konnakust, kehahoiust, vdljendustest ja
liigutustest.

Kes astub kauplusse kindlalt ja julgelt,
avaldab oma soove selgelt ja kiirelt — see
on kindlaloomuline, otsusevdimeline ini-
mene. Tema soov on kdigutamatu. Miiiijal
tarvitseb vaid ulatada néutav koup, ja
tehing on tehtud. Saérase ostja kiisimustele
tuleb samuti vastata kiirelt, lithidalt ja kind-
lalt. Aeglane ja kohmetu samm, tagasihoid-
lik ja vaikne kdneviis — iseloomustab ndu-
tut ostjat. Ta on ebakindel, oma soove ei
tea ta tihtipeale isegi. Sddrast ostjat tuleb

teenida rochulikult, kaupa ndidata mitte
palju korraga, sest suur hulk kcupa ainult
segab teda ning raskendab valikut. Tuleb
tagasihoidlikult anda ndu, soovitada.

Seega — jalgigem oma igapce-
vase t66 juures ostjaid tdhele-
panelikult ja analiiiisigem neid,
et sel teel arendada endas kii-
ret kohanemiseoskust

Olgu niitid allpool vaadeldud méningaid
iseloomulikumaid ostjate tiilipe jo piifitud
méne sbénaga mdarkida, kuidas oleks iild-
joontes 6ige nendega kdituda.

Vaikiv ostja. See on dige raske tiiiip. Tema
vaikimine v&ib olla tingitud
kchest asjaolust: 1) ta on leidnud, et vaiki-
mine on poarim abindu miilija ettepanekute
tagasitdrjumiseks ja iseseisvalt otsustomi-
seks; ta kardab, et iiteldes midagi ta mén-
gib end miiiija kdtte, sest ta ei julge hiljem
enam oma iitlust muute; 2) vaikimine on
iseloomu omadus; need on sogedasti ini-
mesed, kes millestki ei vaimustu.
Kuidas sellise vaikiva ostjaga kdituda?
Esimene néue on — mitte sattuda dre-
vusse voi jadda ndéutuks. N&idata koupa,
mida on kiisitud jo rahulikult seletada selle
haid kiilgi, otstarvet jne. Sellist ostjat kiisi-
mustega mitte tiilidata — las ta ise hakkab
radkima. N&hes tema ndoilmest voi mdnest
liigutusest, et mdne artikli vastu ndib sel-
line vaikiv ostja rohkem huvi tundvat, véib

Osa K/m. Vennad Tauts siseruume

(4!




selle artikli juures pikemalt peatuda jo
piitida vedkivust tdlgendada nodusolekuna,
naiteks jérgmiste sénadega: ,Mulle j&db
mulje, et see on sobiv Teile” véi midagi
taolist. Kui ei ole sobiv — siis ta iitleb. Kui
on — on valik teostatud. Igal juhul — rahu,
kannatlikkust ja enesekindlust sellise tiili-
biga. Geldu kéib esimese vaikiva ostja tiitibi
kohta, s. o. kellel see ei ole iseloomus.

Ukskéikne Niiiid teine — kellel vaikimine
tiilip. iseloomus. See on iikskdikne
tillip. Ameeriklased vordlevad
sellist tiilipi konnakarbiga, mis tuleb enne
avada, kui tema juurde pddseb — seeqa,
kui véib talle hakata midagi soovitama.
Temas peab pililldma dratada huvi ostu
vastu, piiides temalt meelitada méne vdl-
jenduse, millele siis rajada kogu edaspidine
konelus. Kuid ka siin peab miiilja olema
rahulik, kuid vé&ib olla siiski tunduvalt va-
bam oma kdnelustes kui esimese, kartliku
tillibiga. Vaikusele v6ib vastata vaikusega.
Ja ega selline ostja pdevlgbi leti toha
jé& — kiill ta juba ise midagi itleb. Pilida
teda aga vagisi sundida rddkimisele ei ole
dige ega ka tarvilik. Lastagu tal vabalt
ja rahulikult kuulata mutjat jo valida.

Jutukas Vastand sellele on jutukas ostja.
ostja. Teda peab laskma end ,vdlja
raakida”, mida tuleb tdhelepane-
likult kuulata, vahest omalt poolt ménda
sona poetades. Kui ta kdneleb kauba iile,
on kéik korras, ja tal tuleb lasta kénelda,
kui jutt aga kaldub eemale sellest, peab
miiiija piiidma jutulénga kauba juure juh-
tida, Muidu ta viidab palju aega ja vdib
kaotada koguni huvi ostu vastu.

Tiilihimuline Ka selliseid on olemas. See
(noriv) ostja. on vaga raske tiilip. Ta kii-

sib palju. Iga miilija vastuse
ta votab terava arvustuse alla. Ngitab ilm-
selt oma usaldamatust miiiija vastu. Piiliab
teda koguni naeruvédristada, On 16pmatult
enesekindel. Uhe sdnaga, on dris tdeline
Jharra” ja ,.asjatundja”.

Mis siin ka ei siinni — miifija ei tohi
hetkekski kaotada enesevalitsemist. Sellise
ostjaga ei tohi kunagi astuda vaidlusse.
See on suurim viga, mida nii sageli tehakse,
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Ostjale peab jétima Gigus. Voib tagasihoid-
likult — aga véga tagasihoidlikult vdljen-
dada oma seisukohti, kuid mitte vaieldal
Miiijja hdéles ei tohi iikski toon olla kér-
gendatud, iikski joon ndos pingul, vaid ta
esitagu oma seisukohad killma ja tdieliku
rahuga. See ei tohi aga olla iileolev rahu,
sest see mojub drritavalt. Soovitav on, kui
saab juhtida rahulikult ostja tcdhelepanu
vaidlematuile faktidele, kas kauba demonst-
reerimisega vdi mdnel muul teel. See kai-
nestab ja votab vdimaluse edasinorimiseks.

Uskmatu - See on tiiiip, kes ei vaidle, vaid
ostja. avalikult iitleb, et ta miiiijat el
usu. Siin on ainult iiks tee —
lahkelt kaupa demonstreerida, tuues vdlja
reljeefselt kauba hdid killgi. Kui ta ka siis
ei usu, ei maksa lasta end sellest kohutada:
sGdrane ostja el v8i ju lasta end paugu-
pealt oma seisukohtadelt kdigutada, ta ei
véi anda alla, kuigi ta slidames annab
millijale &iguse ja ostab, kuigi ndiliselt
vastumeelselt.

Otsusevoimetu Seda tiilipi kohtab sage-

ostja. dasti. Alul ta el tea, mida

ta &ieti tchab, hiljem ei

suuda ta otsustada. Ta katsub iihte, katsub

teist, kolmandat jne. Sagedasti selline ostja

tahab ostu edasi likata ,homseks”, ,jérg-

miseks korraks”, ta tahab veel ,jérele mé-

telda” jne. Siin tuleb miiiijal teda aidata,

talitades pdhimétte jarele — parem 1iiks
jémes kdes kui kilmme metsas.

Miilija peab talle ikka ja jélle seletama
kauba omadusi, demonstreerima, piitidma
teda veenda, kuid siiski tehtagu seda tagasi-
hoidlikult. Ostjal ei tohi kdige peale vaota-
mata  jaGda muljet, et tingimata temale
midagi miliia tahetakse. Vaid tal peab
jatma tunne, et teda tahetakse otsuse tege-
mise] lahkelt aidata. Ei ole lubatavad vél-
jendused, nagu: ,Ega Teie mujalt ka el
saa”, ,paremat ei ole kuskilt saada” jne.
Samuti on v&he kasu hirmutamisest, et
kaup saab otsa. Ostjad on kiillalt kogene-
nud, et seda kaupa méne aja pdrast ikka
veel on olemas. Miiiijal tuleb piitida ostjat
veenda sellega, et ikka ja jdlle talle selgeks
teha kauba hdid omadusi, sobivust — nii,
et ostja jacdks 16puks uskuma.



Ostja, kel See on tiilip, kellel alati véhe
vihe aega. aega. Teda teenides tuleb loo-

buda koigist valjendustest kau-
ba kohta — ta harilikult teostab oma valiku
taiesti iseseisvalt. Teda tuleb teenida kiirelt
ja vaikselt. Kui keegi tuleb drri ja iitleb
ainult: ,, ks RAHU — palun!” ja viskab raha
lauale, siis on ainudige, et ulatatakse talle
sona lausumata soovitud karp paberosse ja
tanatakse raha eest. Alles kui ostja pilk
peatub millegi peal, v3ib kiisida, kas ta el
soovi veel midagi.

Uhke ostja. Uhket ostjat ei ole siiski nii

raske teenida, nagu voiks ar-
vata, kuna ta on eriti maias meelitustele.
Kuid need ei tohi olla otsesed, vaid kaud-
sed. Tuleb kiisida tema ndu, tema arvamist,
ithe sonaga, kditutagu, nagu voiks tema
ainult tunda seda kaupa oSieti.

Ja veel iiks asi — kui drri astub ndgiteks
moni daom, kes meie viikeste sissetulekute
juures kodus elab vdagagi tagasihoidlikult,
aga dris teeb ndo, nagu oleks ta krahvinna,
siis ei ole miilijo asi teda, nagu iitleb ing-
lane, — ,8igesse kohta istutada”. Sddrast
ostjat tuleb ka krchvinnana teenida. Seda
tuleb alati pidada silmas — ja sse mojub.
Millegagi ei suudeta saata rohkem korda,
kui mdangimisega inimlikel ndrkusill

Tingija ostja. See tiilip on &ieti vaga tava-

line. On inimesi, kes pdhi-
motteliselt ei maksa kunagi kiisitud hinda.
Nendele vastutulekuks on kaupmees tihti
sunnitud hinda alondama, enne sddraselt
ostjalt ette kiisides. See silisteem oli meil eriti
levinud, kuid viimasel ajal on siin Kauban-
dus-téostuskoja algatusel teostatava propa-
ganda abil piilitud olukorda muudatust
tuua, mis juba tdhelepandavalt on ostjas-
konna mentaliteeti muutnud ja muutmas.
Kuigi alul sellise hinna allajatmisega mo-
ningaid ostjaid vbéidaks meelitada, tuleb
kord aeg, kus ilma allgjatmiseta midagi
millic ei suudeta, Sest ei tohi unustada —
miitija on kui liilkuv sénum, kes seda omale
ei jata, vaid kiitlevalt kéneleb,  kuidas ja
kui palju ta selles voi teises dris alla kau-
belnud. Tagajirg — hinnad rikutakss voi-
matuseni. See siisteem on pahimaid. Koge-
mused on ndidanud, et kindla hinnaga
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millimine ei ole kellelegi tulnud kahjuks, ei
koupmehele ega ostjale. Sellega sddste-
takse palju asjotut ndrvide pinget, miilijate
ja ostjate vaeva; see on voimaldanud dri-
des kiiremat ja paremat teenimist. Mdnede
palju tingivate ostjate eemalejddmine on
siiski parem, kui et kogu dritegevust sega-
dusse viia,

Seega — miilidagu koupu kindlate ja
diglaste hindadega! Kindlatele hindadele
tuleb véga rahulikult jo taktiliselt ostjate
tdhelepanu juhtida, mdrkides, et sellele
slisteemile iile minnes on ladu imber hinna-
tud, etteklisimise protsent dra jGetud jne.
Samuti tuleb tagasihoidlikult jo toktiliselt
tahendada, et see on mdlema poole iihistes
huvides. Aga kindlatest hindadest tuleb
pidada kinni ka roudse jarjekindlusega.
Uks-koks mahajétmist, ja enam ei suudeta
ostjaid veenda kindlate hindadega miiiigis.
Sest see saab varem v&i hiljem iildiselt tea-
tavaks ja ¢ri langeb eriti naeruvédrsesse
seisukorda, kus iildse midagi, mida miitijad
kénelevad, ei usuta. Mida see tdhendab —
peaks olema pikemata selge.

Umbusaldav On inimesi, kes ei usu ku-
ostja. nagi, mis teised neile racgi-
vad, kuigi nad vastu el vaid-
le, Samasugused on nad ka aris, Nad arva-
vad, et iga vdljendusega miuiija seab neile
16ksu, millesse nad peavad kukkuma. Ava-
meelsus ja t&ielik cusus on parimaks rel-
vaks nende vastu. Sellaseid ostjaid on
kasulik seal, kus see véimalik, piiiida veen-
da kirjalike garantiide esitamisega ja mois-
tetavalt ka kaupade heade omaduste de-
monstreerimisega.

Erisoodustusi
saav ostja.

See on ostja, kes ootab, et
temale alati tehtaks eri-
hindu, eriti maksutingimusi,
ja iildse, et teda erilise tdhelepanuga teeni-
taks. Erilise tdhelepanuga teenimine ei ole
eriti raske, Sellase ostjaga tuleb tasasel
hadlel vohetada mdned eriti sdbralikud
sbnad, votta eriti sébralik toon, kiisida, kui-
das ta eelmise ostuga jdi rahule, soovitav
on, et teda teeniks peremees ise, mis oleks
eriliseks téthelepanuavalduseks. Kuid hinda-
des tuleb siiski piiida sdilitada kindlat
joont. Erihinna ondmine tuleb asendada



KULUDE KAUDU
ARVUTATAKSE TULU

1. mirtsiks esitasid kaupmehed ja toos-
turid oma drimaksu deklaratsioonid maksu-
inspektorile ja ootavad niiiid, milline maks
neile mainitud deklaratsioonide alusel
méidratakse.

Arimaksu deklaratsioon peab niitama
ettevotte toelist labikdiku, tema kasu voi
kahju. Ettevotte omanik peab seda koike
puhtasiidameliselt iiles andma, ilma et ta
midagi tohiks varjata, sest ebadigete and-
mete esitamise eest voib oodata kiillalt
rasket karistust. Tal ei pruugi ka karta,
et tema idrisaladused laiali valguksid, sest
drimaksu deklaratsioon on salajane ja
keegi peale maksuametnikkude ja maksu-
komisjoni liikmete ei tohi neid andmeid

teada. Viimased on aga kohustatud koiki
arimaksustamisse puutuvaid andmeid sa-
laduses hoidma.

Nii peaks siis asi koigiti korras olema
ja voiks arvata, et kaupmeeste poolt esi-
tatud deklaratsioonid annavad toetruu
pildi meie ettevotete ldbikédikudest ja tulu-
kusest. Kuid ometi ei ole lugu nii. Maksu-
ametid ei vota peagu kunagi deklaratsioo-
nis niaidatud labikdike vastu, kasudest voi
kahjudest konelemata. On harilik nihtus,
et maksustamise puhul ldbikdike suuren-
datakse ja ettevotte omaniku poolt niida-
tud kasu voi kahju summad korvale jée-
takse, kuna maksualune kasu arvutatakse
kunstlikul teel, n.-n. keskmiste puhtakasu-
normide alusel. Usaldus drimehe andmete
vastu on kadunud, nii et sageli kerkib
kiisimus, milleks andmeid esitada, kui neid
ei usaldata.

erilise teenimisega ja erilise tchelepanuga.
Tihti on see sellasele ostjale veel palju
tcthtsam kui erihind.

On rida inimesi, kes enne
kui oma ostu teostada, eriti
kui tegemist on vdhegi suu-
rema voi kallima artikliga — kéivad peagu
kéik drid 1abi ilma kindla ostu soovita. Nad
tihti iitlevad seda kohe avalikult, Siin véib
miilija teha suurima vea, kui ta ei ndita
nende vastu tdpselt sama kditumist kui
kindlate ostjote vastu. Neile tuleb kaupa
naidata, vastata kdikidele kiisimustele, anda
koigiti siiralt néu jne. Miilija ei tohi kunagi
lasta silmist, et nad peale paljudes drides
vaatamist just siiski tema kdest véivad osta.
Pealegi kui sellone vaatleja on mitu &ri
labi kdinud, sils sagedasti ta ei otsusta
parema kauba véi hinna jdrele, vaid selle
jarele, kus temale koige enam vastu tuldi.
See on inimese loomus. Ta ei taha stiiidlase
nioga minna tagasi drisse, kus talle sele-
tati, et ta mujalt paremat kaupa ei sac,
teeniti teda vaga vastumeelselt jne.

Kauba ,,vaat-
lejad“.

Valelik ostja. Ko neid on olemas. Ta k&-
neleb, et talle just Gsja on

‘sama koupa pakutud korval dris hoopis
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odavama hinnaga jne. Seepdrast on miiiijal
véga oluline teada vdistlejate hindu, et
oleks voimalik siin kindlalt aga tagasihoid-
likult ostja véiteid korrigeerida. Seda el
tohi teha vdljendustega, nagu ,N&idake
meile kassatSekki”, ,See on v&imatu”,
.Kauba ja kauba vahel on ikka vahe”,
.Teie ei ndi kaupa tundvat” jne. jne.

Soovitavam on itelda umbes jdrgmiselt:
.Olen illatatud seda kuuldes, meil kind-
lasti teada olevail andmeil maksab see
kaup nii- ja niipalju”. ,Kordan, et see oli
siiski teine kvaliteet”, , Voib-olla on Teil
digus, proua, aga siiski on raske uskuda,
kuna meie hind on tdiesti diglaselt kalku-
leeritud ja kaubavadrne”, jo siis tuleb jdl-
legi osutada kauba eriomadustele,

Niitid on lihidalt jalgitud mitija vastas-
poolt — ostjat. Kui eelpool kokkuvdtlikult
oli 6eldud, et miilija peab tundma, mida
ta miiiib, peab tundma ka neid, kellele
ta miilib — siis on mélemaid elemente juba
lghemalt — niipalju kui see siinkohal v&i-
malikuks osutub — jélgitud. Ja&b veel kol-
mas element — nimelt, kuidas ta miiiib,
seega kditumis- jateenimisoskus
kitsamas mottes. Sellest edaspidi.



Ei saa salata, et monigi drimees oma
labikédike viiksematena piitiab nididata kui
need toepoolest olid, kuid tahame siiski
loota, et nende drimeeste arv kaugelt suu-
rem on, kes toelikke andmeid esitavad.
Sageli juhtub ka nii, et #Arimees, kellel
puudub korralik raamatupidamine, ise ka
Oieti ei tea oma ettevotte ldbikaigu suu-
rust. Siin v6ivad andmete esitamise] tulla
ette vead, kuid seda mitte meelega, vaid
eksituse 1dbi. Sddrasel korral ei saa maksu-
ametile muidugi pahaks panna, et ta vigu
korrigeerib ja parandab. Juhtumeid on
mitmesuguseid ja nendega tuleb parata-
matult leppida. Pahandustiratav on vaid
see, kui tédiesti oiglane deklaratsioon kor-
vale heidetakse, pohjendades, et... kiillap
seal ikka midagi varjatud on!

Maksuametnikkude sdfdrane umbusk
sunnib neid tarvitusele votma abindusid,
milliseid kuidagi 6ilsateks ei saa pidada.
Uks sdédrane abindu on kaudsete and-
mete abil ldabikdigu kindlaks-
midramine, Ei lepita mitte kogutud
andmetega, mis niitavad, kui palju ette-
vote kaupu sisse ostis, kui palju oli tal
driteenijaid, kui suur oli driruumide iiiir
jne., vaid tungitakse ka Ariomaniku era-
ellu ja selle kaudu piititakse méadrata tema
ettevotte ldbikdiku ja tulukust. Ja seda
tehakse monel pool nii ,,ilmsiititul“ kom-
bel, et lausa imesta. Selleks viike niide.

Maksuametnik tuleb kaupmehe juure
tema ari revideerima. Kiisib, kui suur on
pievane labimiilik. Kaupmehel ei ole mee-
les, kui suure ldbikdigu ta oma deklarat-
sioonis aasta kohta iitles, ei oska moni ka
aasta ldbikdigu summat rutuliselt &ri-
pievade peale dra jagada, vaid nimetab
umbeg iihe summa, mis tema arvates iga-
pievane keskmine ldbikdik peaks olema.
Maksuametnik korrutab pievase labikdigu
niiiid aasta peale ja kui sel kombel tule-
tatud summa on suurem deklaratsioonis
niidatud summast, siis heidetakse dekla-
ratsioon rahulikult korvale, sest drimees
ise avaldas &ri revideerimisel oiglase-
maid (!) andmeid kui ta seda oli teinud
oma deklaratsioonis.

Teine naide. Kaupmees naitab oma
deklaratsioonis labikdigu 15.000 krooni ja
kasu 1000 krooni. Revideerija ametnik ei
hakkagi kaupmeest libimiiligi summa suh-
tes usutlema, vaid viib kone puhtaleka-
sule. Olgu aga kaupmees otsekohene ja
iitelgu, kui suur see siis Oieti oli. Kaup-
mees seletab, et ta deklaratsioonis oma
kasusumma on oieti ndidanud, rohkem
pole tal olnud. Niiiid kahtleb revideerija
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koguni, kas kaupmehel isegi nii palju
puh astkasu oligi kui ta seda oma dek-
laratsioonis naitas (1000 kr.). Tal ju oma
tilalpidamiseks ja perekonna toitmiseks
ning laste koolitamiseks suured kulud,
kust see puhaskasu siis veel jarele jaab.
Kaupmehele see jutt meeldib ja ta seletab
omakorda, et eks see elu ole ikka raske
kiill; muud sissetulekuallikat ei ole kui see
vaike poekene, aga mis sa siit ikka saad!
Née, suure pere iilalpidamiseks kulub aas-
tas oma 700 krooni #dra, kaks last kiivad
linnas koolis, nende iilalpidamiseks ldheb
teine 700 krooni, maja tuli kohendada, see
maksis 300 krooni jne. Sinna see kasu
ldheb, mis ,,puhast® siis veel iile jadb, mille
pealt maksu maksta! Revideerija, lahke
mees, paneb selle koik paberile ja palub
kaupmeest seda oma allkirjaga kinnitada.

Kui siis sddrane ,,akt“ koostatud, hak-
kab revideerija oma kabinetis arvutama.
Puhaskasu: 700 + 700 + 300 = 1700 kr.
Vottes puhtakasunormiks 7%, pidi ldbi-
kidik olema 25.000 kr. Kaupmees niitas
aga oma deklaratsioonis 15.000 kr. Vale-
tas, sunnik, vaja teda korrale kutsuda!
Sealjuures aga ei arvesta maksuametnik
pormugi seda, kas just need andmed,
mida poodnik oma iilalpidamise ja laste
koolitamise kuludena nimetas, diged on ja
kas n e e d mitte vahest liialdatud ei olnud.
On harilikuks n#dhtuseks saanud, et eelis-
tatakse maksuametis ikka neid andmeid,
mis maksniku kahjuks kénelevad, ja unus-
tatakse need, mis maksnikule kasuks voik-
sid tulla.

Sellepirast tuleb panna siidamele igale
kaupmehele ja toosturile: pidage endil
mingisugune arvepidamine ja andke and-
med, mis vastavad teie arvepidamisele.
Arge niidake rohkem kulusid kui tde-
poolest oli ja drge tehke endid vaesemaks
kui teie toepoolest olete. Teie kulusid el
voeta arvesse, vaid need arvatakse teie
tuludele juure. Ei nutt, ei pisarad padsta
teid korgest maksust, mida sageli eksi-
kombel méasaratakse, vaid toetruud andmed,
mida toestada suudate ja mis usaldust
aratavad.

Maksustamine on raske toiming ja ka
kéige ausam ja kogenenum ametnik voib
siin eksida. Kui aga arvesse votta veel
valitsevat mentaliteeti, mis kaupmehes
nieb maksude eest korvalepuiklejat, siis
peaks kiill selge olema, et just enesekaitse
abin6una tuleb &riraamatud tarvitusele
votta, sest tugevam koigist argumentidest
on ikkagi kirjasona ja kirjutatud arvud.

J. K.
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veitdi kaupmeeste

Sveitsi suurim kaupmeeste majandus-
keskus USEGO (Union Schweizerische
Einkaufs-Gesellschaft Olten) asutati 1907.
aastal seitsme Sveitsi kaupmehe poolt
Luzernis G. Brandenberger’i algatusel,
kes peadirektorina algusest senini on ette-
votet edukalt juhtinud. Algkapitaiks oli
850 Sveitsi franki; lilkmeid 7. Praegused
omakapitalid {iihes koiksugu tagavara-
kapitalidega on kokku ca 5,5 milj. Sveitsi
Usego peadirekior ja Rahvusvahelise franki. Peakontor asub Oltenis ning haru-
Elansmhe’é‘fmgmﬁggﬁbeggmse s kontoreid kolmes linnas. Majanduskesku-

sel on jargmised osakonnad: koloniaal-
kaupade, veinide, propaganda, informat-
siooni, liikkmetele raamatupidamise, litkme-
tele vaateakende dekoreerimise ja oma
kaubamirkide all ilmuvaate kaupade osa-
konnad. Mitu korda aastas ilmuvad omad
ajakirjad, mida saadetakse koikidele akt-
sionéridele.

Juhatuse liikmetest: peadirektor G.
Brandenberger; J. Lauri, kes iihtlasi on
Sveitsi Elatisvahendite Liidu esimees ja
Rahvusvahelise Elatisvahendite Liidu pre-
sident; R. Huber-Dahinden ning direk-
tor G. Brandenberger, junior, kiilastasid
1938. a. EKM’i Tallinnas.

Liikmeteks on praegu ca 4000 kaup-
meest. USEGO majanduskeskuse kolme-
kiimnekolme aastane tegevus on niidanud
jarjekindlat tousu, nii oli 1907. a. kiive
0,1 milj. 8v. franki, 1910. — 0,3 milj.,
1915. — 6,5 milj., 1920. — 55,4 milj.,
1925. — 53,3 milj., 1930. — 72,3 milj.,
1935. — 63,7 milj. ja 1939. — 94 milj.
Sveitsi franki. Praegu tootab koigis
USEGO ettevoteis kokku iile 400 isiku.

Usego harukontori- ja lachoone Lausanne’is




majanduskeskus USEGO

Kaupadega varustamine siinnib suuri-
mas enamuses veoautodel, mis labistavad
igat rajooni kaks korda n#dalas kindla
kava jirgi. Seega vdimaldatakse kaup-
meestee saada alati virsket kaupa, ja tei-
sest kiiljest ei tarvitse neil hoida suuri
tagavarasid, mis koormavad ladusid ning
nouavad kaupade alla suuremate kapita-
lide paigutamist. Eriti suureks on kuju-
nenud oma kaubamirkidega kaupade,
nagu kohvi, tee, maitseainete, viirtside ja
veinide levik. Oma veinikeldrites kaarib Rahvusvahelise Elatisvahendite Liidu esi-
alaliselt tile 1 milj. liitri veine. Peale selle AR I R R e
kokkuleppel rea elatisvahendite toostus-
tega magu Sokolaadi, kompveki, biskviidi
jne. toostused, on vilja lastud USEGO
kaubamérgi all nende toostuste kaupu.
Tahtsad on propaganda- ja informatsiooni-
osakonnad. mis teevad tohusat tood oma
kaubamérkide reklaamimiseks ning iildse
erakaubanduse kasuks. Niisugused osa-
konnad, nagu liikmetele raamatupidamise
osakond, mis v6imaldab litkmetele nende
driraamatuid pidada USEGO poolt, ja
liikmete vaateakende dekoreerimise osa-
kond, méingivad tdhtsat osa Sveitsi jae-
kaupmeeste kaubanduslikus elus.

USEGO peakontori hoone iihes lao-
ruumidega on moodsamaid Euroopas.
Peale juureehitusi 1932. aastal, piiratud
iihest kiiljest raudteega ja teisest kiiljest
avara vialjakuga veoautode jaoks, vdimal-
dab ta kiirelt kaubatoimetamist. Hoone on
viiekordne, keldrikorraga, pikkus 200
meetrit, korgus 32 meetrit ja lao poranda- - Usego peahoone Olten'is
pinnaga 29.400 m2, 720 aknaga. Kaubad
tostetakse iiles tostetoolidega ning lastakse
alla vint-liugteega.
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Usego harukontori- ja lao-
hoone Winterthur'is

Usego raamalupidamise osakond

Usego kohvitéostus
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Usego veinikelder

Usego oakohvi-ladu

Vaateaken ,,Kawe*
maiustustest pithadeks

Kasutatud vérvid: hele-
roheline ja pruun
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KALKULATSIOONIST

Kaubahindade  kalkulatsiooni-tehnikast
peab olema teadlik iga vdhegi ajanduete
kérgusel seisev kaupmees. Olgugi et prae-
guses erakorralises sdjaolukorras, kus riigi-
vdim on reguleerinud paljude kaubaartiklite
hinnad, pealiskaudsel vaatlemisel tundub,
et kalkulatsiooniteaduse tdhtsus on tublisti
langenud, vérreldes endise majanduslikult
vithemrequleeritud ajajérguga, ei tohi ka
niiiid alchinnata kalkulatsiooni suurt tdht-
sust., Teatavasti on niilid hindade kindlaks-
madramiste] piititud  oarvestada just kaup-
meeste endi kalkulatsioone, mistottu kalku-
latsiooni-oskuse puudulik tundmine voib
tuua esile saatuslikke tagajdrgi, olgu miiiija
vdi ka ostja seisukohalt. Seetditu ei tohi
kuidagi alahinnata seda suurt téhtsust, mida
tuleb omistada kalkulatsiooni-teadusele
kaupmehe kutseoskuse seisukohalt; pige-
mini véiks seda hinnata vérdseks nii tava-
lise iiks-kord-iiks tundmisele.

Sissejuhatuseks jérgnevale kalkulatsioo-
ni-tehnika elementaarépetusele olgu maini-
tud, et kaubandusliku kalkulat-
siooni all mdéistetakse peami-
selt kulude arvestust, on
tarvilik selleks, et arvestada
tksikute kaubanduslike tehin-
gute tasuvust.

mis

See on seoses kaubanduse iildpohimdt-
tega: kaupmees milib saadud
kauba edasi kallimalt, et oleks
véimalik katta oma kulusid ja
kindlustada endale elatuseks
vajalikku sissetul ekut.

Kalkulatsiooni-Spetus piiliab seega vas-
tata alljargnevaile kiisimusile:
1) Kuidas arvestada kauba hinda — eriti
miiligihinda?
2) Kui suur peab olema ettevdtte kdive
(1abimiiiik), et katta oma drikulusid?
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OTTO TREIER

Kalkulatsiooni tegelik rakendus, nagu
allpool ndeme, on enamasti tihedalt seoses
ja pbimitud raomcoatupidamise oandmetega.
Seega on pdhjendatud kalkulatsiooni- ja
raamatupidamise-teaduse ldhedane sugulus.

Kaupade kalkulatsioonis eritletakse nel-
jasuguseid kaubahindu:

1. Neto-ostuhind.
2. Bruto-ostuhind.
3. Omahind.
4

. Miiligihind, milliste hindade arvuta-
mine on esitatud loogilises jdrjestuses.

1. Neto-ostuhind

Neto-ostuhinda nimetatakse sage-
i ka faktuur-hinnaks, sest selle
moodustabkaubakulude summa
kaubamiiiija poolt esitatud fak
tuuri ehk arve jargiteatud kau-
baiithiku kohta. Naiteks ostab keup-
mees importcrilt A. 50 pudelit mingit valis-
maa veini hinnaga Kr. 145.—. Seega oleks
ithe pudeli veini neto-hind Kr, 2.90, kui kdik
veinipudelid tervelt pdrale jduavad.

2. Bruto-ostuhind

Bruto-ostuhinda tuntakse sageli
ka omandamishinna nimetuse all
See hind saadakse nii, et lisatakse
neto-ostuhinnale juurde veel
otsesed kaubakulud. Otsesed kau-
bakulud on kdik sarnased kulutused, mis on
selle kaubaga paratamatult seoses. Otseste
kaubakulude kohta vdiks alljargnevaid ndi-
teid tuua:

Ienpsetlenotle pubur || [himwkid o folliide.

. kulud, artellimak-
tollimisega seoses ole- wid, apadiisioos;

d. kul 11 [11s1ioonil-
va Hd kulud.



Peale selle igasugused veokulud
ning té66kulud kaupluse ruumesse voi
ettevotte lattu paigutamisega. Samuti ka
kindlustusekulud tule vdi varguse
vastu. Kui kaup on ostetud krediiti ja selle
eest arvestatakse vola %% ja muid sel-
lega secses olevaid kulusid, siis ka need
tulevad lisada bruto-ostuhinna arvutamiseks.

Néite kohaselt oli ithe pudeli veini sisse-
ostu-hind Kr. 2.90. Oletame, et meil otsesed
kaubakulud selle operatsiooniga olid:

vedu jaamast ja paigutamine

lattu Kr. 1.50
hoiukulud S ., —A40
krediidi-kulud 2-e kuu eest . . , 2—

Kokku Kr. 3.90

ehk iga pudeli kohta 3.90:50 =7,8 =ca

8 senti.
Seega neto-ostuhind Kr. 2.90
-+ otsesed kulud . » —08

Omandamishind Kr. 2.98

3. Omahind

Kui niiiid omandamishinnale ehk bruto-
ostuhinnale lisada veel iild&rikulud,
siis saome omahinna, Ulddrikulude all
moistetakse neid kulusid, mis paratamatult
on tarvis kanda, kui kaupmees tchab oma
ettevotet pidada — olenemata sellest ope-
ratsioonist, mille hinna-kalkulatsioon on
kdsil.

Uldkulude hulka kuuluvad é&riruumide
iiir, valgustuskulud, kiittekulud, koristamis-
kulud, inventaari remondi kulud; siis &ri
personaali palgad ja muud kulud, laenu-
kapitali % %, maksud, posti- ja telefoniku-
lud, osa transpordikulusid jne.

Need iildarikulud lisatakse omandamis-
hinnale juurde protsendilise suurusena. See
tdhendab, ettevotte omamik peab teadma,
kui suure % moodustavad ild-
Grikulud lébimiiiigist. Siin kerkibki iiles

81

raamatupidamise andmete tarvilikkus, sest
raamatupidamisest véib scoda selleks tdp-
seid ondmeid. Muidu v&ib seda sooritada
ainult umbkaudselt. Jarelikult tulevad juur-
de lisada bruto-ostuhinnale ehk omandommis-
hinnale veel #ldkulud.

Utleme, sel koloniaalkauplusel, kes tellis
eeltoodud ndites omale veini, on iildkulude
protsent labimiitigist 15%, meie aga
tahame teada, kui palju see siis vastavalt
omandamishinnale moodustab, Vas-
tava protsendi iimbercrvutamiseks on tarvi-
tusel n.n. ,Saksa tabelid” (vaata tabell).
Soovitavale %-le miiligihinnast (k&ibest)
15% vastab juurdehindluse % omondcmis-
hinnale 17,7%. Vastavalt meie nditele tu-
leks siis ostetud veinipudeli bruto-ostuhin-
nale Kr. 2.98 juurde kalkuleerida veel 17,7%
(mitte aga 15%!)

Seega:
pudeli veini ostuhind . Kr. 2.98
+ 17.7% 2.98 st . nw —52

omahind Kr. 3.50

4. Miiiigihind

Et jouda omahinnast jérgmise astmeni,
oleti peasihini, s. o. miitigihinnani,
millise hinnaga peab kaupmees kaupa
edasi miilima, peame arvestama kolme téht-
sat tequrit, mis moéjutavad juurdehindluse
arvestamist. Need tegurid on: 1) ettevot-
tesse investeeritud kapitalika-
su (kapitali %), s. o. normaalne kapitali
kasvik meie oludes; 2) kaupmehe en-
da té66tasu, mis katab tema elatuskulud
ja 3) ettendgemata kahjude ehk
riisiko suurus. Kéik need protsendili-
sed suurused, vastavalt teatud kaubaartikli
omahinnale, arvestatakse vdlja ja lisatakse
omahinnale, saades seega praktiliselt kdige
tdhtsama — miiligihinna. Seega miiiigihin-
na arvestus kujuneks vormeli ndol:

Miiligihind = neto-ostuhind -+ otsesed
kulud + ildkulude % - (kapitali % + ette-
votja tootasu -+ riisiko%) %.



Piiliome selgitada mele nditega miitigi-
hinna arvestomist. Veinioperatsiooni juures
oli meil veini omchinnaks pudelilt Kr. 3.50.
Oletame, et raamatupidamise ondmetel on
selqunud, et a) nduetav kapitali % on 8%.
Oletame edasi, et kdibe suurus joagatud
laoseisule on 10. Teiste sSnadega, laoseis
keerleb aastas 10 korda — seega v&iks
arvestada kéesoleval korral kapitali
%-iks 08%. b) Kaupmehe enda t66-

tasuks vdiksime ndite kohaselt arvata
53g =y ofx ‘*écu.é
=58 | ZEQE =28 | TEGE
rE22 |82E8s| pif | E4ida
9% 199888 $EE | pRscd
954 32268 954 S8E2e¢E
n B 22808 n E= 22360548
3 3,1 40 66,7
4 42 41 69,3
5 5,3 42 72,4
6 6,4 43 75,4
i 7,5 44 78,6
8 8,7 45 81,8
9 99 48 85,2
10 11,1 47 88,7
11 12,4 48 99,3
12 13,6 49 96,1
13 15,0 50 100,0
14 16,3 51 104,1
15 11,7 52 108,3
16 19,0 53 112,8
17 20,6 54 117,4
18 22,0 55 122,9
19 23,5 56 127,3
20 25,0 57 132,6
21 26,6 £E8 138,1
22 28,2 59 143,9
23 29,9 60 150,0
24 31,6 61 156,4
25 33,3 62 163,2
26 35,1 63 170,3
27 37,0 64 177,8
28 39,0 65 185,7
29 40,9 66 194,1
30 42,9 66,6 200,0
31 45,0 67 208,0
32 47,0 68 212,5
33 49,3 89 292,6
33,3 50,0 70 233,3
34 51,5 71 244,8
36 54,0 72 957,1
36 56,3 73 970,4
37 58,8 74 284,6
38 61,3 75 300,0
39 64,0 76 316,7
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Kr. 200.—. L&bimiitigi Kr. 30.000.— juures
aastas peaksime arvestomoa seega
200 x 12 = 2400.— 8,0%
c) Riisiko % on muidugi igas kaubandus-
liigis isesugune.
Oletame, et meie néite juures oli see 1,2%.
a+ b + ¢ Kokku seega = 10%.

N.n, ,Saksa tabelist” leiome, et 10%-le
vastab 11,1%. Seega tuleks omandamise-
hinnast Kr. 2.98-st arvestada 11,1% == 33 snt.,
mille lisume omahinncale:

Kr. 3.50 + —.33 snt. = Kr. 3.83 ehk prakti-
liselt Kr. 3.85 — miiiigihind. Tavaliselt
lisatakse kohe nii 11,1% kui 17,7% korraga
juurde, s. o. 28,8%, et saada mitiigihinda.

Siinjuures on kohane meenutada eelpool
Geldut, et alati ei ole véimalik k&igi artik-
lite kohta kalkuleeritud mitiigihinnast prak-
tiliselt kinni pidada. Ometi on kiillalt veel
neidki artikleid, millede kohta kalkulatsioon
on ka proegusel ajal tdiesti valtimatu ja
kalkuleeritud miiligihindu tuleb arvestada
ja vastata kiisimusele: ,mis hinnaga tuleb
mitlia?"”

Selgituseks eeltoodud kalkulatsiooni-ope-
tusele esitame siinkohal veel the ndite
heeringaostu kohta.

Ulesanne

Aripidaja ostis endale norra heeringaid

2 tinni, kaaluga a 110 kg, hinnago
a Kr. 75— tinn. Tiinnide jtrelevaatusel
selgus, et osa — 10 kg — heeringaid oli

miiigikdlbmatud. Kuludeks tasuti otsesed,
s. o. veokulusid jo muid kulusid Kr. 450.
Peale selle oli kokku lepitud kaubamuret-
sejaga, et heeringatiinni eest saob tagasi
a Kr. 2—. Edasi on kaupmehe raamatu-
pidomise andmetest teada, et {ildkulude %,
juurde arvatud kapitali % -+ kaupmehe tee-
nistuse osa -~ dririisiko % kokku, moodus-
tab 12,0%. Leida miidigihind!

Lahendus.

1) Leicme neto-ostubinna,.

Kr. 75— X 2 = Kr. 150.—

w 180.— — 3.— = Kr. 147.—

o 147 — @ (220—10) s. o. Kr. 147.— :
1 210 kg = 70 snt. a kg.

2) Leiame bruto-ostuhinna,
Kr. 450 : 210 = ca 2 snt.;
—:70 snt. -~ —02 snt. = —72 snt.



3 ja 4) Leiame miutgihinna,

Saksa tabelis vastab 12,0%-le . . . 13.6%

—:72 X 136 .

— = 9,79 snt. = ca 10 snt.
Miiligihind on

-—72 snt. - —:10 snt, = —:82 snt.

Pedle eeltoodud kaubchindade kindlaks-
madramist saame lahendada ka kiisimuse:
Jkui suur peab olema &ri labi-
miilik, et drikulud oleksid kae-
tud?’ Lohendamiseks on torvilik teada
1) kui suur on drikulude summ a
(raamcrtupidamise obil on muidugi kergelt
vastatav) ja 2) kui suur on keskmine juurde-
hindluse %; juurdehindlus arvestatakse tea-
tavasti % %-es ja saadakse vormeli abil:

bruto-ostuhind

miitigihind — (omandomishind) % 108

miitligihinnale
Votame sGdrase ndite, et &ril on kulusid
aastas kokku Kr. 900.—. Sealjuures on koup-
mehel teada, et meil on loos mitmesuguseid
kaupu mitmete erijuurdehindluse %-ga:

20% kaupadest laos on 5%-lise juurdehindl..

50% 1 i 1 10%‘1ise 1"
20% i v o 15%-lise s
10% i v o 20%-lise by

Tarvilik on laghendada kiisimus: kui suur
peab olema &ri lgbimiitik, et koik kulud,
kr. 900, oleksid kaetud?

Lahendus:
1. Leitakse kdigi kaupade keskmine
juurdehindluse %.
20% X 5% = 100
50% X 10% = 500
20% X 15% = 300
10% x 20% = 200

Kokku 100%

1100 : 100 saome tulemuse 11%, mis ongi
keskmiseksjuurdehindluse %-ks
meije ndite jargi.

1100; jagades

Seega labimiiiigi suurus aastas peaks
olema Kr, 900.— : 11%-ga ehk

Kr. 900. 100
mtisisr—  1oF, §18% 5,
11
Kontrollime:
Labimiitik . Kr. 8.182.—
Arikulud ijt. 11%.

Kas saame tulemuse 900.—?
Kr. 8.182.— X11

) = 900.—,

jarelikult Sieti arvestatud.
Vé&tame selgituseks veel tdiendava ndite,
Ngide: uuelt avatava kolonicaldri oma-

nik kalkuleerib . aasta kohta dlljérgnevad
Grikulud:

Uiir . &« & . Kr. 360.—
valgustus . . . ., 12—
kite. . . . . . . 60—
driteenija palk . . ,, 480—
muud kalud . . ., 200—

Kokku Kr. 1.112.—

Niitid tchaks ta teada: kui palju pean ma
laébi milime, et kulud, mis on Kr. 1.112.—,
oleksid koetud??
Lahendus:

Peab teadma keskmise juurdehindluse %.

Oletame, et kaupmees kalkuleerib selle
S-le %-le.

Lahendus:

1112.— < 100

— = 22.240.— peab olema kaive,
Jérelikult, kcaubeldes peab kaupmees

kontrollima oma pdevaseid ja iihes sellega
ka kuukdibeid.

Kui kuu kohta on kdive Kr. 1853.—
(22.240.—:12) ehk p&eva kohta keskmine
Kr. 75.— (arvestades 25-e pGevaga), siis teab
seega kaupmees, et ettenghtud kulud kae-
takse kalkulatsiooni kohaselt Gieti.

Lootes, et kirjutaiud read tcovad ldbi-
motlemise]l palju edasisi kiisimusi, vdib vas-
tavate kirjalike jdrelepdrimiste saabumisel
veel kord tagasi tulla kalkulatsiooni kui
viga tdhtsa koupmehe kutseoskuse kiisi-
muse juurde.

KAUPMEHED!

Néudke A/S.Tarlu Metallivabrik G. & H. Lellep’i kaupu, Aegsasti
fellimisi Gra andes, kindlustate kauba Gigeaegse” kiitfesaamise.
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Aripidaja ja driteenijate
jigudli/eedt va/)ekﬁrdadedf____

ERAST PUNG

Eelmisel korral vaatlesime Idhemalt
prokuristide &igusi ja kohustusi. Niiid jat-
kame oma vacatlust kéige ulatuslikuma péris-
Griobiliste liigi — sellide — &igusliku
seisundi mdadratlemisega.

On mitmel pool ja korduvalt deldud, et
nimetus ,sell” on halvakdlaline, tekitab tea-
tud clavadrtuse tunnet, on pealegi veel
saksa pdritoluga ning seetbttu oleks vaja-
line seda vdljendit asendada paremakdla-
lisega ja eestipdrasemaga. Nditeks voi-
dokse selli nimetada lihtsalt driteenijoks.
Olgugi et sellastel véidetel on pchi ole-
mas, eriti halva kkéla tottu, siiski ei saa meie
sellega nbustuda, sest ,selli” mdiste on eri-
line juriidiline mdiste ja ei ole iihen-
datav tavalise teenija mdistega, nagu
ette pannakse

Sell on kaubanduslikus ettevéttes eriliste
llesannetega kaastdsline, kelle seadmine
ithele alusele teenijaga ei oleks tema suh-
tes Bigloneqgi. Igapdevases drilises tege-
vuses ei tunne &ri sell kiill vahest oma
diguste Giget ulatust, ja kaldutakse arvame,
et sell on samasugune palgaline kui iga
teine t66vétja. Tegelikult el ole aga see
mitte nii.

- Selli tavalisemaks iilesandeks on miilia
t66ondja kaupu. Juba sellestki avaldub, et
sell el ole lihine t86line, vaid teatavas mot-
tes dripidaja volinik, kellele on antud digus
peremehe nimel lepinguid sélmida. Ostjale
kaupa miilies s8lmib sell ostjaga ostu-
miiigi lepingu peremehe nimel ja arvel.
Ettevdtte omamik, kui to on oma kaupade
miiligi sellile usaldomud, ei saa seepérast
hiljem véita, et tema el ole lepinguga ndus,
keeldudes seda tditmast. Nagu iga teise
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(Jarg)

voliniku juures, votab ka selli tegevuse
puhul voliondja endale hédaohu, et volinik
vdib ka mitte otstarbekohaselt teguiseda,
ilma et selle vastu hiljem protestida saaks.

Juba sellest selgub, et selli amet ei
pruugi piirdudo iiksnes tegevusega véikese
koupluse leti tage, vaid et koguni koige
suurema vabriku véi kaubamaja direktor,
kui tal ei ole prokuurat, on Siguslikust kiil-
jest samavddrne vdiksema ometivennaga,
kelle tegevuse ulatus killl vaiksem, kuid

kes oma voliandja seisukohast peab olema

niisama usaldusvédrne.

Kokkuvéttes ndeme seega, et selli nime-
tusega ei koarokteriseerita isiku tegevust,
vaid tema volitusi.

Seda silmas pidades, saob meile otse-
kehe selgeks, et selli tegevuse kohta on
maksvad ko erilised nduded, ndgiteks t66lis-
tega vorreldes. Tosliselt vdib nduda iksnes,
et tema tdidoks korralikult temale antud
t66d. Kui see on tehtud, siis ei ole t6dond-
jol enam mingit huvi selle kohte, kuidas
todline nditeks vabal ajal kditub, kas tema
elukombed on korralikult, kas to omast
vabast ajast veel muid t6id teeb jne. Selli,
kui eriti usaldusvédrse isiku kohta on maks-
vad palju karmimad nduded. Sell peab
esinema v&ljaspool korralikult jo usaldus-
vadarselt. Tema kui voliniku elukombed
peavad olema laitmatud (vastase] korral ei
védriks ta temale ontud usaldust). Ko oma
t66s peab sell koqu oma oskuse ja piiiided

andma ettevétte teenistusse ega tohi see-

pérast kuidagi moodi soodustada kedagi
teist isikut. Sellile ei ole lubatav teha &ri
n. n, omal kael, ragdkimata n&iteks drisala-
duste avaldamisest ja muude andmete val-



jaandmisest, mis talle tema ameti poolest
on usaldatud.

Meil maksva digusliku pdhimdtie koha-
selt ei saa kedagi sundida tegemo t86d
tasuta, Seepdrast on selge, et sellil oma-
korda on &igus saada vastavat tasu, mille
suurus mdadratakse kokkuleppe teel. Kui
seda kokkulepet ei ole, siis v3ib sell néuda
tasu kohtu poolt Siglaselt hinnatud suuru-
ses. Arusaadav ka, et selliga peab kéitumae
tavalise viisokuse jo kombe kohaselt.

Kuni viimaose ajoni ei olnud meie seo-
dustes I¢hemald juhendeid selle kohig,
millele peavad vastama selli t86tingimused
itksikasjaliselt. Ka selles osas lchendati
kiusimusi iiksnes kommete alusel. Niiiid on
aga selles ogas suur murrang aset leidnud
Aride ja kontorite tdokorralduse seaduse
alusel. (Riigi Teataja nr. 42 — 1938. a.).
Kdige tthisam selles seaduses on, et selli
tébaega on piiratud. Kui varem pidi sell
gris todtama sedamddda, kuidas driline
tegevus seda ndudis, siis niitid ei v&i selli
normaaltédaeg tdusta:

a) &rides linnades mitte {ile 8 tunni pde-
vas ega 48 tunni nddalas;

b) &rides maal mitte iile 9 tunni péevas
ega 54 tunni nddalas.

Tooajaks loetakse aega, mil sell on 166-
andja véi temea poolt madratud t66juhataja
kdsutada é&ris voi kontoris vai véljaspool
neid ja ei sca kasutoda seda cega oma
drandgemise jdrgi.

Seega el saa lugeda t86ta oleku ajoks
leti taga seismist, kui ostjat ei jubtu olema

voi jalle linnoskdimisi dritoimetustel, sest-

ka neil puhkudel ei sca sell kasutada aega
oma drandgemise jargi.

Ksik iile lubcatud aja 1661 olemise aeg
loetakse iiletunnitésks. Uletundide eest
tuleb tasuda 50% kdrgemat tasu. Tunni-
tasu crvutamiseks jogoatckse selli kuutee-
nistus linnas 200-ga ja maal 225-ga. Juhul,
kui pole voimalik kindloks teha kuuteenis-
tuse mnormi, tuleb iiletunnitasu orvutada
aastateenistuse alusel. Uletundide crvesta-
misel vdidakse iiletundide kogusummast
maha arvata need tunnid, mis sell on puu-
dunud kokkuleppel vdi omavoliliselt ilma
kaaluva pdhjuseta. Puhkeaeg ei kuulu
moahaarvamisele. ‘
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Uletunnitasu wmoksmine véib toimuda
kokkulepitud ojavahemikkude jarele voi
kogu aasta eest korraga preemia ndol. Ule-
tunnitasu ndudmise digus kustub 6 kuu
moddumisel peale dricasta 18ppu voi 1opp-
arve tegemist.

Kuid seaduse jargi el saa iiletundide
tegemist nouda dlaliselt, vaid ainult:

1) tekkinud vd&i &hvardavate Onnetus-
juhtumite puhul ja kergesti riknevate ainete
havimise valtimiseks, kuid ainult maé&ral,
mis on tarvilik &ri normaalkdigu katkemise
valtimiseks;

2) inventuuri- ja perioodiliste aruannete
koostamiseks;

3) dri remondi, likvideerimise voi Um-
berpaigutamise puhul;

4) viljomiitikide puhul;

5) t66 kuhjumisel erakordselt.

Niisuguste iiletundide crv el tohi iiletada
18 tundi nddalas ega 260 tundi castas.
Suurema arvu iiletundide tegemist vdib
lubada iiksnes tooinspektor.

Iga tvdpieva vahel peab sellile véimal-
dama vohemalt 8 tundi puhkust. Kui 166-
pdeva kestvus iiletab 8 tundi, peab sell
saama vahemalt l-4tunnilise lunavaheaja,
mille kestel ta vdib ka arist lahkuda. Kui
toopdeva kestus ei iileta 8 tundi, siis 16una-
vaheaja puudumisel peab sellile vdimal-
datama einestade 166 ajal. Peale ithe puhke-
pdeva nddalas peab sell saama katkesta-
mata puhkust:

peale itheaastast vohetpidamata teenis-
tust — 2 nadalat;

peale kolmeaastast vahetpidamata tee-
nistust — 3 nddalat;

peale vileaastast vahetpidamata teenis-
tust — 4 né&daledt.

Puhkeceg peab antama ajal 1. jacnuorist
kuni oktoobrini. Puhkeajal saah sell teenis-
tustasu edasi. Puhkuse osemel on sellil
digus saada puhkeajale vastav lisoralk.

Pedle selle on dride ja kontorite tddter-
vishoiu mddrusega (Riigi Teatajer nr. 106 —
1938. a.) ontud eeskirju t38olude kohia.
Markides dra neist téhisamcid nimetame, et
toSruumide seinad, laed ja péromdad peo-
vad olema tasased ja tihedad, pdrandad
peavad olema kaetud killma vastu. Téo-
ruumide kdrgus peab olema véhemalt 2,75



KAUBAMARK

A, PAULUS

Kaubaméirk on viline tunnus, mis
asetatakse kaupadele nende eraldamiseks
teistest sama liigi kaupadest. Selliste mér-
kidena kasutatakse mitmesuguseid temp-
leid, kujutusi, plomme, vinjette, hiitidsdnu,
sonalithendeid, jooniseid, iimbrikke j. t.,

UBAVITRIY

EKM kohvi-
pakend kauba-
mirgi nailena

meetrit, vilja crvatud need, milles juba
varem kaubeldi. Iga 186taja kohta peab
olema vihemalt 4 ruutmeetrit vaba pdran-
dapinda. Téslaudade alune pind lostakse
vaba pinna hulka.

Augud, avad peavad olema kaetud kind-
late luukidega v&i piiratud véhemalt 0,80 m
kérguste kéasipundega. Ka rédud, lavad ja
trepid peoavad olema varustatud niiscma
kérgete kasipuudega. Peab olema voimalusi
kéte- ja ndopesemiseks, réivastumiseks jo
k&imla kasutamiseks. Igas dris pecab olema
tarvilisel mdadral kraomiga véi ventiiliga
varustatud pesemiskohti. Kdimlad peavad
olema voimalikult té6ruaumide ldheduses.
Kus on olemas veevark ja kanaliscatsioon,
peavad kdimlad olema varustatud vesiklo-
settidega. Ruumid peavad olema varusto-
tud vdrske dhuga. Todruumide Shu temps-
ratuur kiilmal ajal ei tohi olla drides véhem
kui + 15° Celsiuse jdrele ja mitte encm
kui 4 22° C. See ei kdi aga laoruumide
kohta.
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kusjuures ka kaubapakend ise vdib sageli
olla kaubamirgiks, nagu niit. antakse
pudelile teatav omapéirane kuju jne.

Kaubamirgi néide

Oma eesmirgilt on kaubamirk ldhe-
dane firmale ja drisildile, ainult vahe on
selles, et firma ja Hrisildi abil piilitakse
eraldada i{iht &dripidajat ja ettevotet tei-
sest, kuna kaubamirk peab eral-
damakaupateistest samaliigi
kaupadest.

Mis puutub kaubamirgi vilimusse, siis
on ta seda mojuvam ja meeldejddvam,
mida maitsekam ja lihtsam ta on.

Kaubamirgi paigutamine kaubale siin-
nib nii kaupmehe kui ka ostja huvides.
Hea levikuga ja ndutava kauba juures

Peale selle peavad ruumid olema hdsti
valgustatud. Seal, kus elekirivalgust ei ole,
peab kiilllaldase valgustuse suamiseks ka-
sutama petrooleumi hédglampe.

Ruumid tuleb hoida puhtad jo korras
piihkimise vdi pesemise kaudu. T&6tajaile
tuleb kasutamiseks hoida kolvulist joogi-
vett. Trepid ja redelid peavad olema tuge-
vad ja vorustaiud seadistega, mis takista-
vad redeli libisemist.

Juba sellest laialdaselt ndeme, et sellide
tdoaeg jo todolud on reguleeritud. Nende
nduete tditmine on ménikord vdga raske,
kuid aeg-ajalt, kus ruume kohandatakse
uwuema ajo néudeile, saab neist raskusist
ikkagi iile.

Igatohes on joudnud aeq, kus selli ja
peremehe vahekorrad on muutunud selge-
maks jo ametlikumaks, sest nduete t&itmise
jarele valvavad tédinspektorid, kes eksi-
muste korral teevad vastavad jareldused.



on alati olemas hidaoht, et voistlejad seda
jrele aimata plilavad ning seepirast
tuleb toosturil ja kaupmehel hoolt kanda
selle eest, et ostja saaks eraldada tema
kaupa voistleja omast. Ostjal on tdhtis
omada kaupa, millega ta on harjunud, ja
siin on tal abiks esijoones kauba viline
tunnusmirk, milleks on kaubamirk, Mida
vihem vOimalusi on kauba iile otsustada
selle valimuse jéirgi, seda olulisemat osa
mingib tema eraldamises teistest sama
liigi kaupadest kaubamirk. N&it. pere-
naine voib virske juurvilja iile otsustada
selle valimuse jirgi, kuid konserveeritud
juurvilja saab ta valida ainult selle paken-
dil oleva kaubamérgi jargi, sest viimasest
nédeb ta, kas talle pakutakse sama firma
kaupa, mida ta alati on harjunud ostma.

Kuna kaubamirgil drielus on kiillaltki
suur majanduslik viddrtus, siis on tekki-
nud vajadus seda ka seaduslikult kaitsta,
mis slinnib kaubamirgi registreerimisega
patendiametis. Kiill peab tihendama, et
kanbaméirgitarvitamine eiole
toosturitele ja kaupmeestele
fildiselt sunduslikuks tehtud
(véalja arvatud kullasepad), veel vi-
hem onsunduslik selleregist-
reerimine patendiametis. Kuid
ettevotja, kes tahab kaitsta oma kaupa
jdreleaimamise eest ja teatavat kauba-
mairki endale kindlustada, peab paratama-
tult kaubaméirgi registreerima.

Meil toimub kaubamirgi registreeri-
mine Majandusministeeriumi Patendiame-
tis. Kaubamirgi kinnitamiseks tuleb esi-
tada Patendiametile isiklikult v8i voliniku
kaudu wvastav avaldus, millele on juurde
lisatud kaubamirgi kirjeldus, iihes kli-
Seega, kaubamirgi kujutus 10-es eksemp-
laris ja Eesti Panga osakonna kviitung
sissemaksu kohta kaubamirgi néutami-
sega seotud ldbivaatamiskulude katteks.
tihtlasi tuleb #ra tdhendada, mis liiki
kauba ja missuguse ettevitte jaoks (seda
téendab &dride registri tunnistus firma
registreerimise kohta) kaubamirk on
midratud. Et kaubamirk leiaks kinnita-
mist, selleks peab silmas pidama jargmisi
seaduse eeskirju, nimelt: 1) kaubamirk
ei tohi sisaldada moraali ja avaliku korra
vastaseid pealkirju ja kujutusi ning and-
meid, 2) ei tohi sisaldada valeandmeid vdi
mis véivad viia ostja eksitusse, 3) peavad
selgesti erinema varem teiste poolt regist-
reeritud kaubamirkidest, 4) peavad olema
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thesugused teatud kaupadele, 5) ei tohi
sisaldada oma riigi v6i vilisriikide, lin-
nade voi isikute nimesid ilma vastava
loata, 6) ei v&i sisaldada isiklikult t66s-
turile v6i kaupmehele antud aurahade
pilte, kuid om lubatud paigutada ette-
vottele antud aurahasid ja audiplo-
meid vastavate kaupade eest, kuid seal-
juures peab ara tihendama nende saamise
aasta, 7) ei saa kasutada kaubamirgina
ttksikuid numbreid, tdhti v6i sonu, mis
oma asetuselt ei moodusta eraldusméirki.
Samuti ei leia seaduse ees kaitset iildtar-
vitatavad kaubanimetused, niit. ,,Hiina
tee“ jne.

Kulud kaubamirgi patenteerimisel on
jArgmised: a) kaubamirgi libivaatamise
maks Kr. 3.—, peale selle b) aastamak-
sud — 1 aasta Kr. 8,—, iga jargmine aasta
Kr. 1.— ja kaubamirgi kinnitamine 1i0-ks
aastaks maksab Kr. 12.—, ¢) tempelmaks
kaubamirgi kinnitamise palvelt ja selle
lisadelt ning l6puks d) kulud kliSeede ja
jooniste valmistamisel.

On koéik seaduslikud ndéuded leidnud
taitmist, siis kuulutatakse kaubamirgi
ainubiguslikuks tarvitamiseks véljaantud
tunnistusest Riigi Teataja Lisas ning
kaubaméiregi registreerimist néutanud t66s-
tur voi kaupmees saab vastava tunnistuse,
mis annab temale ainudiguse kasu-
tada registreeritud kauvbaméirki oma kau-
padel, pakenditel, hinnakirjadel ja plan-
kettidel, tkskdik missuguses virvingus.
Kaitsetunnistus antakse 1—10 aastani,
tdhtaja moddumisel saab seda uuendada.
Kaubamirki v0ib edasi anda ettevotte
voorandamise] voi rentimisel uuele omani-
kule, sellest tuleb aga teatada Patendi-
ametile 6 kuu jooksul ettevtte v6Granda-
mise vdi rendile andmise ajast arvates.

Kaubamirgi kaitse 18peb kas kaitse-
tunnistuses médratud tidhtajaga, kui
omanik ei ole ndutanud pikendust, oma-
niku enese vastaval palvel, edasi siis, kui
on jietud tasumata kaubamirgi registree-
rimise maks, kui ettevéte on iile antud ja
6 kuu jooksul ei ole kaubamirgi iileand-
misest teatatud Patendiametile ning wveel
1opuks, kui kohtuotsusega omn omaniku
kaitsedigug tiihistatud. Kaitsebiguse tiihis-
tamise ndudmine peab olema esitatud koh-
tule hiljemalt 3 aasta kestel peale kaitse-
tunnistuse andmise kuulutamist Riigi Tea-
taja Lisas. :

Vodra kaubamirgi kasutajalt voib
ndéuda kahjutasu tsiviildiguslikus korras
ja teda voidakse karistada kriminaalkor-
ras kas vanglaga vdi rahatrahviga. -
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Lauristin, Fromhold,
pangandustegelane.
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Stindinud 10. II 1900 Tallinnas, Lopetas 1917 Tallinna Linna Poegl. Kauban-
duskooli, 1921 Tallinna Kolledi jo 1926 Tartu Ulikooli majandusteaduskonna.
Véitis osa Vabadussdjast. A. 1921—25 teenistuses Tartumaa Pongas, iihtlasi tegev
mitmesugustes kauband. jo to6st. ettevotteis Tartus, A. 1926—27 Tartu Tédsturite
Uhispanga asjaajaja ja 192729 Afs. Krediit Panga Haapsalu osak. juhat., 1929—33
sama ettevotte Tartu osak. juhataja ja 1933 Afs. Sakala Panga juhat. esimees
Viljandis ning o-st 1934 senini Afs. Krediit Panga pearaamatupidaja ja juhatuse
liikme asetditja Tallinnas, On praegu tegev Afs. Tallinna Laevaiihisuses, Olii.
+Mootoris”, Ofii. ,Looduses” jne. Ercettevotiate Ametnike Koja tdiskogu liige.

Als. EKM revisjonikomisjoni esimees.

Stukis, Hedmar,
majandusteadlane.

Siindinud 2. IV 1897 Tar-
tumaal, Réngu v. Oppis
Rongu kihelkonnakoolis,
Tartu Aleksander I giim-
naasiumis ja Tartu Ulikooli
mojondusteaduskonnas, Vot-
tis osa Vabadusséjast vaba-
tahtlikuna. Peale iilikooli
16petamist to6tas ametnikuna
Tartu Eesti Majanduse Uhi-
suses, pearaamatupidajona Afs. Jaon Maim'i keemia-
todstuses ja pearaamatupidajona Jaan Ratnik'u pdllu-
tooriistade- ja masinavabrikus, milliselt kohalt siirdus
Afs. EKM teenistusse 25. X 1937. Praegu Afs. EKM
pearaamatupidaja,

Klasmann, Jaan,
kaupmees.

Sindinud 23. IV 1875
Valgamaal, Karula v. Op-
pis kreisikoolis.. Vottis osa
Maailmasbjast-  A-st 1892
opilane Ellrami segakaupl.
Rakveres; 1901—27 f-ma
Dukina &rijuht Rakveres;
a, 1927 senini kaupluse
omemik  Rakveres, Tegev
Rakvere Kaupmeeste Seltsis,
Als. EKM revisjonikomisjoni liige,

Prikk, Aleksander,

kaupmees.

Siundinud 23, VIII 1893
Laénemaal, Vonnu v, Ise-
seisvalt arialal tequtsenud
a-st  1917. Koloniaal-kaup-
luse omanik  Haapsalus.
Als. EKM juhatuse kandi-
daat,

Palmet, Arvo,
kaupmees.

Siindinud 7. IV 1902 Viru-
maal, lisakus., Lopetas 1922
Viru Reaclgiimnaasiumi Rak-
veres. Oppis Tartu {likooli
pollumajandusteaduskonna
metsaasj. osak. Ulidpilasena
té6tas 3 a. Riigi metsade-
valitsuses maamdotjana.
A-st 1930 Iisakus kaupluse
omanik, Afs. EKM revisjoni-
komisjoni liige,



Annik, Feliks,
kaupmees.

Stindinud 14. I 1905 Nar-
vas. Lopetanud Narva kom-
mertsgiimnaasiumi ja oppi-
nud Tortu Ulikooli majon-
dusteaduskonnas. 1928—31
pearaamatupidaja Narva
Majaomanike Pangas. Siis
siirdunud  arialale, Omab
Narvas heeringate ja soola-
kala lao fma A. Annik.
Uhtlasi Narva Linnapangas a. 1939 pearcamatupidaja.
Narva Kaupmeeste Seltsi juhatuse abiesimees; Ks.

. Voitleja” juhatuse liige. Virumaa Spordiliidu juhatuse
abiesimees. Tegev Kaitseliidus ja teistes kohalikes
org-ides, Omab 3. kl. Valgeristi, A/s. EKM revisjoni-
komisjoni sekretdr.

Laupa, Johannes,
kaupmees.

Stindinud 16. VIII 1895
Jarvamaal, Vohmuta v, Ha-
riduse omandas algkoolis.
Vottis osa Maailmasdjast.
A-st 1921 kaubamaja oma-
nik Jarva-Jaanis. 1926—35
J-Jaani Lincharijate Uh. juh.
liige. On juhtival kohal
kirikundukogus, Kaitsel., Tu-
letorje Ub., valla volik. ja
teistes org-ides. Afs. EKM juhatuse kandidaat.

Tarum, Johannes,
kaupmees.

Siindinud 15. II 1902 Vi-
rumaal, Kohtla v. Oppis
Kohtla  vallakoolis, Johvi
min-mikoolis, J&neda pollu-
todkoolis, taienduskooli opz-
tajate kursustel Tartu Uli-
kooli juures ja Uhistege-
vuse instituudis Tartus. A-st
1932 toiduainetekaupluse
omanik Tallinnas. Tallinna
Eesti Kaupmeeste Seltsi juh. liige. Afs. EKM juhatusz
kandidaat.

Veemees, Alfred,
kaupmees.

Stindinud 1. II 1904 Val-
gamaal, Sangaste v. Lope-
tas 1925 Otepdd& eraiihis-
giimnaasiumi., Oppis Tartu
Ulikooli

dus- ja oigusteaduskonnas.

matemaatikea-loo-

Aritegevust oalgas  kooli-
opilasena isa aris; 1930
praktikant Tallinna E. Ma-
jandusiihisuses; 1930—36
Saarde Péllumajand. Tdédstuse Ofii. raamatupidaja.
Tequtseb koupmehena Kilingi-Némmel. Kilingi-Nomme -
Kaupmeeste Seltsi esimees. Tegev Saarde Uhispangas,
Kaitgeliidus ja mujal. Afs. EKM revisjonikomisjoni liige.

EKM driteenijate kursusest osavatjad




A[S. €esti Kaupmeeste Wlajanduskeskude

poolt
korraldatud - ariteenijate kursus

Juba monda aega on A/S. Eesti Kaup-
meeste Majanduskeskus (EKM) oma kau-
banduslike iilesannete korval pooramas
suuremat tihelepanu erakaubanduse kor-
rastamisele ja ajakohastamisele, et sel
teel erakaubanduse voistlusvoimet tosta.
See on suur, aeganbudev ja kaugeltki mitte
lihtne t66. Kaupmeeskond on paisatud
laiali iile maa, mistottu on raskendatud
tema &driteenijaskonnaga otsese kontakti
loomine ja neile edasiarendamise voima-
luste pakkumine. Meie driteenijaskond ei
ole enamuses saanud vastavat kutselist
ettevalmistust. Samuti puuduvad meil suu-
relt osalt vastavad kirjalikud oppevahen-
did. See kdik ei ole voimaldanud nendele
Ariteenijaile, kellel on olnud soovi end
tdiendada, seda teostada.

Tegelik elu on nididanud, et ei ole kiil-
lalt sellest, kui omatakse praktilisi tead-
misi, peale nende on tarvilik omandada ka
teoreetilisi teadmisi, mis voimaldavad
praktilisi kogemusi ratsionaalsemalt, ots-
tarbekalt kasutada. Terav voistlus iiksikute
kaubanduslike ettevotete vahel seab kaup-
mehe korval ka &riteenijaskonnale suuri
ilesandeid. Nende toooskusest, voimeist
oleneb suurel midral ettevotte ja sellega
koos ka nende oma tulukus. A/S. EKM’i
Ariteenijate lithiajaline kursus, mida soodsa
vastukola juures on kavatsus perioodili-
seks valja arendada, tahab siin driteenijas-
konnale enda tdiendamisel abiks tulla nii

Kursuslased vaateakende dekoreerimise praktilistel
téddel

teoreetilises kui ka vboimalust mooda
praktilises kisitelus.

Esimene A#riteenijate kursus algas
29. veebruaril ja 16ppes 9. mértsil.

Liihiajaline, 10-ne pdevane, driteenijate
kursus voimaldas neist osavotjaile all-
jargnevais ainetes oma teadmisi nii teo-
reetiliselt kui ka praktiliselt virskendada
ja tédiendada.

1) Kaupluse korrastamine ja
sisustamine.
Lektor: majandusteadl.
A . Miandvere — 5 tn.

2) Kaupade paigutus (prak-
tiline).
Lektor: prl. L. Kaisla — 4 ,,

3) Vaateakende dekoreerimine
(praktiline).
Lektor: Vaateakende
dekoreerimise eritead-
lane prl. L. Kaisla — 30 ,,

4) Kiitumis-,
drides.
Lektor: majandusteadl.
A, Lahe — 8 ,,
5) Kaubatundmine.
Lektor: Dir. 0. Kiisel — 6 ,,
6) Raamatupidamine (prakti-
line).
Lektor: majandusteadl.
O. Treier — 12 ,,

7) Kaubanduslik kalkulatsioon
(praktiline).
Lektor: majandusteadl.
H. Stukis — 2
8) Kaubanduslik kirjavahetus
(praktiline).
Lektor: majandustead]l.
H. Stukis — 2 ,,
9) Ostu-, miiiigi-, komisjoni-,
vahenduse- ja muud vara-

teenimisoskus

lised lepingud, kélvatu
voistlus.
Lektor: oigusteadlane

E. Pung — 2 ,,

10) Veksel ja tsekk.
Lektor: o6igusteadlane
E. Pung — 2



11) Ari avamine ja lépetamine.
Lektor: odigusteadlane
A. Paulus — 2
Ariteenija oOigused ja ko-
hused.
Lektor:

1

12)

digusteadlane
E. Pung — 2

Propaganda ja reklaam.
Lektor: majandusteadl.
A. Mandvere — 3

”

13)

”

Kursuslased vaateakende dekoreerimise praktilistel
toodel

Oppetss toimus loenguviisil

1. Praktiline osa. Vaateakende
dekoreerimine, raamatupidamine, kalku-
latsioon, kirjavahetus ja kaupade paiguta-
mine — neid ained Gpetati praktili-
selt, igal Opilasel tuli iseseisvalt antud
tilesandeid lahendada.

2. Teoreetiline osa. Kiitumise
ja teenistusoskus, kaupluse korrastamine
ja sisustamine, driteenija oigused ja ko-
hused, ost-miiiik ja muud varalised lepin-
gud, kolvatu voistlus, kaubatundmine,
veksel ja tsekk, dri avamine ja 1dpetamine,
propaganda ja reklaam — neid aineid
kigitati teoreetiliselt, osalt aga ka prakti-
liselt.

Ariteenijate kursusele voeti vastu vi-
hemalt agkooli lopetanuid, kaubandusalal
tegutsevaid isikuid, vaatamata nende elu-
kohale, soole ja vanusele.

Kursusest vottis osa 34 isikuf, kes,
labi kuulanud ko6ik ained ja sooritanud
koik praktilised tood, said EKM’i poolt
vastavad tunnistused.
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Osavétjate nimestik:

1. Luts, Alide — Tallinn.

2. Miiiir, Selma — Tallinn.

3. Rooneem, Marie — Tallinn.
4. Bun, Anete — Ambla.

5. Allik, Maria — Raikkiila.

6. Igarik, Erna — Jirva-Jaani.
7. Jaaniste, Ada — Kergu.

8. Joor, Leida — Tallinn.

9. Koppel, Erna — Mustvee.
10. Leiv, Liida — Voru.

11. Oina, Aleksandra — Antsla.
12. Onton, Vilma — Johvi.

13. Sapogov, Olga — Tallinn.

. Sober, Ella — Tudu.
. Toit, Jenny — Rajakiila.
. Gross, Paul — Kéru.

17. Kirsch, Al-der — Tallinn.

18. Kiviranna, Al-der — Voru.

19. Laht, Heimar — Kuressaare.

20. Laidvee, Vlad. — Péarnu-Jaagupi.
21. Lauring, Arnold — Voru.

. Leppik, Al-der — Koeru.

23. Moor, Robert — Petseri.

24. Nahk, Pavel, — Keila.

25. Niinema, Johannes — Kernu.
25. Péarnits, Ilmar — Tallinn,

27. Ruusaauk, Eduard — Viljandi.
28. Saks, Albert — Poltsamaa.
29. Saul, Eduard — Vigala.

. Strandberg, Julius — Padise.

. Toom, Raivo — Veriora.

. Treumuth, Jaan — Petseri.

. Verkraud, Johannes — Rakvere.
. Ounaste, Robert — Jérva-Jaani.

Kursuslased vaateaknaid dekoreerimas

Kursuse maks oli Kr. 10.— ja prakti-
liste toode maks dratarvitatud materjalide
eest Kr. 2.— isikult.



Kursuslased kaubatundmist 6ppimas

To6pdev oli pikk, kella 9—14 ja 17—21.
Kursused peeti Tallinnas, Tonismégi 8
(Eesti Haridusesoprade Seltsi kooli ruu-
mes), kus kursuslaste jaoks oli kasutada
kaks klassiruumi, iiks neist loengute jaoks
ja teine vaateakende dekoreerimise ja kau-
pade paigutamise praktiliste toode jaoks.
Kaubatundmise tunnid olid &rinduskesk-
kooli kaubatundmise kabinetis,

Kursuse vaheajal korraldati ekskur-
sioone jargnevatesse toostuslikesse ja kau-
banduslikesse kiitistesse: A/s. Kawe,
A/s. J. Puhk ja Pojad, A/s. EKM, A/s.
Laferme, A/s. 0. Kilgas ja Kaubandus-
téostuskoda. ‘

Jargmine 4&riteenijate kursus sama
kavaga algab 1. aprillil ja kestab samuti

10 péeva,

Kursuslased l6pueinel
,Estonias”
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OTTO KRUUSEMENT

Jille on meieni joudnud surmasonum. 25-.dal veebruaril s. a. suri ootamatult
Harju-Kosel A/s. Eesti Kaupmeeste Majanduskeskuse juhatuse abiesimees, kaupmees
Ouo Hansu poeg Kruusement.

Kaupmees Kruusement siindis 24. novembril 1886. a. Harjumaal, Ravila vallas,
Kose alevikus, Viljandi talus taluomaniku pejana. Lépetanud Ravila vallas Palvere
kooli, aitas isale talupidamises kaasa. Vahepeal tootas Kuivajoel sepikojas, kavatsedes
siirduda kiisitoo alale, kuid sellele tuli takistus 1905. aastal, kus Otto Kruusement, vottes
osa kohapeal rahvuslikust Jiikumisest, oli sunnitud minema poranda alla, et kaitsta
conast voimude jilitamisest. Aegade rahunemisel t6étas jille isatalus, kust Maailmasada
teda kutsus oma ridadesse. S&jast vottis osa 1914.—1918. noorem-allohvitserina. Peale
vabadussdda formeeris Ravila vallavalitsust, olles rida aastaid esimeseks Ravila valla-
vanemaks ja kuni surmani vallavolinik. Majanduslikku tegevust algas 1919., avades
Kose alevikus talurahvatarvete kaupluse ja 1932. a. samas vallas Voose kiilas teise
kaupluse, tegutsedes mélemas iseseisvalt.

Kaupmees Kruusement oli iitks tublimaid ja energilisemaid kaupmehi. Tema t66 ei
kiiiindinud mitte iiksnes kaubanduslikule alale, vaid ei olnud iihtki kohalikku organi-
salsiooni, kus ei olnud ta kui mitte asulajana, siis juhatusliikmena tegev. Kose vanim
organisatsioon, Kose Haridusselts, mis asutati 1907. aastal, valis ta kui asutaja liikme
ja kauaaegse juhatuse esimehe, auliikmeks.

Kaitseliidus Kose malevkonna juhatuse liikmena aitas kaasa malevkonna majan-
dusliku aluse loomisele ja omas iteenete eest Kotkaristi. 1926. a. oli iiks Kose Vaba-
tahtliku Tuletdrje ithingu asutajaid ja esimees, hiljem iihingu reorganiseerimisel Ravila
valla vabatahtliku tuletdrje iithingus juhatuse abiesimeheks. Aastast 1926 oli Kose Uhis-
panga néukogu liige ja a. 1933 semini juhatuse esimees. Peale selle jatkus Kruuse-
mendil energiat Ravila Kartulikasvatajate Uhingu asutamisel kaasa aidata.

Kaupmeeskonna majanduslikust organiseerimisest on tema algusest saadik aktiivselt
osa votnud: nii niieme teda A/S. Eesti Kaupmeeste Majanduskeskuse organiseeriva toim-
konna liikmena teguisemas juba 1936. a., ja 1937. aastast EKM-i juhatuse abiesi-
mehena.

Kaupmeeskond ja kodupaiga seltskondlikud organisatsioonid tundsid Otto Kruuse-
menti suure eestlasena, sdbraliku ning vastutuleliku inimesena. Need miilestused temast

jiadvad kaua piisima.
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Vaateaken

reklaamvahendina

Leida Kaisla

Isik, kellel vdhegi on tegemist vaate-
akende dekoreerimisega, poorab instinktiiv-
selt tdhelepanu ka teiste dride akendele.
Kuid ta ei tee seda nii nagu harilikud vaate-
akende vaatlejad, vaid ta vordleb ja arvus-
tab tehtud t66d. Selline vaatlemine ongi
itheks parimaks o6petajaks dekoraatorile.

Leiame kergesti vigu teiste t66st. Laigu-
liseks jdetud varvitud pinnad, hoolimatult
tehtud jo kaetud tellingud, korrapdratult
laialipaisatud kaubad, ithesdnaga vead, mis
liiga kergesti andestame endale omas t66s.
Samuti mdrkame vigu vdrvide valikus.

ideesid teiste to6dest. Nditeks
et mbdnest rauakauba vaateak-
nast saome idee hoopis teise kauba aknale.
Siin peame aga hoiduma kopeerimisest.
Kunagi ei tohi kopeerida teiste t5id. Neist
voib votta vaid eeskuju nii, et valmist6o

Leiame
madrkome,

)"ﬂxu/f/& DO’Q‘/
nGudlikmeag’

reoiks e
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porast enam ei sarnane kuigi palju sellele
aknale, millest eeskuju votsime.

Jalgime ka, kuidas on korraldatud nende
valgustus, kuidas on lambid paigutatud,
kas valgustus on killlaldane, kas ta ei
pimesta vaatlejad. Lépuks vordleme seda
kdike oma cakna valgustusega.

Paneme tdhele dekoratsiooniks kasuta-
tud materjale ja nendega saadud téotule-
musi. Sellest koigest dpime rohkem kui
alguses usumegi, ning nii leiame nii moénegi
hea idee, mille kasutamist kindlasti keegi
el keela.

Ning kéige selle juures Spime veel iihe
tdhtsa asja, nimelt et ka dekoratsiooni alg-
kuju peab muutma teatud cegade jdrgi.
Seda meie oma dris muidugi pole mdrga-
nud. Oleme valmistanud enda meelest
pdris Snnestunud tellingute rithma ja uuen-

Vaateaken
wVeronika* luksus-
seepidest

Kasutatud varvid: tu-
medam ja heledam
sinakasroheline




dame akent ainult nii, et see rithm oma
kuju ei muuda. Kuigi meie nii vahetome
kaupu aknal, jadb suuremale osale médda-
minejaist mulje, et akent pole uuendatud
ja nad ei hakkagi seda ldhemalt vaatlema.
Vaatame néiteks moénd kullasepa  akent
oma kindlakujuliste nikeltellingutega  ja
klaasriiulitega. Kuigi seal vahetatakse

kaupu voib-olla vagagi tihti, on akna ld-
mulje ikkagi alati sama. Sellest meie aga
just peaksime vabanema. — Muidugi on

meil ka kullasepadrisid, milliste kohta eel-
nimetatud pole maksev, kuid iildiselt leidub
selliseid drisid siiski kaunis palju. — Nii
slis peame muutma ka okna iildmuljet
kiillalt tihti.

Suurim kasu teiste téode jalgimisest on,
et meie Opime ka oma t66d vaatlema ja
arvustama ,ostja”  silmadega. See ongi
kéige tchtsom. Haddest téddest votame
eeskuju, halbadest ndeme, millistest vigo-
dest tuleb hoiduda.

Vaateaken piiha-

deks

Akna tagasein ja kiil-
jed kollased, péhi ro-
heline. Plakat valge,
part kollane, muna
punane valgete tippu-
dega. ,Haid piihi”
punane, Dekoratsioon
sobib mitmesugustele
kaupadele

Vaateaken meeste
moeartiklitesg

Akna tagasein ja kiil-
jed beez, pohi pruun,
Kiri ,Hooaja” valge
ja ,uudised” punane



Kuidas rieen pashat?

Kevadpithad on jélle kord ukse ees. Ilm piiliab
kiill veel killma, tuisu ja tuule poole, aga ega see
enam palju aite. Kalender nditob selgelt ja halasta-
matult péev-péeva jdrele ligirithkivaid kevadpiihi,
seega perenaisele lisatdid jo muresid. Nende hulka
kuulub ka pasha valmistamine,

Kuidas teen seda sel aastal, millise retsepti jarele?

Retsepte pasha valmistamiseks on Gige mitmeid ja
kéik nad on enam-véhem head, kui tdidetakse alg-
tingimusi hea pasha saamiseks.

Need algtingimused on:

1) Muretse hea kohupiim. Selleks pole tar-
vis, et ta just kdige kallim on, ta peab olema kuiv,
kuid mitte v&ga, mitte pressitud, sest siis on ta
tuima maitsega; mitte liiga soolane — ithe sonaga,
oma maitse otsustagu, aga see otsus peab ka teadlik
olema.

2) Kui oled saanud kiillalt kuiva kohupiima, siis
dra pane sedc enam pressi alla véi siis ainult iheks
00ks, mitte kouemaks ajaks. Pea meeles, et kohupiim
pasha jaoks peab olema ikkagi mahlane, aga mitte
saepuru-taoline.

3) Pashat valmistades Gra tarvita mitte haput koort,
vaid vahukoort, sest see on mchedama maitsega.
Iseasi on, kui hapu koorega tehtud ja seega ka hapu
maitsega pasha just meeltméoda on.

4) (Koige tdhtsam:)

Kui teed keedetud pashat, siis Gra seda kaua keeda!

Keedetud pashal on paremusi toore pasha ees:
toores pasha maitseb hea paaril esimesel pdeval, kuna
keedetud pasha maitseb ithtmoodi hea kas voi nddala-
paevad, kui see katta pashast valjomdrgunud vedeli-
kuga niisutatud marliga,

Niisiis, ara keeda pashat kaua! Parem vahem keeta,
kui iile keeta. Sest iilekeetmine annab just neid tera-
kesi, seda somerust, mis s60mise juures ebameeldivalt
keele peale jadb, kuna bige ja parajal moddul keede-
tud pasha peab olema pasta-taoline, iihtlane, kergelt
sulav mass.

Retsept.

Ained: 2 kg kohupiima, ¥ kg magedat v&id
(kui magedat void pole kdepdrast, voib soolast void
teha magedaks piima sees leotamisega ja mitme vee
lébi pesemisega), 8 munakollast, 2)4 kl suhkrut, 2 ki
vahukoort, 1 vaike kepp vaniljet, 100 gr korinte voi
rosinaid, 50 gr mandleid; tsukaati,

Valmistamine: Kui kobupiim on liiga mdrg,
siis ponna iiheks 60ks pressi alla. Jargmisel paeval
lasta k ak s korda lgbi lihamasina, mille ette on pan-
dud eriti peente aukudega tihe s6el (nii-nimetatud
kohupiima-sdel).

I.EHEK JLG NAISELE

Segada juurde vahustatud voi. Munarebud hééruda
suhkruga vchule. Sinna juurde voib ponna ka pooli-
tatud ja tiikkideks 16igatud vaniljet — hooruda koos
munarebu ja suhkruga. Voniljekoore titkid votta muna-
vahust valja jo munavaht lisada kohupiima juurde.
Sinnasamasse segada ka vahukoor.

Kui koik see mass on hoolikalt 1dbi segatud, pon-
nokse see voimalikult laiema ja paksema pohjaga
keedunousse, tostetakse see kuumale pliidirauale ja
lastakse hoolega segades kuumaks minna.

Eriti tdhelepanelikult peab vaatama, kui esimene
auruvine massilt tduseb — siis on oige aeg keedundu
pliidilt korvale tdsta. Mingil juhul ei tohi lasta massil
podisema hakata, sest siis on juba tekkinud kohu-
piimas terakesed ja pasha ei ole enam iihtlane mass.

On keedundu pliidilt korvale tostetud, segatakse
kuumale massile juurde: puhastatud ja pestud korin-
did vdi rosinad, tsukaat, peenendatud mandlid voi
panni peal véhe pruunistatud pahklituumad., Koéik hasti
1gbi segada ja ponna kilma kohta jahtuma.

Kui pasha mass taiesti johtunud on, paneme ta
kiilmas vees leotatud vormi, mille katame seest kilma
veega niisutatud marliga voi méne muu horeda rii-
dega. Vorm pannakse mone nou sisse, terav ots alla-
poole. Lastakse nérguda jargmise paevani. Vajutist
pole vaja peale panna, sest see pressib massi liiga
kuivaks, Laualeandmiseks lilickse pasha vormist valja
jo, kui see meeldib ja voimalik, siis kaunistatakse kas

marmelaadiga, vahvlitega v6i millegi muu sinna juurde
sobivaga.

Marineeritud haug farrefises

Umbes kilone haug (parem roheka soomusega)
puhastatakse, luude sisse jattes 15igatakse umbes kahe
sorme lajusteks tiikkideks, Keedundusse pannakse vdhe
vett, 4—5 tiikki pipart, viirtsi, vaike tiikkk loorberilehte,
viike rotasteks 10igatud sibul, 1 nelk, véhe soola,
suhkrut ja dtdikat. See kdik keedatakse umbes Y4 tundi.
Selle keeva vedeliku sisse pannakse haugitikid (vesi
peab vaevalt ile haugitikkkide ulatuma, sest vastasel
korral vedelik ei tarreta) ja lastakse neid vdhe aega
keeda. Mitte aga haugitiikke katki keeda lasta!

Nii valmistatud haug pannokse koos vedelikuga
nousse jahtuma,

S6égivalmis on ta mitte enne kolme p&eva.

Maitselt on ta pdris hea ja hinnalt mitte kallis,
sest enne lihavotteid algab harilikult haugi piitigiceg.

Vastutav toimetaja: Aleksander Mindvere. Viljaandja: A/s. Eesti Kaupmeeste Majonduskeskus.
Toimetuse aadress: Tallinn, Estonia pst. 27.
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Piisiva  haddosege  piitbutubak

SIGARILOIKED

Sigari- ja tubokatehas

KUBANA

TALLINN, TEL. 316-68

KALAROMSERVITOUSTUS
T. VARIK

8. Patarei ton. 4. Telelon %41-76
Posti jooksev arve nr. 98

Kérgeviisriuslikid karbikilud, dmbrikilud. Sprotid
alis ju tomatis. Kurgid je sibmud marineeritud,
Skumbrind, angerjad. Lestad 5lis, Lutsud konser-
vearitud juurviljogn. Tomatipiiree. Tinnikilud ja
~silgud. Tursad.

Kaup, wmis ise end kiidab, on kabtlemata

riidevdirvic ,,MATSI NA“

SR RO SR C DOSRAOROE OO
AlS. EKM'ist kaupa tellides drge

vnusfage lellimast riideviarve

~sMATSINA

Ladu Tartu mnf. 3, lelef. 305-31

Soodsaim fapeetide ostukoht
rikkalikus wvalikus.
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